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A compra de produtos bonificados é uma estratégia 
popular para acumular milhas e pontos de forma 
acelerada em programas de fidelidade. Ao adquirir 
produtos em lojas parceiras ou campanhas 
promocionais específicas, o consumidor recebe uma 
quantidade extra de pontos além do valor da compra, 
potencializando o saldo acumulado. Essa prática 
permite maximizar o retorno em milhas com compras 
do dia a dia, tornando-se uma excelente ferramenta 
para quem busca alcançar objetivos de viagem ou 
outros resgates rapidamente e com economia.

Compra de produtos
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� IPhone 16 64GB R$8.799,00 em 10�
� Promoção: 15 milhas por real, para 

assinantes do Clube Azul

Exemplo - Azul

� R$8.799,00 x 15 = 131.985 milhas Azul�
� Vendendo as milhas a 16,50 terá de 

retorno, 131.985 x 16,50 = R$2.177,6�
� Abatendo do valor original da compra, 

R$8.799,00 – R$2.177,67 = R$6.621,33 é 
o custo final do seu aparelho
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PROMOÇÕES 
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SITE,
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Promoção: Na compra do Iphone 16 por R$8599,00 
reais em 10x sem juros, você acumulará 6 pontos 
por real gastos para assinantes do clube livelo para 
assinantes livelo, ou seja, 51.594 pontos.

Em uma transferência bonificada para a Smiles com 
100% de bônus, seus 51.594 pontos virarão 103.188 
milmilhas Smiles. Vendendo-as a R$15,50 o milheiro, 
terá 103,18 x 15,5 = 1599,29 reais. O custo final do seu 
iphone será R$8.599,00 – R$1.599,29 = R$6.999,71.

Conclusão

Neste comparativo seria ideal comprar diretamente com a 
parceria entre a loja e o programa de fidelidade da 
companhia aérea. “Ah Mago, eu não quero vender as milhas e 
como sei quando compensa pagar um valor maior do que 
comprando diretamente na loja?”


Pegando como exemplo a parceria da ponto e da azul que 
você acumulou 131.985 mil milhas da azul, tomando como 
base que diretamente no site da ponto o mesmo aparelho 
custasse R$7.999 reais, a diferença do valor entre o link da 
parceria e a compra direta é o que você estaria “Pagando” 
pelas milhas. Vamos aos cálculos:

Exemplo - Livelo e pontofrio
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R$8.799,00 – R$7.999,00 = R$800,00.


Este valor, divide-se pela quantidade de milheiros 
obtidos, ou seja, R$800,00 / 131,98 = R$6,06. Logo, a 
diferença de valor é equiparada a uma “compra de 
milhas”, ao qual o custo desse milheiro obtido com o 
celular é de R$6,06, muito barato e que compensa 
pagar essa diferença da loja para a parceria!

Processo�
�� Entre no site da cia aérea�
�� Pesquise a loja desejada�
�� Clique no link�
�� Realize a compra�
�� Receba os pontos�
�� Transfira para a Cia Aérea


A partir de agora, só com desconto ;)

Leia sempre

as regras da

promoção!

Você pode utilizar 
essa estratégia com 
quaisquer produtos,  
 desde que existam 
promoções das cias 
aéreas e as lojas
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