i3 COMUNIDADE SOBRAL DE TRAFEGO

ENTENDENDO PARA
QUEM VOCE VENDE

Nao adianta definir seus entregaveis e seu preco, mas se esquecer de definir o
1 seu cliente ideal. Definir o tipo de cliente para o qual vocé que trabalhar pode
- te poupar energia e tempo na hora da prospeccao.

E véalido lembrar que essa definicdo ndo é imutavel. Quando o gestor de
trafego é iniciante é comum escolher muitos clientes. Mas o campo de batalha
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vai te ensinar o que vale ou nao a pena.

Por isso, ndo se esqueca que vocé pode mudar o tipo de cliente no futuro. E
nao desista do tipo de clientes durante a prospeccao. E comum prospectar
muito e nao ter resultado imediato.
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A mudanca de rota s6 deve ser feita apds a experiéncia real de trabalho para o
nicho em questao. Entao, prospecte, trabalhe, dé resultados e avalie se este
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cliente é, de fato, ideal.
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