
Estrutura de Campanha Campeã 
 

 
Você vai perceber que não há um segredo milagroso para criar uma 
campanha que vende. Tudo se baseia em um bom planejamento, metas 
claras e entender quem, como, e de onde está buscando pelo produto que 
você está anunciando.  
 
Tenha em mente que você precisa investir tempo na criação da sua 
estrutura de anúncios porque você está a uma campanha de descobrir o 
seu produto campeão! 
 
 
1- Tente deixar o seu anúncio com qualidade “Excelente” ou pelo menos 
“Bom",  para isso, faça o seguinte:  
 
1.1- Preencha o máximo de caracteres disponíveis 
1.2- Use 15 Títulos, Fixe 6 em 1ª Posição que tenham o nome do produto. 
1.3- Use 4 Descrições 
1.4- Use pelo menos 4 recursos (Sitelink, Snippet, Frase de Destaque, 
Promoção) + Imagem e Preço 
 
2- Inclua a palavra chave usada na campanha o máximo possível nos 
títulos, descrições, recursos/extensões que tenham link e página de 
destino. 
 
3- Para produtos com volume menor de busca (-1000) ou baixa/nenhuma 
concorrência opte por estratégia de Max Cliques. 
 
4- Selecione cuidadosamente a página que você irá anunciar, avalie as 
imagens e texto (Seringa, Botox, Testosterona…) e já tenha em mente o 
idioma que você irá trabalhar. 
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