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PILAR 2: PRESENCA @)

A maioria dos especialistas invisiveis esta obcecada em "criar conteudo".

Os dominantes estdo ocupados construindo campos gravitacionais.

POR QUE A PRESENGA E O MOTOR DE ATRAGAO

O Instagram ndo é uma plataforma de contetdo. E uma plataforma de campos
energéticos.

O maior erro dos especialistas invisiveis? Acreditar que presencga significa:
e Postar todos os dias
e Seguir tendéncias
o Compartilhar "conteudo de valor"
o Esperar que o algoritmo os recompense
Presenca real ndo é sobre quantidade. E sobre impacto psicolégico estratégico.

Enquanto especialistas comuns postam para agradar, dominantes postam para dividir o
mercado.

Enquanto especialistas comuns educam, dominantes tensionam.
Enquanto especialistas comuns pedem aten¢do, dominantes comandam espag¢o mental.

A estratégia correta de Presenca transforma seu perfil de "mais um Instagram" em um
sistema automatico de conversao psicolégica.

Quando vocé implementa este pilar:
o Cada visualizagao se torna um passo no seu campo magnético
o Cada interagao se torna um compromisso mental
o Cada conteudo se torna uma declaracgao de territério

Sem Presenca estratégica, sua Narrativa permanece invisivel. Com Presenca dominante,
sua Monetizagao se torna quase automatica.

Vamos dissecar os dois componentes essenciais que transformam seu Instagram em uma
maquina de magnetismo:

COMPONENTE 1: SISTEMA T.A.D. PARA FEED
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A maioria dos especialistas desperdica seu feed com:
e Posts "educacionais" que n&o convertem
o Conteudo genérico que poderia ser de qualquer um

» Tentativas fracas de inspirar que nao magnetizam

Seu feed n&o é para educar. E para polarizar e magnetizar.

O Sistema T.A.D. (Tensao-Alinhamento-Demonstragao) reconfigura completamente como

VOCé cria conteudo.

A DISTRIBUICAO ESTRATEGICA DO T.A.D.

- 1

| TIPO | FUNCAO PSICOLOGICA PROPORCAO

! =

—

| TENSAO | Divide o mercado, cria desconforto 50% do seu conteudo
I | mental que demanda resolucdo

! =

—

| ALINHAMENTO | Prova silenciosamente que vocé 25% do seu conteudo
I | habita a realidade que promete

! :

——

| DEMONSTRAGAO | Mostra resultados de forma 25% do seu conteldo
|

| | "acidental", nao promocional

|

| |

R —

1. CONTEUDO DE TENSAO (50%)

A maioria dos especialistas tenta agradar a todos. Os dominantes dividem

deliberadamente o mercado.

Conteudo de Tensao nao educa. Ele polariza.
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O QUE E:

Um mini-manifesto que expde uma contradi¢ao, contraste forte ou verdade inconveniente
que o mercado se recusa a admitir.

POR QUE FUNCIONA:

o Cria desconforto psicolégico que s6 sua solugao pode aliviar
o Separa quem precisa de vocé de quem apenas consome conteudo

¢ Posiciona vocé como alguém que vé o que ninguém mais vé

HOOKS DE CARROSSEL - COMPARAGAO

PARA PERSONAL TRAINER DE HOMENS 45+:

Hook Comum/Fraco:

5 Exercicios Para Ganhar Massa Muscular Depois dos 45 Anos

Descubra como adaptar seu treino para a meia-idade e conquistar resultados mesmo
com baixa testosteronal!

Hook Dominante (Mini-Manifesto):

[
- 1

Vocé segue protocolos de jovens de 20 anos. For¢a repeti¢des. Toma pré-treino.

Mas seu corpo doi mais do que evolui.
Porque vocé esta treinando para estética quando deveria treinar para bioquimica.

Volume funciona para testosterona alta.
Precisao metabdélica funciona depois dos 45.

E sua janela hormonal nao perdoa treinos genéricos.
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——

PARA MENTORA DE MULHERES EMPRESARIAS:

Hook Comum/Fraco:

7 Técnicas De Produtividade Para Mulheres Que Lideram Negdcios

Aprenda a equilibrar seus multiplos papéis e aumentar sua eficiéncia sem
comprometer sua saude!

Hook Dominante (Mini-Manifesto):

[
- 1

Vocé organiza planilhas. Otimiza processos. Gerencia equipes.

Mas ainda acorda as 3h com a sensacdo de estar falhando em tudo.
Porque vocé estd tentando ser eficiente quando deveria estar sendo seletiva.

Produtividade funciona para quem tem um papel.

Seletividade brutal funciona para quem tem cinco.

E seu negdécio nao crescerada enquanto vocé insistir em fazer tudo.

S—

EXEMPLOS DE POSTS DOMINANTE:
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dougdemarco_

dougdemarco_ & estranho demais = @

3d See translation

vitordasvendas @& & & & muito bom!

3d 1like Reply See translation

suelensouzamentora Eu amoooooo kkakakakaka

3d 1like Reply See translation

Quando vocé forga um posicionamento ectecntiticn &

gue ndo conversa com sud o ke Reply

personCﬂIdOde, O pObHCO néo Sente 4 :Log:?:ai:DDI:ahahahahahahahahahah bem issa
|mDClCtO F Sen te GSt rOnhOmentO ) halleylima_ E se a pessoa tem uma personalidade nada

haver, como ela vai fazer pra ter o posicionamento com
impacto dela?

3d Reply See translation

E como ver um médico dando L ewreptes
COmbG]hOto no Consultérlo e d|zendo, i eu.matheuslisboa © Real demais! Ta cheio de personagem

no mercado. Quando age diferente do "padrio dele”, a
audi&ncia logo percebe e se afasta...

3d 1like Reply See translation

‘ E U SO U U m nl nJO d Q m ed I CI no - y mapadamina2025 Posicionamento virou mascara...a

verdade € que a maioria finja ser quem ndo &, poucos
realmente s&o!

3d 2likes Reply See translation

voce no O e nten de Se e b rO nd l ng : rodrigo_psicoterapeuta & Kkkkkkkkkkk
QU suU rtO 3d 1like Reply

odanielmaak Nessa eu discordo. Precisamos criar um o

Boost post

Qv W

N Liked by rodrigo_titenis and 280 others

Link do post: https://www.instagram.com/p/DJpDSUHO4Md/
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dougdemarco_

dougdemarco_ & Vendas ndo exige carinho.
Exige tensdo suficiente pra gerar decisdo.

Uma oferta que fala direto com a parte dele que ta cansada de
esperar.

Se o lead precisa "sentir confianga”, “trocar uma ideia®, "ver se
rola uma sinergia”..

Consultoria 1:1 hoje. e

Especialista experiente. Vocs educou sua audiéncia a gostar de voce — e 56 depois
Posicionado. Conteudo impecdvel. o—

Sabe o que ta fazendo. Cobra alto.

f :- alessandroobarros Que paulada © L1 L
b 2w 1like Reply

Mas ai ele me fala:  Viewreples ()

“Se a pessoa falar comigo, ela fecha.’ @) e v

2w Reply

T thiagoquintana.adv & Aquele contelido necessério %
. <
OU p1o r“ 2w 1like Reply See translation
(8 ludmilacostamentora Mentorzaga! @
b 2w Reply

“Precisa conversar comigo pra sentir

w _fabiola.vasconcellos @&
confiancga.” €

Ed Reply

Q duraesttz Excelente texto

2w Reply
(@ This post is currently boosted.

Pausa. Siléncio.

Qv

'3 Liked by negrao.bgd and 706 others
May 1

Link do post: https://www.instagram.com/p/DJHfn_Cu1FG/

COMO CRIAR:

Entre direto com a lamina exposta. Sem introdugao. Sem preparar terreno.

Ataque diretamente um comportamento que o avatar defende como correto

Exponha a contradi¢ao entre o que ele faz e o resultado que busca

Termine com uma verdade brutal, ndo com uma pergunta ou convite

2. CONTEUDO DE ALINHAMENTO (25%)

Contetdo de Alinhamento ndo é ostentagdo. E validagdo ambiental estratégica.
O QUE E:

Conteudo que prova silenciosamente que vocé habita a realidade que sua Primeira Linha
promete.

POR QUE FUNCIONA:

https://www.skool.com/backroomexe-1089/classroom/d6cc327e?md=29245912929f4f9989d830d95f081e6¢
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¢ Elimina dissonancia cognitiva entre o que vocé diz e o que vocé é

« Cria congruéncia que o cérebro do prospecto registra como autenticidade

¢ Prova seu posicionamento sem declarar superioridade

EXEMPLOS DE ALINHAMENTO DOMINANTE:

dougdemarco_

dougdemarco_ & Dad life is the best life.

Nao porgue é facil.
Mas porgue todo segundo assim & a prova silenciosa de que eu
fiz as escolhas certas quando ninguém entendia o porqué.

Enquanto muitos correm atris de metas gue nem sabem de
onde vieram...
Eu aprendi a jogar outro jogo.

O jogo da presencga.

O jogo da liberdade real.

O jogo onde o maior prémio & esse aqui:
aproveitar, sem pressa.

Ver desenho repetido.
E pensar: "Foda-se o relégio. Esse momento vale mais."

A maioria 56 vai entender isso tarde demais.
Porgque confundiu barulho com progresso.

Mas eu sei a verdade:
Quem constrdi liberdade compra tempo.
E quem tem tempo... tem tudo.

Ew See translation

gantnobarber § § §
4w Reply

rafaelecodifica Salvei o post! % Obrigada, Doug. Per me
salvar quando eu nem sabia que precisava ser salva de mim
mesma (o caos citado na legenda). Deus abengoe. Eu vibro
com cada venda, conquista e “derrota” sua. Vocé inspira, e
é real—por isso, também, vende.

Ew Reply translation

math.tum Forte demais, irméo.

5w Reply See translation

Qv

iked by xmasterplayer and 377 others

Link do post: https://www.instagram.com/p/DIWnH4Hu1DJ/
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Link do post: https://www.instagram.com/p/DIOrLWpuwuP/

COMO CRIAR:

3. CONTEUDO DE DEMONSTRACAO (25%)

Conteudo de Demonstracado nao vende. Ele prova.

O QUE E:

O ambiente deve comunicar controle, ndo caos

O subtexto deve ser sentido, ndo explicado

PILAR 2: PRESENGA - @ O CODIGO DO DOMINIO - BACKROOM.EXE

dougdemarco_
Miami, Florida

dougdemarco_ & Enquanto vocé se engana dizendo que
“prefere viver dois patamares abaixo do que pode” - um
‘IRRESPONSAVEL FINANCEIRAMENTE' esta vivendo a vida que
vocé queria.

Clha a verdade nua e crua:
Existe UMA UNICA METRICA DE RIQUEZA que importa.

Nio & quanto vocé ganha.
Nio & quanto vocé guarda.
E O SEU MULTIPLICADOR.

TRADUZO PRA VOCE, SEU PREGUIGOSO:

1. ANOTE guanto custa seu més IDEAL.
Nio o atual. O IDEAL.

Moradia dos sonhos: R$__

Carro que te faz TREMER: R§__

Viagens que te fazem VIBRAR: R$__
Comidas que te fazem GEMER: R$_
TUDO que te faz sentir PODEROSO: R$__
SOME ESSE VALOR.

2. Quanto CAI NO SEU CPF todo més?
Néo faturamento. Ndo empresa.
O que SOBRA PRA VOCE, em dinheiro REAL.

3. DIVIDA #2 PELO #1 = SEU NUMERQ

EXEMPLO:

Més IDEAL = R$50.000

O gue cai na sua conta = R$25.000
Seu multiplicador? 0,5x

O que isso significa?
Vocé precisa RASTEJAR por DOIS MESES inteiros...
Pra viver UM UNICO MES da vida que REALMENTE QUER.

Como eu jogo PRA GANHAR, fatos reais:

@ Add a comment...

Nunca poste cenas montadas. Mostre momentos que parecem acidentalmente

Prove sua filosofia através do ambiente, ndo através de declaragoes
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Conteudo que mostra resultados especificos de forma que parecem acidentalmente
revelados, ndo intencionalmente promovidos.

POR QUE FUNCIONA:

e Prova valor sem parecer promocional
o Cria efeito "vazamento de bastidores" que gera curiosidade natural

» Mostra o "como" de forma tangivel e especifica
EXEMPLO DE DEMONSTRAQAO FRACO:
"Aprenda meu método para fechar clientes em 7 dias"

EXEMPLO DE DEMONSTRACAO DOMINANTE:

| O exato PDF de 2 paginas que usei para fechar R$54.000 em uma Unica DM ontem a
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dougdemarco_

dougdemarco_ & Comente "17min" e receba o story e a
estratégia completa.

4w  See translation

sargento.fit 17min
3w Reply
——  View replies (1)

diegovendeu & 17min

1w Reply

——  View replies (1)

Apaguei esse story

3w Reply

depois de 1/ minutos P

mayaraambiental 17min
w Reply

——  View replies (1)

ﬁ deboraasouzaa_ 17min

Mas ele gerou duas

——  View replies (1)

vendas de R$3.000 ®

——  View replies (1)

_pehaga 17min

1

2w Reply

——  View reolies (1)

Qv

Liked by diogosoberane and 213 others

April 14

Link do post: https://www.instagram.com/p/DIbrCawu1uz/

COMO CRIAR:

Use numeros especificos (R$54.000, ndo "bons resultados")

Mostre artefatos reais (um PDF, print de mensagem, audio)

Use timeframes precisos ("ontem a noite", ndo "recentemente")

Faca parecer um vazamento de bastidores, ndo uma estratégia de marketing

COMPONENTE 2: CODIGO DOS STORIES
A maioria usa Stories para:

o Compartilhar momentos aleatérios do dia

¢ Repostar conteudo de outros

o Fazer enquetes sem proposito estratégico

https://www.skool.com/backroomexe-1089/classroom/d6cc327e?md=29245912929f4f9989d830d95f081e6¢
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Dominantes usam Stories como sistema de GUERRA PSICOLOGICA.

Se vocé esta fazendo stories sem gerar VENDAS REAIS, vocé tem um VAZAMENTO
FINANCEIRO que esta SANGRANDO seu negdcio todo santo dia

OS DOIS PROBLEMAS FATAIS DE STORIES AMADORES

—
| PROBLEMA

CONSEQUENCIA

|
—

| STORIES SEM INTENGAO
estratégia |

Vocé posta qualquer coisa, como usuario comum, sem

comercial por tras de cada story

——

| STORIES SEM IMPACTO
segundos |

Sua comunica¢do é tao MORNA que ninguém lembra 30

depois de ver - zero impacto psicolégico

- 1

AS 7 CATEGORIAS DE STORIES MATADORES

Stories ndo sao diario pessoal. S30 ARMAS DE CONVERSAO PSICOLOGICA.

—
| CATEGORIA

OBJETIVO ESTRATEGICO

|
—

1. LIFESTYLE

|
|
|
METODO |
|
[

Fazer eles COBICAREM sua vida - nao apenas admirarem seu

trabalho. Primeiro compram seu ESTILO DE VIDA, depois o

—

| 2. POSICIONAMENTO
com o |

Separar vocé do rebanho de mediocres. Criar CONTRASTE

que "todo mundo" faz no seu mercado
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——
| 3. INSIGHTS/SACADAS |
deles. |

prospect |
| |

PILAR 2: PRESENGA - @ O CODIGO DO DOMINIO - BACKROOM.EXE

Demonstrar que vocé enxerga o jogo 7 passos a frente

Criar o "como eu nunca pensei nisso?" na mente do

]

| 4. BASTIDORES |
tentando |

Mostrar a maquina funcionando sem parecer que esta

vender. Criar CURIOSIDADE pura sobre seu método/sistema

e

| 5. CASES/DEPOIMENTOS |
RESULTADOS REAIS|

Provar que nao é s6 papo. Destruir obje¢bes com

que parecem naturalmente compartilhados

| 6. CAIXINHA PERGUNTAS |

Responder duvidas DE UM JEITO que instala mais desejo.

Vender |

| | SEM PARECER que esta vendendo através das respostas

| |

| |

| 7. LEVANTADA DE MAO | Identificar quem estd PRONTO PARA COMPRAR agora. Separar
os |

| | sérios dos curiosos com Call-to-Action estratégico

|

S

Cada categoria tem um PROPOSITO PSICOLOGICO especifico. Juntas, formam uma
ARMA DE CONVERSAO infalivel.

EXEMPLOS DE STORIES POR CATEGORIA

1. LIFESTYLE

EXEMPLO FRACO: "Trabalhando de casa hoje! 4 % #homeoffice"

EXEMPLO DOMINANTE:

https://www.skool.com/backroomexe-1089/classroom/d6cc327e?md=29245912929f4f9989d830d95f081e6¢
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2 ® & ®

Atividade Facebook Compartilhar Destacar Mais

GATILHO ATIVADO: Inveja estratégica + curiosidade sobre como é possivel

2. POSICIONAMENTO

EXEMPLO FRACO: "Acho importante focar em qualidade, ndo quantidade!"

EXEMPLO DOMINANTE:
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3 de maio 05:47

Eles disseram que vocé “‘mudou’.

Mas nunca compraram nada
quando vocé eraigual.

Mude mais.

2 ® & »

Atividade Facebook Compartilhar Destacar Mais

GATILHO ATIVADO: Dissonancia cognitiva + separagao do rebanho

3. INSIGHTS/SACADAS (15% dos seus stories)

EXEMPLO FRACO: "Dica do dia: organize seu feed com antecedéncia!"

EXEMPLO DOMINANTE:
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GATILHO ATIVADO: Percepgao de valor superior + desejo de conhecimento profundo

4. BASTIDORES

o

PILAR 2: PRESENGA - @ O CODIGO DO DOMINIO

25 de abril 18:
@ Ver tradugio >

As 5 melhores viram resposta

Desconexdo interna da mulher que
colocou ela no piloto automatico
da vida

O que vocé precisa vender.. € o primeiro contato
real que ela terd com ela mesma depois de anos
sendo apenas funcional

Aqui vai sua estrategia:

Crie um produto chamado “Retorno” — um caminho
de ativagdo emocional desenhado para mulheres
que funcionam para todos, menos para si. Em vez de
prometer clareza, vocé oferece reconhecimento:
uma jornada intima, dividida em t

interrupcdo (onde ela percebe os vazamentos de
energia ta (onde ela volta a ouvira
propria necessidade sem culpa), e escolha (onde
ela comega a reconstruir limit otinas e decisdes
com base em prazer e ndo obrigagdo)

Posicione como uma experiéncia de reinicio
emocional ndo dramatizado — sem prometer ‘cu
sem exigir cola

Deixe claro: a dor dela nGo vem do que falta.. mas
do e e tudo que ndo € dela.

se produto ndo é sobre se entender. E sobre se
apropriar.

E quem entranes oc postas,
busca voltar a D e 0 rpo.

2 ®

Atividade Facebook Compar r Destacar Mais

- BACKROOM.EXE

EXEMPLO FRACO: "Gravando contetido para semana que vem! "

EXEMPLO DOMINANTE:
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19 de abril 18:21

rtrad
Ve tra ugﬁo.)‘

4 Mudanga de planos.
Link s amanha, as 10h.
* (E talvez dure menos do que o esperado)

Coloquei o doug.exe pra conversar
como LITE.. e té comecgando a ficar

/4 com medo do que isso vai virar @

Diga algo

2 ® gy )

Atividade Facebook Destacar [VEIS

GATILHO ATIVADO: Prova social + curiosidade sobre o método

5. CASES/DEPOIMENTOS

EXEMPLO FRACO: "Mais um cliente satisfeito! J\,

EXEMPLO DOMINANTE:
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GATILHO ATIVADO: Prova tangivel + FOMO (medo de ficar de fora)

PILAR 2: PRESENGA - @ O CODIGO DO DOMINIO - BACKROOM.EXE

13 de abril 12:44
Adicionado a doug.exe >

Eu j& postei mais depoimento desse agente do
que 99% dos mentores geraram na vida inteira.

“Um agente que te faz estruturar toda tua ideia mal
planejada em um PRODUTO SINISTRO, com uma
posicionamento, estrutura, copy e caixa absurdo!”

ﬂ Thierry Volpi
(2 y Volp

0 quéo bizarro é esse agente ndo ta escrito!
Um agente que te faz estruturar toda tua ideia
mal planejada em um PRODUTO SINISTRO, com
uma posicionamento, estrutura, copy e caixa
absurdo!

Cara ndo sei como fazia antes do langamento
desse agente, sem duvidas faz vocé acelerar
MUITO mais e ganhar mais valor nos seus
projetos/ideias!

Sem palavras!! @-Doug Demar: Doug

Demarco Suporte @Nal

Eu tinha uma ideia mas n&o conseguia formar ela
emum produto.. agora tenho o produto
estruturado e a oferta estruturada’

Davi De oliveira plinio
‘0 p

Caraca, mais uma vez outra vez o Doug vem
com outra porrada para gente, surreal o que
estamos tendo acesso, digo sem medo de errar.
Eu tinha uma ideia mas ndo conseguia formar
ela em um produto, a merda q fiz? Comprei o
doug.exe, agora além de ter o produto
estruturado, eu tenho a oferta estruturada, qual
agora o empecilho?Ganhar dinheiro? Doug sem
palavras, obrigado mais uma vez, vocé salvou
uma ideia e um plano que j tinha morrido sem
estruturagdo, @Nanda Mason @-Doug Demarco

2 ® o

Atividade Facebook Compartilhar Destacar Mais

6. CAIXINHA DE PERGUNTAS

EXEMPLO FRACO: "Duvidas sobre Marketing Digital? Manda aqui!"

EXEMPLO DOMINANTE:

https://www.skool.com/backroomexe-1089/classroom/d6cc327e?md=29245912929f4f9989d830d95f081e6¢
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; & i
25 de abril 17:22

@ Ver tradugdo > &

Se eu tivesse que criar uma estratégia
lucrativa pra vocé agora, com base em
UMA informagéo.. qual vocé me daria?

As 5 melhores viram
resposta

Digite algo..

® & @

Atividade Facebook Compartilhar Destacar Mais

GATILHO ATIVADO: Auto-diagnostico + desejo de solugao

7. LEVANTADA DE MAO (10% dos seus stories)

EXEMPLO FRACO: "Interessados na mentoria, deixa um [@"

EXEMPLO DOMINANTE:

https://www.skool.com/backroomexe-1089/classroom/d6cc327e?md=29245912929f4f9989d830d95f081e6¢
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PILAR 2: PRESENGA - @ O CODIGO DO DOMINIO

2 de maio 16:39
@ Ver tradugéo >

A\ PROCURO 3 COBAIAS PRA BOTAR DINHEIRO NO BOLSO —
IMEDIATAMENTE A

Estou finalizando o Doug.exe 3.0 —a vers@o mai
sistema. Ela carrega meu método inteiro atu

divulgado) + mais uma caralhada de updates que depois eu falo.

E agora preciso de 3 ‘cobaias’ reais pra colocar isso em campo..
comresultado.

O QUE VAT ACONTECER
-+ Sess@o de 1h AO VIVO comigo 1:1— vamos trabalhar juntos pra
teudo de impacto usando a

base do Doug & verd exatamente como eu Uso.

-+ Roteiro e plano de agdo prontos pra rodar e gerar entre R$10K
& R$50K nas préximas 72h (si oi validado. zes.)

ireto meu por 7 dias no wpp — nada fica pela metade,
-+ Acesso antecipado e completo ao Doug.exe 3.0
(Metodologia, agente + comunidade oculta)
INVESTIMENTO: R$5.000
(Consultoria normal: R$15.000 — aqui, vocé ta virando CASE, ndo
cliente)
SOENTRE SE!
—Ja tem presenc:

Pode faze
— Vai me mandar um depoimento com os resu

ME PECA O CHECKOUT AQUI

2 ® & ©®

Atividade Facebook  Compartilhar ~ Destacar Mais

GATILHO ATIVADO: Urgéncia + exclusividade + decisédo forcada

- BACKROOM.EXE

ELEMENTOS CRITICOS DE STORIES QUE CONVERTEM:

1. AUTENTICIDADE TATICA

o Grave em ambientes reais, ndo cenarios perfeitos

o Use linguagem natural, ndo roteirizada

o Mostre emog¢des genuinas, ndo atuadas

2. TENSAO NARRATIVA

o |Inicie com um problema ou contradicéo

o Amplifique o custo da situagéo atual

o Revele a solugao de forma que pareca inevitavel

3. PROVAS SOCIAIS ACIDENTAIS

https://www.skool.com/backroomexe-1089/classroom/d6cc327e?md=29245912929f4f9989d830d95f081e6¢
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o Nunca elogie seus proprios resultados

o Mostre evidéncias de terceiros como se nao tivesse planejado
o Deixe os numeros falarem por si
4. CALLS-TO-ACTION CONTEXTUAIS
o Nunca pega diretamente. Oferega como conclusao logica
o Crie escassez real (limite de vagas/tempo), nao artificial

o Posicione como oportunidade, ndo como necessidade

COMO OS DOIS COMPONENTES TRABALHAM JUNTOS

Feed e Stories ndo s&o canais separados. S40 componentes integrados do seu campo
gravitacional.

O Feed cria polarizagao e autoridade. Os Stories criam conexao e conversao.
Feed sem Stories = Autoridade sem conversao.

Stories sem Feed = Conexao sem credibilidade.

Os especialistas invisiveis tratam cada post como evento isolado.

Os dominantes tratam cada interagdo como parte de um sistema magnético integrado

Na préoxima segao, vocé descobrira como transformar essa Presenga magnética em
transacgées reais através do PILAR 3: MONETIZACAO.

https://www.skool.com/backroomexe-1089/classroom/d6cc327e?md=29245912929f4f9989d830d95f081e6¢ 20/20



