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1. Espero que todos hayais tenido la oportunidad de
leer el correo electronico que os envié ayer, cuyo
contenido era el nuevo cronograma de nuestro
ultimo proyecto. Me encantaria escuchar vuestras

opiniones al respecto.

Espero que todos tenham tido a oportunidade de ler o e-mail
gue enviei ontem, cujo conteudo era o0 novo cronograma do
nosso ultimo projeto. Eu adoraria escutar a opiniao de vocés a
respeito disso.
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Espero que todos hayais tenido la oportunidad
de leer

Espero que todos tenham tido a oportunidade de ler

[EUECITEGIEIECEBRIES que os envié ayer,

0 e-mail que enviei ontem,
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cuyo contenido era el nuevo cronograma de
nuestro ultimo proyecto.

cujo conteudo era 0 novo cronograma do nosso ultimo
projeto.

IMEIEEAMESAIESEUENaR vuestras opiniones al

respecto.

Eu adoraria escutar a opiniao de vocés a respeito disso.
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A ver... Tengo que decirte que [io'me parece bien’

que hayas adelantado la entrega. jCreo que estas

siendo demasiado optimista!

Vamos ver... Eu tenho que dizer que eu nao acho uma boa

ideia vocé ter antecipado a entrega. Eu acho que vocé esta
sendo muito otimista!

(Eso piensas? Creo que dos semanas son

suficientes para que hayais terminado fodo?
Vocé acha isso? Acho que duas semanas sao suficientes para
que vocés tenham terminado tudo.
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No creo que sea posible cumplir con el nuevo
plazo, sobre todo [porqueJavieresta de baja por

enfermedad.

Nao acho que seja possivel cumprir com o0 novo prazo,
principalmente, porque o Javier esta de licenca medica.

Si el problema es la falta de mano de obra, puedo
incorporar a Maria €h €lproyecto para que os eche
una mano.

Se o problema é a falta de mao de obra, posso incorporar a
Maria ao projeto para dar uma maozinha.
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iMe alegra que hayas pensado en Maria! ;Ella nos

ayudaria mucho!

Fico feliz que vocé tenha pensado na Maria! Ela nos ajudaria
muito!

De acuerdo, entonces. jEspero que os esforceéis al
maximo para cumplir con el nuevo plazo y que no
haya ningun otro problema! ;Hay alguna cosa mas

que tengamos que discutir?

Ta certo, entao. Espero que vocés se esforcem a0 maximo
para cumprir com 0 Novo prazo e que nao haja nenhum outro
problema. Tem alguma coisa mais que temos que discutir?
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IDe'actierdo) entonces. jEspero que os esforcéis al
maximo
Ta certo, entao. Espero que vocés se esforcem ao maximo

para cumplir con el nuevo plazo Y quienohaya

ningun otro problemal!

para cumprir Com 0 NOVO prazo e que nao haja nenhum
outro problema.

;Hay alguna cosa mas que tengamos que
discutir?
Tem alguma coisa mais que temos que discutir?
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Si. HEoS enidoBIGUNASIERItIERs de! trabaijo que

entregamos al Sr. Gonzalez.
Sim. Tivemos algumas criticas a respeito do trabalho que
entregamos para o Sr. Gonzalez.

¢En serio? Me cuesta [creerlo.

Sério? E dificil de acreditar.
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10. Pues si. EL ha dicho que parecia que habiamos

hecho algunas partes del informe @todaprisa y
que faltaban detalles.

Pois é, ele disse que parecia que tinhamos feito algumas
partes do relatério com pressa e que faltavam detalhes.

11. jEso es muy serio! Que levante la mano Elque

IRAYEIREERE La edicion final.

|sso € muito sério! Que levante a mao quem tenha feito a
edicao final.
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12. La hiceyo.

Fui eu que fiz.

13. ;Qué crees que [puiede’haber pasado?

O que vocé acha que pode ter acontecido?

14. Sinceramente, no creo que el informe haya

quedado [POPdEDAJONdE nuestros estandares de

calidad. El Sr. Gonzalez esta siendo muy exigente.
Sinceramente, eu nao acho que o relatoério tenha ficado
abaixo dos nossos padroes de qualidade. O Sr. Gonzalez esta
sendo muito exigente.
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15. Por un lado, puede que tengas razoén, pero por otro,
el senor Gonzalez siempre ha sido un buen cliente.
No queremos que este tipo de situacion juegue en
nuestra contra. La proxima vez, certificate de que

todo esté acorde con el patron que él exige.

Por um lado, pode ser que vocé tenha razao, mas por outro, o
Sr. Gonzalez sempre tem sido um bom cliente. Nao queremos
que esse tipo de situacao seja um problema pra gente. Da
proxima vez, certifique-se de que tudo esteja de acordo com o
padrao que ele exige.
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Por un lado, pliEdEqUEEERGASFAZ6R) pero por

otro,

Por um lado, pode ser que vocé tenha razao, mas por
outro,

el senor Gonzalez siempre ha sido un buen
cliente.

o Sr. Gonzalez sempre tem sido um bom cliente.

12/18



CLASES DEDIALOGO #20 | RHAVI CARNEIRO’S FLUENCY ACADEMY ESPANOL | REUNION DE NEGOCIOS: CONCORDAR Y DISCORDAR.

No queremos que este tipo de situacion jliegue

Nao queremos que esse tipo de situacao seja um
problema pra gente.

La proxima vez, certificate de que todo esté

acorde con el patron _

Da proxima vez, certifique-se de que tudo esteja de
acordo com o padrao que ele exige.

16. De acuerdo. Sin problema.
Tudo bem. Nao tem problema.
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Espanhol- Portugués

1.

Espero que todos hayais tenido la oportunidad de leer
el correo electrénico que os envié ayer, cuyo contenido
era el nuevo cronograma de nuestro ultimo proyecto. Me
encantaria escuchar vuestras opiniones al respecto.

Espero que todos tenham tido a oportunidade de ler

0 e-mail que enviei ontem, cujo conteudo era 0 novo
cronograma do nosso ultimo projeto. Eu adoraria escutar a
opiniao de vocés a respeito disso.

. Aver...Tengo que decirte que no me parece bien que

hayas adelantado la entrega. jCreo que estas siendo
demasiado optimista!

Vamos ver... Eu tenho que dizer que eu nao acho uma boa
ideia vocé ter antecipado a entrega. Eu acho que vocé esta
sendo muito otimista!

. ¢Eso piensas? Creo que dos semanas son suficientes para

que hayais terminado todo.

Vocé acha isso? Acho que duas semanas sao suficientes para
que vocés tenham terminado tudo.

No creo que sea posible cumplir con el nuevo plazo,
sobre todo porque Javier esta de baja por enfermedad.

Nao acho que seja possivel cumprir com o novo prazo,
principalmente, porque o Javier esta de licenca médica.

5.

Si el problema es la falta de mano de obra, puedo incorporar
a Maria en el proyecto para que os eche una mano.

Se o problema é a falta de mao de obra, posso incorporar a
Maria ao projeto para dar uma maozinha.

iMe alegra que hayas pensado en Maria! jElla nos ayudaria
mucho!

Fico feliz que vocé tenha pensado na Maria! Ela nos ajudaria
muito!

De acuerdo, entonces. jEspero que os esforcéis al maximo
para cumplir con el nuevo plazo y que no haya ningun otro
problema! ;Hay alguna cosa mas que tengamos que discutir?

Ta certo, entao. Espero que vocés se esforcem ao maximo
para cumprir com 0 novo prazo e que nao haja nenhum outro
problema. Tem alguma coisa mais que temos que discutir?

Si. Hemos tenido algunas criticas del trabajo que entregamos
al Sr. Gonzalez.

Sim. Tivemos algumas criticas a respeito do trabalho que
entregamos para o Sr. Gonzalez.

¢En serio? Me cuesta creerlo.
Sério? E dificil de acreditar.
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10.Pues si. EL ha dicho que parecia que habiamos hecho 15.Por un lado, puede que tengas razoén, pero por otro, el senor

algunas partes del informe a toda prisa y que faltaban Gonzalez siempre ha sido un buen cliente. No queremos que
detalles. este tipo de situacion juegue en nuestra contra. La proxima
Pois &, ele disse que parecia que tinhamos feito algumas vez, certificate de que todo este acorde con el patron que el
partes do relatério com pressa e que faltavam detalhes. exige.

11.;Eso es muy serio! Que levante la mano el que haya Por um lado, pode ser que vocé tenha razao, mas por outro, o Sr.
hecho la edicién final. Gonzalez sempre tem sido um bom cliente. Nao queremos que

esse tipo de situagao seja um problema pra gente. Da proxima
vez, certifique-se de que tudo esteja de acordo com o padrao que
ele exige.

Isso é muito sério! Que levante a mao quem tenha feito a
edicao final.

12.La hice yo. 16. De acuerdo. Sin problema.

Fui eu que fiz. Tudo bem. N3o tem problema.

13.;Qué crees que puede haber pasado?
O que vocé acha que pode ter acontecido?

14.Sinceramente, no creo que el informe haya quedado por
debajo de nuestros estandares de calidad. El Sr. Gonzalez
esta siendo muy exigente.

Sinceramente, eu nao acho que o relatdrio tenha ficado
abaixo dos nossos padroes de qualidade. O Sr. Gonzalez esta
sendo muito exigente.
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Somente Espanhol

1. Espero que todos hayais tenido la oportunidad de leer el correo
electréonico que os envié ayer, cuyo contenido era el nuevo cronograma
de nuestro ultimo proyecto. Me encantaria escuchar vuestras opiniones al
respecto.

2. Aver...Tengo que decirte que no me parece bien que hayas adelantado la
entrega. jCreo que estas siendo demasiado optimista!

3. ¢Eso piensas? Creo que dos semanas son suficientes para que hayais
terminado todo.

4. No creo que sea posible cumplir con el nuevo plazo, sobre todo porque
Javier esta de baja por enfermedad.

5. Siel problema es la falta de mano de obra, puedo incorporar a Maria en el
proyecto para que os eche una mano.

6. jMe alegra que hayas pensado en Maria! jElla nos ayudaria mucho!

7. De acuerdo, entonces. jEspero que os esforcéis al maximo para cumplir
con el nuevo plazo y que no haya ningun otro problema! ;Hay alguna
cosa mas que tengamos que discutir?
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8. Si. Hemos tenido algunas criticas del trabajo que entregamos al Sr.
Gonzélez.

9. ¢Enserio? Me cuesta creerlo.

10. Pues si. El ha dicho que parecia que habiamos hecho algunas partes del
informe a toda prisa y que faltaban detalles.

11. jEso es muy serio! Que levante la mano el que haya hecho la edicién final.
12. La hice yo.
13. ;Qué crees que puede haber pasado?

14. Sinceramente, no creo que el informe haya quedado por debajo de
nuestros estandares de calidad. El Sr. Gonzalez estad siendo muy exigente.

15. Por un lado, puede que tengas razén, pero por otro, el sefor Gonzalez
siempre ha sido un buen cliente. No queremos que este tipo de situacién
juegue en nuestra contra. La préxima vez, certificate de que todo esté
acorde con el patrén que él exige.

16. De acuerdo. Sin problema.
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