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O o2
Explicacao

"Quero trabalhar de forma independente."

Quando falamos em trabalhar de forma independente e conquistar cada um dos seus clientes, a primeira preocupacéo que
surge na cabeca do Pedro (e da maioria das pessoas) é em relagdo a dinheiro. O que faz sentido. Ndo d4 para simplesmente se
jogar no mundo dos freelancers sem ter nenhuma garantia ou planejamento para saber se sua nova renda serd suficiente

para pagar as contas do més.

A resposta para a pergunta do titulo desta licdo é sim, com planejamento Pedro conseguird manter uma boa estabilidade

financeira sendo freelancer. S6 que é preciso olhar para o quanto ele ganha com muito cuidado!

Ser freelancer é ser um profissional independente, dono do seu préprio negdcio, entdo Pedro terd gastos que nunca pensou

antes porque precisa ser seu proprio chefe, pagar seus proprios beneficios e impostos.
Calculando seu préprio preco.

Antes de comecar a trabalhar como freelancer, o primeiro célculo que Pedro precisa fazer é pensando em quanto tempo vocé

ele demorar para fazer cada coisa do seu trabalho.

Ainda que Pedro n#o cobre por hora, é importante pensar no tempo que ele demora e o quanto isso vale financeiramente
falando. A melhor forma de fazer isso é usar algum aplicativo para o seu computador que vocé pode dar play, pausar e anotar

a atividade especifica que fez naquele periodo.

Uma sugestdo é o Paymo (https://www.paymoapp.com/pricing/), mas vocé pode procurar por "personal time tracking" e

escolha o que vocé se adaptar melhor. Inclusive, vocé pode ver as sugestdes que tem no Para saber mais.

Mas vamos la.

Partindo do principio que o Pedro anotou quanto tempo ele gasta para fazer cada coisa e criou seu preco? Sempre deixe
margem para negociagdo. Alguns clientes podem pedir horas extras - ou outras entregas além das esperadas inicialmente e
vocé pode precisar fazer um preco melhor para ele em que vocé n#o saia perdendo. Sempre saiba o valor minimo que vocé

pode chegar - mesmo que o projeto seja incrivel, vocé ndo pode pagar para trabalhar, certo?

Outra coisa importante é que Pedro precisa fazer a sua ligdo de casa.

Ele pode procurar freelancers da sua area e faga uma sondagem sobre o quanto eles cobram ou pesquisar no site do sindicato
da categoria também, nos sites sempre tem tabelas de preco pra quanto cobrar em cada coisa. Procure foruns de discussoes,
grupos do Facebook e sites de networking do seu ramo e troque estratégias, compartilhe suas duvidas, converse com outros

freelancers. Mesmo trabalhando no mesmo segmento, vocés estao juntos nessa.

Pedro precisa ser sutil, afinal de contas as pessoas ndo gostam de falar o quanto elas ganham ou deixam de ganhar, entio

perguntar uma média, para que vocé tenha uma nocéo pode ser um bom caminho.

Uma estratégia interessante para manter a estabilidade financeira é a unido de duas coisas:

1. Tenha o valor do seu "salario" definido e, pelo menos, trés meses guardados como seguranca

2. Ofereca a possibilidade de parcelamento para clientes maiores ou projetos mais longos, te dando a oportunidade de

cobrar um pouco melhor sem sobrecarregar o cliente e facilitando sua organizacéo financeira a longo prazo.
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