MEU CLIENTE IDEAL

1) Quais são as informações demográficas dele? (Idade, quanto ganha, estilo de vida, gênero, profissão?).
2) Quais são os maiores interesses dele em relação ao seu produto ou serviço?
3) Para qual tipo de lugar ele costuma sair?
4) Quais são as metas e desejos dele em relação ao seu produto ou serviço?
5) O que impede ele de atingir esse desejo em relação ao seu produto ou serviço?
6) Como ele se sente não atingido esse objetivos em relação aos produtos e serviços?
7) Como você pode o ajudar a atingir esse objetivo em relação ao produto ou serviço?

Coloque palavras chaves e frases que vem na sua cabeça que descrevem o seu cliente
ideal, os seus desejos, metas, dificuldades e dores:
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