Agora nessa aula conversamos sobre o perigo dos "três zinhos" e como eles podem atrapalhar a vida de um especialista na criação de um negócio digital. 
Muitas vezes, somos bombardeados com soluções milagrosas que prometem o sucesso imediato, mas a realidade é que essas soluções não são a chave para o sucesso. Para alcançar resultados duradouros, é necessário ter experiência e discernimento para distinguir o que é realmente importante.
De acordo com nossa discussão, o foco deve estar em três áreas principais: ter um bom produto, uma boa promoção e uma boa oferta para o público certo. 
Muitas vezes, nos deixamos levar por atividades triviais que não são realmente importantes para o sucesso do nosso negócio. É importante não se distrair com as redes sociais e outros "zinhos" temporários que surgem. Essas soluções momentâneas podem fazer com que percamos tempo e nos afastemos da nossa estratégia principal.
É essencial não confundir pequenas ações com a estratégia geral do nosso negócio. Devemos criar uma base sólida e um bom posicionamento para garantir o sucesso duradouro. Isso significa evitar cair na armadilha dos "três zinhos" e concentrar nossos esforços nas áreas-chave que impulsionam nosso negócio.
Nessa aula alerto para tomar cuidado com as soluções aparentemente fáceis e encorajo a investir tempo e energia em construir uma estratégia sólida. 
Ao fazer isso, estaremos no caminho certo para alcançar o sucesso duradouro em nossos negócios digitais.

