
Módulo 6:

Por que empreender pode ser interessante?

As vantagens de um negócio digital sobre um físico

Criando um negócio digital

Transformando um negócio em uma empresa

Como as pessoas ficam bilionárias?

EMPREENDEDORISMO



EMPREENDEDORISMO

Prometeu Acorrentado



EMPREENDEDORISMO

Primeiros documentos escritos eram controles de 
estoque e contratos comerciais

Escrita cuneiforme com 5 mil anos de idade



EMPREENDEDORISMO

Comércio surge naturalmente por conta de dois fatores 
imutáveis:

Desigualdade de habilidades/gostos entre as pessoas

Desigualdade na distribuição geográfica dos recursos 
produtivos 

Essas questões levaram a uma crescente especialização e 
a divisão do trabalho



EMPREENDEDORISMO

Numa troca comercial, ambos os envolvidos ficam mais 
“ricos”



EMPREENDEDORISMO

Espanhóis tinham espadas de aço, arcabuzes e cavalos, 
mas não inventaram nada disso



EMPREENDEDORISMO

Ranking de Liberdade Econômica 2022



EMPREENDEDORISMO

PIB percapita FMI, 2019Index of Economic Freedom, 2018
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Especialização gerou mais riqueza

A “grande divergência”



EMPREENDEDORISMO

Mediocristão x Extremistão

Mediocristão: mundo das coisas naturais, segue as 
médias, é previsível

Extremistão: mundo das coisas não naturais, não segue 
médias, é imprevisível

Através de um negócio você pode colocar “um pé” no 
Extremistão
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Carl Friederich Gauss
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EMPREENDEDORISMO

“Como é possível que uma pessoa tenha mais 
dinheiro do que milhares/milhões de outras? 
Milionários/Bilionários não deveriam existir.”



EMPREENDEDORISMO

Um cliente = não passar fome
Dezenas de clientes = viver do negócio
Centenas de clientes = viver confortavelmente
Milhares de clientes = milionário 
Milhões/Bilhões de clientes = bilionário



EMPREENDEDORISMO

O sistema de lucro torna 
prósperos aqueles que foram 
bem sucedidos em atender às 
necessidades das pessoas, da 
maneira melhor e mais barata 
possível. A riqueza somente 
pode ser conseguida através do 
atendimento ao consumidor.

Ludwig von Mises
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EMPREENDEDORISMO
Investidor X Empreendedor

Pessoa A, capacidade de aporte de R$ 1000 reais por 
mês, rentabilidade anual de 20% ao ano (gasta muito 
tempo com investimentos)

Pessoa B, capacidade de aporte de R$ 3000, rentabilidade 
anual de 10% ao ano (gasta muito tempo com geração de 
renda)

Quem estará melhor depois de 10 anos?



EMPREENDEDORISMO
Investidor X Empreendedor

Pessoa A, investidor excepcional e não empreendedor, 
terá R$ 375.902,64

Pessoa B, investidor mediano e bom empreendedor, terá 
R$ 614.394,18

No longo prazo, A passará B se as variáveis se mantiverem 
constantes, mas apenas depois de 197 meses!
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EMPREENDEDORISMO
Investidor X Empreendedor
No começo, por mais que sua rentabilidade ao investir seja 
grande, ainda será sobre um patrimônio pequeno

20% sobre pouca coisa, ainda é pouca coisa

Para sentir que você está ganhando, é preciso ver a 
evolução do patrimônio

Aportes maiores são uma ótima ferramenta para gerar 
evolução



EMPREENDEDORISMO

Investidor X Empreendedor
Foque em expandir sua renda

Após ter montantes maiores, faz mais sentido ter mais foco 
nos investimentos

O empreendedor é um melhor investidor, e o investidor é 
um melhor empreendedor



EMPREENDEDORISMO

Alocação de ativos (30% ações, 
10% FIIs, 10% Cripto etc)

Timing (inflação, juros subindo, 
halving do Bitcoin etc)

Screening (P/L, P/VP, Peg Ratio, 
ROE etc)

Valuation



EMPREENDEDORISMO

Perfil base do “aluno rico”
Não tem dívidas

Gasta menos do que ganha e poupa muito, bem mais do que a 
média das pessoas faz

Investe com disciplina, mas não faz disso sua ocupação principal

Mantém o aumento da renda como foco, normalmente através de 
um negócio

Também investe em oportunidades fora do Mercado Financeiro



NEGÓCIOS DIGITAIS

Jean Paul Getty
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Jean Paul Getty

“Acorde cedo, 
trabalhe duro, 
encontre petróleo”



NEGÓCIOS DIGITAIS

Jean Paul Getty

“Acorde cedo, 
trabalhe duro, 
tenha um negócio 
na internet.”



Em alguns anos vão 
existir dois tipos de 
empresas: as que fazem 
negócios pela internet e 
as que estão fora dos 
negócios.

Bill Gates

NEGÓCIOS DIGITAIS



6 “D” dos negócios digitais
Digitalização
Decepção
Disrupção
Desmaterialização
Desmonetização
Democratização
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1ª câmera digital 
com 0,01 megapixel

NEGÓCIOS DIGITAIS
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O sistema de lucro torna 
prósperos aqueles que foram 
bem sucedidos em atender às 
necessidades das pessoas, da 
maneira melhor e mais barata 
possível. A riqueza somente 
pode ser conseguida através do 
atendimento ao consumidor.

Ludwig von Mises

NEGÓCIOS DIGITAIS



A democratização não chegou 
apenas no consumo, mas 

também nos meios de produção

NEGÓCIOS DIGITAIS

7º D -Descentralização



Por que escolher um negócio digital?
Custos reduzidos
CAC baixo
Flexibilidade (renda extra)
Escala - lucro grande mesmo sendo 
pequeno
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Aquiles x Heitor



NEGÓCIOS DIGITAIS

Davi x Golias
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O que as 
pessoas 
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No que eu 
sou bom?



CRIANDO SEU NEGÓCIO

O dinheiro é o 
elogio mais 
sincero.

Isaac Asimov



Desculpas comuns
“Eu não sou o melhor” – Eu também não

“Já tem muita gente fazendo aquilo no que sou 
bom” – Se há muita gente, é porque é um bom 
nicho

“Não sou criativo a ponto de inventar nada 
novo” – Não é preciso ser um inventor ou um 
inovador, use o que já existe

CRIANDO SEU NEGÓCIO



Henry Ford e “sua” linha de produção

CRIANDO SEU NEGÓCIO



Civilizações pré-colombianas não usavam 
a roda

CRIANDO SEU NEGÓCIO



CRIANDO SEU NEGÓCIO

Malas com rodas surgiram apenas em 1970



Qual o melhor lugar para achar uma mina de ouro?

CRIANDO SEU NEGÓCIO



Clichês são clichês por um motivo...
Não é preciso ser um inventor e nem um 
inovador (se for, melhor)
Pegue algo que já existe, algo que já deu 
certo, e dentro da interseção dos seus 4 
círculos
Então faça melhor, ou mais barato, ou mais 
rápido, ou mais customizado etc
Diferenciação de valor

CRIANDO SEU NEGÓCIO



CRIANDO SEU NEGÓCIO

ELIMINAR ELEVAR

CRIARREDUZIR

Promessas de enriquecimento 
rápido, conteúdo raso e falta de 

suporte ao aluno.

Conteúdo das aulas, visão da 
economia, uso de história, 

qualidade do suporte.

Publicidade paga e número de 
vagas no curso 
(escassez real). 

Conteúdo sobre mentalidade, 
investimentos no exterior, Bitcoin 

e marcação a mercado. 



Obtendo clientes
Se a internet/dados são o petróleo do século 
XXI, as redes sociais são sua plataforma de 
exploração
Quem tem presença em redes sociais, vende 
mais
Se você não tem, use a dos outros 

CRIANDO SEU NEGÓCIO



CRIANDO SEU NEGÓCIO

A maior pizzaria do mundo vende a melhor 
pizza do mundo?



1000 fãs fiéis

CRIANDO SEU NEGÓCIO

Comece seu negócio com a 
ideia de fazer 1000 pessoas 

extremamente felizes



Um cliente = não passar fome
Dezenas de clientes = viver do negócio
Centenas de clientes = viver confortavelmente
Milhares de clientes = milionário 
Milhões/Bilhões de clientes = bilionário
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Exemplo 1
Interseção caiu em cozinhar
Há “elogios sinceros” sobre a comida

Opcionalidades do negócio no começo: canal de 
receitas, e-book de receitas, curso online, personal
chef, empresa de comida caseira

Opcionalidades depois de grande: publicidade no 
canal, grandes eventos, mentoria, venda de parte 
do negócio

CRIANDO SEU NEGÓCIO
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Exemplo 2
Interseção caiu na área jurídica

Há poucos players ganhando muito dinheiro com 
leilões de imóveis

Opcionalidades do negócio no começo: consultoria, 
lista de imóveis, curso online

Opcionalidades depois de grande: empresa 
imobiliária que poderá ser vendida, fundo etc

CRIANDO SEU NEGÓCIO



CRIANDO SEU NEGÓCIO



CRIANDO UMA EMPRESA



O que possibilitou ao Homo 
Sapiens subjugar as demais 
espécies? Nossa 
capacidade imaginativa. 
Somos a única espécie que 
acredita em coisas que não 
existem na natureza.

CRIANDO UMA EMPRESA

Yuval Harari



Uma das maiores invenções da mente humana

Possibilidade de partilha da propriedade, o que deu 
início aos mercados acionários

Possibilidade de risco limitado

Possibilidade da superação do tempo de vida de um 
organismo biológico

Empresas são as “pessoas” mais ricas do mundo

CRIANDO UMA EMPRESA



Companhia das Índias Orientais Holandesa

CRIANDO UMA EMPRESA



A empresa propiciou a colaboração de milhares de 
indivíduos em projetos de grande escala e longo 
prazo, com risco limitado caso os mesmos venham 
a dar errado

Goldman Sachs na Crise de 1929 tinha, além do 
banco, um braço para emprestar dinheiro, o 
Goldman Sachs Trading Corporation, que quebrou

CRIANDO UMA EMPRESA



Goldman Sachs Trading Corporation, quebrou em 1929, 
banco Goldman Sachs existe até hoje

CRIANDO UMA EMPRESA
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Impostos
Pessoas jurídicas (PJ) pagam menos impostos 
sobre grandes ganhos que pessoas físicas (PF)

PF – 27,5% de IR nos ganhos anuais 
superiores a R$ 55.976,16
PJ – alíquota pode ser zero para ganhos anuais 
de até R$ 81 k (talvez R$ 130 k)
Usando a mesma remuneração de R$ 81 k, há 
uma economia de IR de mais de R$ 11 k

CRIANDO UMA EMPRESA



Ordem natural
Pessoa física

MEI – Microempreendedor individual

Empresa no Simples Nacional

Empresa em regimes tributários 
“complexos”

CRIANDO UMA EMPRESA



MEI – Microempreendedor individual
Limite de faturamento de 81 k anual
Possibilidade de emissão de nota fiscal

Necessidade de pagamento do DAS (Documento de 
Arrecadação do Simples Nacional) mensal

Valor do DAS calculado com base em 5% do salário 
mínimo vigente, mais ICMS e ISS (em torno de R$ 60)

Declaração anual do MEI

CRIANDO UMA EMPRESA



CRIANDO UMA EMPRESA
Declaração de Imposto de Renda PF

Parcela Isenta

8% para comércio, indústria 
e transporte de carga

16% para transporte de 
passageiros

32% para serviços em geral



Ganho Anual Ganho Mensal Alíquota

Até 22.847,76 Até 1.903,98

De 22.847,88 
até 33.919,80
De 33.919,92 
até 45.012,60
De 45.012,72 
até 55.976,16

Acima de 55.976,16

De 1903,99 a 
2.826,65

De 2.826,66 a 
3.751,05

De 3.751,06 a 
4.664,68

Acima de 4.664,68

-

7,5

15

22,5

27,5

CRIANDO UMA EMPRESA



Empresa no Simples Nacional
Limite de faturamento de R$ 4,8 M anual
Emissão de nota fiscal obrigatória

Pagamento do DAS mensal caso haja faturamento (IRPJ 
+ CSLL + COFINS + ISS + ICMS + IPI + PIS + INSS)

DAS calculado com alíquota sobre faturamento que 
muda mensalmente no 1º ano de operação e 
anualmente depois disso

CRIANDO UMA EMPRESA



Quero pagar muito 
imposto, porque se 
estou pagando muito é 
porque lucrei muito.

CRIANDO UMA EMPRESA

No Simples você paga imposto até quando tem 
prejuízo. Se faturar mas não lucrar, paga igual.



Empresa em regimes tributários “complexos”

Devido a maior complexidade, há maior necessidade 
de auxílio administrativo 

Lucro presumido – limite de faturamento de até 
R$ 78 M

Lucro real – obrigatório para faturamentos acima de 
R$ 78 M

CRIANDO UMA EMPRESA



Síndrome de Peter Pan
= Medo de crescer

CRIANDO UMA EMPRESA



Gestão da empresa
Uma empresa é uma outra pessoa
É necessário haver um separação entre PJ e PF
Assim como você tem seu orçamento, a 
empresa deve ter o dela
No início, empreendedor capitaliza a empresa
Depois, empresa capitaliza o empreendedor por 
meio de prolabore e retirada de lucros isentos

CRIANDO UMA EMPRESA
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Necessidades
Básicas
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Financeira10%

Educação

Longo Prazo



CRIANDO UMA EMPRESA

Necessidades
Básicas

55%

Colchão
Financeiro

5%Lazer

10%

10%

10%

Liberdade 
Financeira10%

Educação

Longo Prazo



Início

CRIANDO UMA EMPRESA

Operação normal

Aporte

Prolabore e lucro



Um cliente = não passar fome
Dezenas de clientes = viver do negócio
Centenas de clientes = viver confortavelmente
Milhares de clientes = milionário 
Milhões/Bilhões de clientes = bilionário
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O “segredo” dos bilionários
Bilionários não necessariamente têm bilhões em suas contas

Bilionários podem ser donos de empresas que faturam milhões, 
e por isso valem bilhões

Milionários não necessariamente têm milhões em suas contas

Milionários podem ser donos de empresas que faturam milhares 
de reais, e por isso valem milhões

EQUITY



EQUITY

Quanto você pagaria por essa empresa?
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Negócio vendável
Seu negócio não pode depender exclusivamente de você

Sistemas, marcas e plataformas são mais fáceis de serem 
vendidos

Se você criou um negócio que vale milhões (porque fatura 
milhares de reais), qual o obstáculo de vendê-lo e repetir o 
processo depois?

EQUITY



SUCESSO NOS NEGÓCIOS



R$ 100.000 dividido em 10 ações diferentes:
R$ 10 k
R$ 10 k
R$ 10 k
R$ 10 k
R$ 10 k
R$ 10 k
R$ 10 k
R$ 10 k
R$ 10 k
R$ 10 k

R$ 0
R$ 2 k
R$ 5 k
R$ 9 k
R$ 11 k
R$ 20 k
R$ 60 k
R$ 110 k
R$ 240 k
R$ 600 k

a.
b.
c.
d.
e.
f.
g.
h.
i.
j.

a.
b.
c.
d.
e.
f.
g.
h.
i.
j.

10 anos depois...

SUCESSO NOS NEGÓCIOS



R$ 100.000 dividido em 10 ações diferentes:

100k
10 anos depois...

1.057.000

SUCESSO NOS NEGÓCIOS


