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Objetivo
● Fazer com que os usuários setados nos grupos de anúncios submetam sua 

informações para que a marca possa entrar em contato com os mesmos, ou criar 
uma base de dados. 
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Quando utilizar?

● Normalmente para vendas indiretas ou criação de bases de dados.

O que considerar?

● Quando pedimos algo do cliente, temos que oferecer algo em troca (importante se o objetivo 
for banco de dados para mailing, por exemplo). 

● Podemos criar o formulário de maneira customizada na plataforma. É possível focar em 
qualificação ou volume. As configurações escolhidas também irão influenciar nisso 
(preenchimento de certos dados de forma automática, etc)

● CPL costuma ser baixo mas a qualificação também. Deve-se avaliar o custo benefício.

● Os dados são armazenados no Facebook e pode-se extraí-los manualmente ou via API.

● Atentar-se à LGPD
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Obrigado


