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O inicio...
1. Autoconhecimento
1.1. O que vocé ama (Paixao)
1.2. No que vocé é bom (Habilidade)
1.3. Pelo que vocé pode ser pago (Vocacao)
1.4. O que o mundo precisa (Missao)
2. Profissional T
2.1. Generalista: conhecimento béasico de varias areas
2.2. Especialista: conhecimento aprofundado em uma Unica area
3. Habilidades que vocé precisa desenvolver
3.1. Negdcios
3.2. Design bésico & intermediario
3.3. Estratégia de Instagram
3.4. Estratégia de conteudo
3.5. Universo de marca
3.6. Comunicacéao
3.7. Consultoria
4. Definicao do cliente ideal

4.1. Segmento de mercado/nicho

4.1.1. Infoprodutores
4.1.1.1. Infoprodutores de cursos de inglés

4.1.2. Area da salde e bem-estar: clinicas, nutricionistas, academias, psicélogas...



4.1.2.1. Emagrecimento & sexualidade
4.1.3. E-commerce
4.1.4. Tecnologia
4.1.5. Finangas & seguros
4.1.6. Turismo
4.1.7. Alimentagéo
4.1.8. Moda & beleza
4.1.8.1. Representantes Mary Kay & doTERRA
4.1.9. Setor imobiliario

4.1.10. Contabilidade, advocacia, pet shop

4.2. Caracteristicas
4.2.1. Ter um perfil empresarial
4.2.2. Ter um site préprio

4.3. Problemas
4.3.1. Estruturacao do perfil
4.3.2. Producéo de conteudo
4.3.3. Design da Landing Page
4.3.4. Edicéo de videos

4.4. Oportunidades
4.4.1. Onde vocé pode encontrar esses possiveis clientes?

5. Atividade

5.1. Defina seu cliente ideal



