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1. Thanks for taking the time to talk to me.

Obrigado por tirar um tempo para falar comigo.

1.1 Thank you for setting aside a moment to speak to me.
Obrigado por reservar um momento para falar comigo.

1.2 I appreciate you taking the time to speak to me.
Eu fico grato que vocé tenha tirado um tempo para falar comigo.

1.3 I’'m glad you had the time to talk to me.
Eu fico feliz que vocé teve tempo de falar comigo.
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2. | was planning to call a meeting with you.
Eu estava planejando agendar uma reuniao contigo.

2.1 I wanted to have a meeting with you.
Eu queria fazer uma reuniao contigo.

2.2 We needed to have this meeting.
A gente precisava fazer esta reuniao.

2.3 This meeting was planned a long time ago.
Esta reunio foi planejada ha muito tempo.
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3. You have a leadership role in your team.
Vocé tem um papel de lideranca na sua equipe.

3.1 You’re the leader of your team.
Vocé é o lider da sua equipe.

3.2 Your team sees you as their leader.
Sua equipe vé vocé como seu lider.

3.3 You are acting in a leadership role.
Vocé esta atuando em um papel de lideranca.
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4. Are you still up to the challenge?
Vocé ainda esta disposto a encarar o desafio?

4.1 Are you still willing to face this challenge?
Vocé ainda esta disposto a encarar esse desafio?

4.2 Do you still want this challenge?
Vocé ainda quer esse desafio?

4.3 Is this still challenging to you?
Isso ainda € desafiador para vocé?
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5. I’'m quite enjoying being in charge.
Estou gostando bastante de estar na lideranca.

5.1 ’'m very comfortable as a leader.
Eu estou muito confortavel como lider.

5.2 Being in charge feels natural to her.
Estar na lideranca parece natural para ela.

5.3 He enjoys acting as a leader.
Ele gosta de agir como um lider.
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6. | think | can provide my team with a technical

perspective.
Eu acho que posso oferecer a minha equipe uma perspectiva técnica.

6.1 He believes my expertise can be beneficial.
Ele acredita que meu conhecimento pode ser benéfico.

6.2 | think she can provide a new perspective.
Eu acho que ela pode oferecer uma nova perspectiva.

6.3 I’'m sure my perspective could benefit the team.
Tenho certeza de que minha perspectiva poderia beneficiar a equipe.
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7. 1 knew you’d make a good team leader.
Eu sabia que vocé daria um bom lider de equipe.

7.1 You always had the makings of a great leader.
Vocé sempre teve as qualidades de um grande lider.

7.2 | never doubted that you’d become a good leader.
Eu nunca duvidei que vocé se tornaria um bom lider.

7.3 I always knew you’d be great as a leader.
Eu sempre soube que vocé seria otimo como lider.
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8. This position comes with an increased level of

commitment.

Essa posicao vem acompanhada de um nivel de comprometimento
elevado.

' 8.1 Your new position demands more commitment.
Sua nova posicao demanda mais comprometimento.

8.2 My job requires a great deal of commitment.
) Meu trabalho requer muito comprometimento.

8.3 You should be prepared to commit time and effort to
your work.

Vocé deveria estar preparado para dedicar tempo e esfor¢co ao seu
L trabalho.
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9. I’m responsible not only for myself, but also for

my coworkers.
Eu sou responsavel ndao s6 por mim mesmo, mas também pelos meus

colegas de trabalho.

9.1 My responsibilities extend to my coworkers, as well.

Minhas responsabilidades se estendem aos meus colegas de
trabalho, também.

9.2 He’s responsible for his own work, and also for his

coworkers’.
Ele e responsavel pelo proprio trabalho e pelo dos colegas.

9.3 Her responsibilities include everyone in her team.
As responsabilidades dela incluem todos na equipe dela.
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10.1 believe | should receive some compensation for

my new responsibilities.
Eu acredito que deveria receber alguma compensacgao pelas minhas
novas responsabilidades.

" 10.1 1 think my responsibilities should be reflected in my
compensation.

Eu acho que minhas responsabilidades deveriam ser refletidas na
minha compensacao.

10.2 | need to be well compensated for my work.
Eu preciso ser bem compensado pelo meu trabalho.

10.3 My job is very demanding, so | should be well
compensated for it.

Meu trabalho é muito exigente, entao eu deveria ser bem
compensado por ele.
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11.What do you have in mind?

O que vocé tem em mente?

11.1 What are you thinking of?
No que vocé esta pensando?

11.2 Do you have something in mind?
Vocé tem algo em mente?

11.3 What are your expectations?
Quais sao suas expectativas?
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12.1 think I’m entitled to an increase in my salary.
Eu acho que mereco um aumento no meu salario.

12.1 I believe I deserve a raise.
Eu acredito que mereco um aumento.

12.2 An increase in my salary is in order.
Um aumento no meu salario seria adequado.

12.3 In my opinion, I deserve a higher salary.
Na minha opinido, eu meregco um salario maior.
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13.All | can do for you is recommend you for a raise.
Tudo que eu posso fazer por vocé é recomendar-te para um aumento.

13.1 I can’t give you a raise myself, but | can recommend it.
Eu mesmo nao posso te dar um aumento, mas posso recomendatr.

13.2 He is going to recommend you for a promotion.
Ele vai te recomendar para uma promogao.

13.3 She will put a good word in for you at the next

meeting.
Ela vai falar bem de vocé na proxima reunigo.
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14.1 will push as hard as | can to make sure you’re

well compensated.

Eu vou pressionar tanto quanto puder para garantir que vocé seja bem
compensado.

" 14.1 I will insist that you are well compensated for your
work.

Eu vou insistir que vocé seja bem compensado pelo seu trabalho.

14.2 She will let everyone know that you need better
) compensation.

Ela vai falar para todo mundo que vocé precisa de uma compensacao
melhor.

14.3 He is trying to convince his boss to give him a raise.
Ele esta tentando convencer o chefe dele a dar um aumento pra ele.
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15.You’ll get a response by the end of the week.
Vocé vai receber uma resposta ate o fim da semana.

15.1 We’ll get in touch before the end of the week.
Nos vamos entrar em contato antes do fim da semana.

15.2 They’ll respond to your message in a few days.
Eles vao responder a sua mensagem em alguns dias.

15.3 I’ll send you my response as soon as I can.
Eu vou te mandar minha resposta logo que eu puder.

16/17



esqueca de faz

MEMORIZATION
» HACK




