Sobre a disciplina

Essa disciplina é toda dedicada a vendas. Na matéria de Copywriting, você aprenderá sobre quais palavras usar em uma campanha para levar o lead à compra, mas, na maioria das vezes, para ele fechar um contrato, terá que negociar no um a um com outra pessoa. Por isso, essa matéria te mostrará um processo específico para esses cenários de negociação.

Sobre o professor
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[bookmark: _GoBack]Rafael Medeiros é treinador de pessoas e mentor de negócios, palestrante em grandes eventos nacionais incluindo o TEDx. Nos últimos 10 anos treinou mais de 2500 empresários, ajudando-os a desenvolverem times de alto resultado. Criador do método O Poder do Código das Vendas.
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