
Os 6P's da antecipação

-



Antecipação é como
um trailer de filme.

-



Serve para quem quer…
Vender infoprodutos (cursos, e-book e
principalmente mentorias)

Abrir agenda para prestação de serviços

Lançar uma coleção nova

-



Os 6P'S DA ANTECIPAÇÃO são…

04. Padrão

05. Percepção

06. Pessoal

01. Preço

02. Prazo

03. Prova

-



PREÇO
Sempre deixe claro quanto irá custar seu produto/serviço.
Isso ajuda seu possível cliente a:

Alinhar expectativas

Se planejar financeiramente

Não ter objeção de preço

-



PRAZO
Coloque uma data para a antecipação que você quer fazer.
A melhor forma de planejar através do prazo é:

Colocando cronômetro no insta

Relembrando a audiência de colocar na agenda

Mantendo a média de 20 a 15 dias de antecipação

Coloque sempre no último card de cada post

-



PROVA
Quanto mais feedbacks você compartilhar durante a antecipação,
mais desejo pelo seu produto você irá gerar. Como fazer na prática:

Compartilhe de 2 a 3 feedbacks por dia

Os feedbacks podem ser de clientes ou de seguidores

Dê ênfase no que é mais importante no feedback

Coloque nos destaques, feed e stories

Frequência: 2 por dia nos stories / 3 por semana no feed

-



PADRÃO
Crie e siga um padrão de antecipação. Exemplo:

Sempre o lançamento da SM logo após o da Wonder

Alteração da linha editorial para cada produto

Temática/storytelling novo a cada lançamento

Modelo de feedback para cada produto

-



PERCEPÇÃO
Coloque uma personalidade de marca para a antecipação!
Isso pode ser feito com:

Um símbolo/emoji que você usa sempre que for falar do produto

Tenha uma música que toca toda vez que coloca o cronômetro

Reforce a identidade por meio de cores, palavras-chaves e jargões

Não tenha medo de ser repetitiva

-



PESSOAL
Use algo que ocorreu na sua vida para gerar buzz. Exemplos:

Compra de um sonho (apartamento, carro ou algo de luxo)

Mudanças profissionais (rebranding, identidade visual ou meta batida)

Mudanças pessoais (cabelo, estilo, ensaios, botox, procedimentos etc)

Grandes acontecimentos (viagens, casamento, tatuagem e eventos)

-



Exemplos práticos de bons
conteúdos para antecipação:

-



Tenha um post fixado e um 
destaque com todos os P's que 
falamos anteriormente. Para 
quem chegar, já saber quando 
pode comprar e quanto precisa 
pagar por isso.

-



Faça uma ligação entre um 
assunto e o seu produto.

-



Sequência gerando 
efeito manada.

-



Bastidores do produto.

-



Qual dos P's da antecipação
VOCÊ JÁ FAZ HOJE?

-


