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AFINAL A
0QUEED o 7
REMARKETING?



Remarketing ou retargeting
significa “fazer marketing” para
publicos que ja tiveram algum tipo
de contato com a sua marca.



Usuarios

GOMO FUNCIONA?

Visitantes do
site/canal de
origem

Cookie/Pixel

Saida do site

Anuncio

“magico”




EM OUTRAS PALAVRAS...

Site ou outro Segmentacao
canal de origem de remarketing



OUTROS CANAIS DE ORIGEM

Redes Sociais

de E-mall



POR QUE USAR?



CONVERSOES



Raramente ocorre
a primeira vista no
marketing

Dados do Google estimam que
apenas 3% dos visitantes de
um e-commerce fazem a
conversao ha

Para , €sse
numero pode ser ainda menor

V4

Por Isso, e
Importante!

3%



7 MOTIVOS
PARA USAR 0
REMARKETING

O remarketing € muito focado
A frequéncia de exibicao é maior

Proporciona mais tempo para o seu
cliente ponderar a compra

O orcamento necessario e relativo ao
tamanho do publico de remarketing

Pode ser o “empurraozinho” que
faltava para o seu cliente

Ajuda no cross selling e up selling

Pode ser usado para excluir publicos
gue ja compraram o seu produto






30 ronic
PADRAC

...mas voceé pode configurar o periodo
gue faz mais sentido para sua
estrategia de marketing.




NAO EXAGERE E FAGA BOM
USO DO REMARKETING









