
Como encontrar produtos 
3D vendáveis no Mercado 
Livre e Shopee
Guia prático em passos: definir nicho, criar modelo 3D, validar demanda, 

aplicar regra dos 20% e oferecer variações 4 tudo otimizado para vendas.

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


1. Escolha de nicho

Pets
Coleiras, brinquedos personalizados e acessórios com apelo emocional.

Tecnologia
Suportes, organizadores e peças funcionais para gadgets.

Decoração
Luminárias, porta-alianças e objetos decorativos de alto impacto visual.

Combine paixão com demanda real; domine o nicho para se destacar.

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


2. Desenvolva a ideia do produto

Miniaturas temáticas
Alto apelo visual para fãs 4 

cabe em área de impressão 

comum.

Acessórios para pets
Coleiras, brinquedos e itens 

customizados com valor 

percebido.

Decoração funcional
Luminárias, organizadores e 

suportes com utilidade e 

estética.

Priorize modelos que sejam úteis, visualmente fortes e imprimíveis no seu equipamento.

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


3. Valide demanda 
nas plataformas
Busque termos como <miniatura =, <porta-

alianças= e <brinquedo pet=. Observe 
número de anúncios e vendas frequentes.

Use seções de tendências das 

plataformas.

Muitos anúncios e vendas indicam 

oportunidade.

Poucas ofertas = reavalie o produto ou 

nicho.

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


4. Analise concorrência 4 regra 
dos 20%

Comparar 
preços
Verifique menor 
preço versus 

maioria dos 

vendedores.

Diferença de 
~20%
Se existir ~20% de 
diferença, mercado 

está desorganizado 

4 oportunidade 

estratégica.

Margem 
destruída
Se todos vendem 
pelo mesmo valor, 

margem já é 

competitiva 

demais.

Entre onde houver espaço para preço e valor, evitando guerras de preço.

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


5. Crie variações no mesmo anúncio
Ofereça pelo menos 3 variações (cores, tamanhos ou versões):

Versão básica (preço mais baixo)

Versão padrão

Versão premium (mais cara)

Isso gera 3 tickets de preço no mesmo anúncio e amplia alcance.

(Válido para shopee).

*OBS: As variações precisam ser conexas.

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


6. Restrições de produção e 
dimensão
Projete modelos que caibam na área de impressão. Considere suporte, tempos 

de impressão e acabamento para manter custos viáveis.

Tamanho
Compatível com 

sua impressora.

Complexidad
e
Peças muito 

complexas 

aumentam custo e 

tempo.

Acabamento
Pós-processo pode 

agregar valor 4 

planeje preço.

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


Configurar 
Variações

Aplicar 
Regra dos 

20%

Pesquisar 
DemandaCriar ModeloEscolher 

Nicho

Fluxo rápido para decidir se um produto vale a pena: siga cada etapa antes de investir tempo de produção.

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


7. Otimize o anúncio (Spoiler para próxima aula).

Fotos profissionais
Mostre detalhe, escala e variações.

Títulos e palavras-chave
Use termos pesquisados pelo público (ex.: 

<miniatura =).

Descrições claras
Explique dimensões, materiais e 

possibilidade de customização.

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma


Resumo e próximos passos

1 1. Defina nicho
Escolha paixão (Opcional) + demanda.

2 2. Valide a ideia
Pesquise Mercado Livre/Shopee e tendências.

3 3. Lance com variações
Ofereça 3 tickets de preço e optimize anúncio.

Seguindo esses passos você maximiza chances de vendas com produtos 3D 

no Mercado Livre e Shopee.

https://gamma.app/?utm_source=made-with-gamma

