
2. Defina quem você quer atingir? São novos consumidores? Ou antigos? Que idades estas pessoas têm e o que elas costumam 
consumir em termos de ent2. retenimento e produtos do cotidiano. 

1. Qual o valor que a sua empresa quer 
passar? 

Empresa:______________________

Equipe:________________________

Observações:

_________________________
_________________________
_________________________
_________________________
_________________________
_________________________
_________________________
_________________________
_________________________
_________________________
_________________________

2. Quem você quer atingir? 

3. Como este valor pode ser comunicado de 
forma alegre? 

4. Como este valor será comunicado para o 
público pretendido?

5. Estruture um plano e um cronograma 
para colocar suas ideias em prática.


