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Qualificando uma oportunidade

Além de interesse real e momento ideal, qual o terceiro item de uma equacéo para configurar uma

oportunidade real? E qual sua composi¢io:

Selecione uma alternativa

Credibilidade: coeréncia, interesse e confiabilidade.

Condicdes: processos, recursos e time.

Condigdes: investimento, relacionamento e propdsito.

Budget: composto pelas receitas e rendimentos do cliente.

https://cursos.alura.com.br/course/vendas-entendendo-a-necessidade-do-cliente/task/65366
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