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Qualificando uma oportunidade

Além de interesse real e momento ideal, qual o terceiro item de uma equação para con�gurar uma

oportunidade real? E qual sua composição:

Selecione uma alternativa

Credibilidade: coerência, interesse e con�abilidade.

Condições: processos, recursos e time.

Condições: investimento, relacionamento e propósito.

Budget: composto pelas receitas e rendimentos do cliente.
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