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	SUPERVISOR DE LOJA
	
FINALIDADE DO CARGO

Planejar vendas, atender clientes e medir indicadores do mercado consumidor. 

Supervisionar rotina de equipe de vendas. 

Recrutar, treinar e avaliar profissionais de vendas de produtos e serviços. 

Apresentar à gerência os resultados das metas de vendas.


Atividades Relacionadas

Manter Equipe focada no alcance de Resultados

Conferir abertura e fechamento de caixa

Manter a ordem da Loja

Manter clima agradável para clientes internos e externos

Resolver conflitos internos

Sugerir novos produtos e serviço para comercialização

Alimentar o sistema utilizado pela Empresa

Dar entrada nos produtos que entram na loja













	Título: SUPERVISOR DE VENDAS COMERCIAL - CBO 520110
	

	Requisito do Cargo:

Escolaridade exigida: Ensino Superior Completo
	

	Competências:

Conhecimentos: Pacote Office, Regras de Negociação, Básicos de Legislação trabalhista

Habilidades: Gerir pessoas com foco em Resultado

Atitudes: Fazer sem ser pedido, ser líder

	

	Informações do Cargo:

Titulação: Supervisor de Vendas Comercial
Faixa Salarial: R$ 1500
Meta Cumprida: +R$ 1500 + Comissão acima da média 2%
Experiência desejável: Trabalho com vendas e gestão de equipes
	

	Treinamento Desejável:

Sistema Tagplus

Treinamento sobre os Fluxos e Produtos Comercializados









	








 
