E-commerce

PAGINAS LEGAIS




Muitos donos de lojas online acabam subestimando o potencial de conversao das suas paginas “Sobre Nos”. Dé uma
olhada no seu Google Analytics e vocé descobrira que sua pagina “Sobre Nds” esta entre as trés mais visitadas do seu

website.

Na verdade, um estudo que avaliou uma loja online de equipamentos de surf descobriu que os compradores que
visitaram sua pagina “Sobre N6s” converteram 30% mais do que aqueles que nao o fizeram.

Outro estudo descobriu que os visitantes das paginas “Sobre Nés” eram cinco vezes mais propensos a comprar um
produto, enquanto gastavam uma média de 22,5% a mais em suas compras.
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As histérias que atraem nossa atengdo possuem os seguintes elementos:

* Protagonista(s) — A equipe ou pessoa fundadora por tras da empresa

* Um objetivo final — Missdo/Visao/Valores que orientam sua empresa

* Obstaculo(s) — O que vocé supera pessoalmente, ou como empresa, e de que forma
* Moral — Qual a grande licao da sua histdria?

A outra coisa que vocé deve pensar é sobre o que realmente o torna Unico ou o diferencia
de todos os demais.

Isso pode incluir um ou todos os itens a seguir:

e Sua historia

* Sua declaracdo/manifesto sobre valores/missao
e A forma como vocé obtém seus produtos

e A forma como vocé produz seus produtos

e Sua equipe ou fundador

e Sua cultura de trabalho
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