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[bookmark: _gjdgxs]Template de Atalhos de Persuasão
[bookmark: _30j0zll]Índice:
· Transformação (Super promessa) » link
· Ideias que colam (ganchos e abordagens) » link
· O que a persona espera de transformação (Sonhos) » link
· O que deixa a persona acordada à noite (Pesadelos)? » link
· Quais são as maiores dores do público? (Dores) » link
· O que trava a persona na consideração? (Objeções) » link
· O que precisa ficar mais claro? (Dúvidas Comuns) » link
· Alguma crença limitante de mercado? (Mitos) » link
· O que acontece se a oportunidade passar? (custo da perda) » link
· Por que desenvolvi o produto? (Minha missão - Why) » link
· O que a pessoa ganha com isso (Benefícios) » link
· O Fator X (diferenciação) » link
· Razão para entender? (Estatísticas relacionadas) » link
· Quais são as provas? (Depoimentos ou estudos de caso) » link
· O que tem de novo pra mim? (Novidades) » link
· O que mais tem pra mim? (Bônus) » link
· Quanto é o investimento? (Preço) » link


[bookmark: _1fob9te]✅ Qual é a transformação do produto? (super promessa):
Ideias iniciais:
· a

Opções de copies:
· a

[bookmark: _3znysh7]✅ Ganchos e abordagens/Big Ideas
· Inimigo público comum: 
· BIG IDEA 1: 
· Custo do Inimigo: 
· Metáfora: 
· MITO: 

[bookmark: _2et92p0]✅ Qual é o meu Fator X? (diferenciação):

1. a

[bookmark: _tyjcwt]✅ O que ela espera de transformação (Sonhos):
· 

[bookmark: _3dy6vkm]✅ Minha missão (why):
· 

[bookmark: _1t3h5sf]✅ O que deixa essas pessoas acordadas à noite (pesadelos)?
· 

[bookmark: _4d34og8]✅ Quais são as maiores dores do público?
· 

[bookmark: _2s8eyo1]✅ Objeções:
· 

[bookmark: _17dp8vu]✅ Dúvidas Comuns:
· 

[bookmark: _3rdcrjn]✅ Mitos e crenças limitantes:
· 
[bookmark: _26in1rg]✅ Estatísticas:
1. 
[bookmark: _lnxbz9]✅ O que tem de novo para mim? (novidades):
1. 

[bookmark: _35nkun2]✅ O que a pessoa ganha com o produto (benefícios):
· 
[bookmark: _44sinio]✅ Custo da perda de não comprar o produto:
1. 
[bookmark: _2jxsxqh]✅ Quais são as provas que funciona? (Depoimentos ou Estudos de Caso):
· 

[bookmark: _z337ya]✅ Bônus:
1. 

[bookmark: _3j2qqm3]✅ Preço:
1. À vista:
2. Parcelado:
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