
P1


1 - 24 A 35 anos - HOMEM

2 - Gestor de tráfego

3 - Nunca fez uma automação

4 - Está no mercado a mais ou menos 1 ano

5 - Esse não é o primeiro curso dele

6 - Ele quer ganhar mais dinheiro

7 - Ele quer ter diferenciais para não ser ignorado

8 - Ele se sente inseguro para agir( não confia em si mesmo 
e nem sabe quais caminhos tomar)

9 - Ele já conquistou uma certa independência

10 - Ele acredita que ter vários e bons clientes será a 
salvação da sua vida. 

P2


1 - 24 A 35 anos - HOMEM

2 - Vende online( infoprodutos, drop, PLR, encapsulados)

3 - Nunca fez uma automação

4 - Está no mercado a mais ou menos 2 anos

5 - Esse não é o primeiro curso dele

6 - Ele quer ganhar mais dinheiro

7 - Ele quer uma estratégia ainda melhor

8 - Ele quer referência(networking)

9 - Ele já conquistou uma certa independência

10 - Ele acredita que ficará milionário em breve.

P3


1 - 22 A 35 anos - MULHER

2 - Social Media 

3 - Nunca fez uma automação

4 - Está no mercado a mais ou menos 1 ano

5 - Esse não é o primeiro curso dela

6 - Ela quer ganhar mais dinheiro com os clientes

7 - Ela quer entregar ainda mais resultados para os clientes

8 - Ela quer referência e atenção (networking)

9 - Ela já conquistou uma certa independência

10 - Ela acredita que pode ter uma vida leve, com liberdade 
financeira e aproveitar a vida.

PERSONAS

TESTE A/B
OPÇÕES


1 - R$600 de desconto

2 - Opção de acessar mais de 50 templates

3 - Mais de 90 aulas

4 - Grupo de networking

5 - Acesso a estratégias atuais e atualizadas

6 - MASTERCLASS BONÛS

7 - 60 horas de conteúdo

8 - Parcele em 18x (multiplos cartões)

9 - Preço por tempo indeterminado

10 - Feche ainda mais clientes com esse conhecimento

11 - Ofereça para os clientes que você já tem

12 - Fácil e rápido de aprender e aplicar


CALCULO:


Tx conversão da opçao( box, caixinha, do caminho ) = O 
número de usuários que foram pelo caminho / cliques no 
botão


Atenção Interesse Desejo Ação

Saudação:


1 - Apresentação

2 - Gancho para oferta(benefícios)

3 - CTA oportunidade

Reiniciar

Conteúdo + rapport


1 - Demonstração

2 - Como resolver o problema

3 - Como resolvi esse problema

Seu cliente quer ser atendido por uma boa automação e esse é o jeito certo de fazer.

Storytelling


1 - Conexão

2 - Lógica

3 - Criar um objetivo

CAMINHO


1 -Comprar Logo

2 - Caminho longo

ENTRADA


1 - Iniciou

2 - Reiniciou 1x

3 - Reiniciou 2x

Q1 - 
MOTIVAÇÃO


1 - Vender cursos 

2 - Vender para 
negócios locais

Q3 - 

QUEM É


1 - Gestor de tráfego

2 - Infoprodutor

3 - Estrategista

4 - Outros

Q2 - 
EXPERIÊNCIA


1 - SIM

2 - NÃO Q4 - 


DECISÃO


1 - SIM

2 - NÃO

Q5 - 

CHECKOUT


1 - Caminho Longo

2 - Comprar Logo

3 - Dúvidas

4 - Follow Up

Q6 - 

FOLLOW UP 1


1 - Comprou

2 - Dúvidas

3 - Desisti

Q7 - 

FOLLOW UP 2


1 - Já sou aluno

2 - Quero receber

3 - Desisti

Q8 - 

DÚVIDAS


1 - Sobre o curso

2 - Serve pra mim

3 - O que vou receber

4 - Outras dúvidas

Q9 - 

OBJEÇÕES


Q10 - 

CONVERTEU


1 - Comprou

2 - Não comprou

3 - Upsell

WORKFLOW

VIROU LEAD

DADOS PESSOAIS


1 -Nome(opt- in)

2 - Email

3 - WhatsApp

Resposta 
equivalente

Resposta 
equivalente

Resposta 
equivalente

(INICIATE CHECKOUT)

CONVERTEU


1 - Page view 

2 - Carrinho abandonado

3 - Conversão (compra)

REMARKETING 
(3min)


1 - Prova social

2 - Benefícios

3 - Bonus

(SE DESISTIR)ARGUMENTAÇÃO

NOVO FLUXO

(AOS QUE COMPRARAM) 
DIRECIONAMENTO

1 - Preparação para o upsell

2 - Agradecimentos

3 - Acompanhar os conteúdos

4 - Area de membros

(SE DESISTIR)ARGUMENTAÇÃO


