
Quebra de Gelo
Oi [NOME], tudo bem? Tudo bem também! Vi que você é de..../ Vi que seu filho.... Eu já visitei sua cidade! Quebra de Gelo 

Introdução 
Eu vi que você tem interesse em (Consultoria de estratégia/Gerenciamento de Instagram). Obrigada por confiar em mim e no meu trabalho! Pode me contar um pouco mais sobre as dificuldades que você anda tendo com seu Instagram ________ Pra eu ver se consigo te ajudar? 

Sentimento
Como isso faz você se sentir/ como você se sente com o seu _____ (corpo, negócio, situação financeira) do jeito que está, e como isso vem impactando na sua vida? 

Transformação
Qual o seu principal objetivo que você quer alcançar com a minha consultoria/gerenciamento? 

O porque dele 
Porque é tão importante para você atingir esse(s) objetivos(s)? 

Resgate das tentativas
O que você vem fazendo/já tentou fazer para atingir esses objetivos? 

Resgate das dificuldades
Qual o principal motivo pelo qual você sente que não está conseguindo

Auto-Venda
Porque você sente que esse é o melhor momento para você definir a estratégia de conteúdo/investir no gerenciamento das suas redes sociais? 

Inicio do Pitch
Baseado no que você me disse aqui hoje, inclusive, obrigada por ter compartilhado sua história comigo, consegui perceber que você vem tendo bastante dificuldade em _______ e você quer _______ mas o principal motivo que está te impedindo é _______, é isso mesmo? 
Conclusão
Perfeito! Eu com certeza consigo te ajudar a _______ (fale sobre a transformação que ela vai ter, usando a linguagem dela). Vou te explicar como a consultoria de estratégia funciona, aí você me diz se faz sentido pra você, ok? 
A consultoria de estratégia consiste em: Explicar como funcionam as etapas da sua consultoria/gerenciamento e como cada uma delas é realizada.
[bookmark: _GoBack]O investimento na estratégia é de R$ xxxxx que é pago da seguinte forma:  Explicar forma de pagamento
Faz sentido pra você?
Maravilha, vou te enviar então o link de pagamento  e o contrato por e-mail. O prazo para entrega da estratégia após pagamento é de até 10 dias. Assim que a estratégia estiver concluída, vou te enviar um link da minha agenda para que você agende o melhor dia para apresentação da estratégia.

Observação importante: Call de venda NÃO é uma consultoria gratuita! Tudo bem responder uma pergunta, mas não mais que isso! Caso a pessoa persista, responda com: “A estratégia/gerenciamento vai te ajudar com todas essas dificuldades!" 
