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PASSO 1: Captar o Cliente

PASSO 2: Negociar valores

Valor justo: 

Para você: mais caro do que venderia dentro das

plataformas.

Para seu cliente: mais barato do que compraria na

internet.

PASSO 3: Combinar a forma de pagamento e as

condições em relação a cancelamento e mudança de

vôo. Quando a venda é feita por meio de uma

plataforma de vendas e o vôo é cancelado ou

acontece alguma alteração, a própria plataforma se

encarrega de fazer as ações necessárias. Na venda

direta, a responsabilidade é sua.

Emitir passagens aéreas com suas milhas para

outras pessoas sem precisar das plataformas de

venda de milhas.

 

COMO FUNCIONA?COMO FUNCIONA?
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Você pode emitir vá-

rias passagens para 1

cliente ao longo do

ano, utilizando apenas

1 CPF.



PASSO 4: fazer a emissão da passagem logo em

seguida para que não haja mudança no valor das

milhas.

PASSO 5: enviar para o cliente por e-mail o bilhete e

o código localizador.
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DICAS DO MAGO:DICAS DO MAGO:

DICA 1:  é sempre melhor receber o valor à vista da passagem

emitida até porque o cliente já está recebendo um grande

desconto na passagem.

DICA 2: se você tem o cartão co-branded da Smiles, toda vez

que você paga taxa de embarque com o cartão de crédito da

smiles, você ganha mais milhas dentro da Smiles!
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