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// ESTRATEGIA NIVEL UM

Nessa aula, vou mostrar para vocé uma estrategia, Um funil de vendas bem
simplesinho e que funciona bastante para trafego local. Essa estrategia nao tem
nenhum segredo por tras e funciona muito, inclusive eu mesmo ja tive 6timos
resultados utilizando ela. Basicamente, como que funciona esse funil? Como que
funciona essa estratégia de nivel um?

Primeira coisa que a gente vai fazer € criar uma campanha de mensagem ou
conversao. Qual eu devo criar? Uma campanha de mensagem ou conversao?
Vamos ao seguinte ponto, o seu cliente, ele tem uma linha de empatia ou um site
com botao para WhatsApp? Se sim, vocé vai criar uma campanha de conversao se
Nao se o seu cliente quer apenas mensagens no WhatsApp, nao tem uma pagina.
A gente vai criar uma campanha de mensagem e cadastrar o WhatsApp dele la.
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Segundo ponto, a gente vai se segmentar a regiao somente onde ele entrega.
Entao ndo adianta segmentar a cidade toda se nao entrega na cidade toda, para
VOCE que vai fazer um anuncio para uma cidade grande, provavelmente o seu
cliente nao vai entregar para todas as regides dela, entao, seja muito especifico em
perguntar para o seu cliente quais regides ele atende e quais nao para vocé fazer
uma boa segmentacao durante esse anuncio.

E vocé vai pegar a seguinte informacao do seu cliente, qual o produto ou servico é
mais vendido na empresa dele? Qual produto que chama mais atencao do publico
dele? Entao vocé vai pegar o principal produto ou servico dele e vai fazer um
criativo anunciando, um criativo seja ele em foto ou em video mostrando,
explicando sobre aquele servico ou produto. (Informac¢des sobre como fazer os
criativos serao passados em uma aula especifica).
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Vocé vai fazer uma copy bem explicativo daquele produto ou servico, lembrando,
cologue na copy o endereco, a localizacdao do seu cliente, por que o objetivo desse
funil, dessa campanha é captar possiveis novos clientes e a gente tem que usar a
iImagem do nosso cliente, do produto mais vendido dele, do que ele sabe fazer de
melhor ali como front end como a cara da operacao.

Entao a gente precisa detalhar bem aquele produto, aguele servico para que
chame ainda mais atencdo das pessoas. Vocé vai deixar rodando essa campanha
da forma que eu falei e vocé vai colher bons resultados. Lembre-se, a sua funcao e
levar publico qualificado para seu cliente, entao, no criativo e na copy vocé tem
gue deixar muito bem explicado, muito bem claro para o seu lead, aonde ele vai
ser direcionado. Seja especifico para vocé nao atrair curiosos e sim pessoas
interessadas em comprar aguele produto ou servico.
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