Etapa Oferta e Abordagem - 1ª Reunião

Depois de realizar o LEOA e ter agendado uma primeira reunião, chegou o momento de você se preparar para essa reunião, que pode ser tanto online quanto presencial. 

É importante que você se prepare muito bem porque essa reunião pode, literalmente, mudar a sua vida. Você só precisa de uma boa parceria para isso. Quando você se prepara você demonstra confiança na proposta que irá ofertar ao Especialista, isso aumenta consideravelmente sua chance de sucesso. 

Para isso sugerimos que você prepare uma apresentação seguindo o modelo de Oferta Irresistível adaptada ao contexto de expert - que é o que eu vou te ensinar aqui. 
 
Então vamos lá, para estruturar essa Oferta Irresistível você deve:

1 - Definir uma promessa (ROMA) - Promessa 
2 - Trazer provas do que você está ofertando gera resultados -  Prova 
3 - Contar uma história para dar procedência do método e para você mesmo - História
4 - Inserir o conteúdo para mostrar a oportunidade 
5 - Por fim, realizar a oferta 

Sempre que conveniente insira quebra de objeções e gatilhos mentais nessa estrutura de acordo com o nicho e avatar do expert. 

Vamos detalhar cada um desses passos: 

1 - DEFINA A PROMESSA (ROMA) 

Neste caso em específico, a abordagem do expert já vem com a Roma praticamente pronta, pois o único objetivo do Lançador é escalar os resultados junto ao Expert; chegar a pelo menos 2 milhões de faturamento no ano. 

Roma: Escalar seu negócio para chegar em 2 milhões por ano. 

2 - PROVAS

Este é o momento da sua abordagem que você deve inserir provas de que a sua promessa é possível. 

Se você é alguém que já chegou neste resultado, ótimo, traga seus exemplos para a oferta. Mas, se não é o seu caso ainda, não tem problema, você pode trazer cases de sucesso de outras pessoas conhecidas do mesmo nicho ou nichos próximos. Você vai buscar esses resultado no  https://resultados.formuladelancamento.com.br/ .
Assim você traz familiaridade/identificação para o Expert, ele vai se reconhecer e se sentir mais atraído pela viabilidade de chegar nesses resultados também. 

Leve prints, imagens e resultados reais. 

3 - HISTÓRIA 

Aqui é o momento que você vai mostrar que você tem potencial para realizar esses resultados. 

Então, siga esses 4 passos abaixo para montar sua história: 

1º  Passo: 

Mostre para seu expert como você descobriu que é possível realizar esses 2 milhões de faturamento em lançamentos dentro do mesmo ano. 

Explique aqui a sua jornada, como você chegou até o Erico, como você conheceu a forma de lançamento e como descobriu os resultados gerados pelo Fórmula e como isso te chamou atenção, como você ficou atraído pela oportunidade de também gerar resultados parecidos. 


2º Passo 

O objetivo neste passo é você mostrar que está um passo à frente das demais pessoas, que você adquiriu o treinamento do Erico Rocha, que neste treinamento tem todo o processo, o passo a passo, para realizar lançamentos, que você já estudou várias vezes o método e que está apto a aplicar, ou se já tiver aplicado o método, melhor ainda, traga os exemplos do que você já fez com esse método. 

Importante: Não minta, apenas fale o que você já fez e traga a vantagem que você tem por estar neste meio. 

Informe os valores investidos até o momento. Assim o Expert vê o quanto você está comprometido. 

Fale o porque entrou no curso ou na mentoria, frise que você quer alcançar todos os resultados que o mercado pode proporcionar e que está comprometido com os seus resultados. 

3º Passo 

Neste passo você tem que demonstrar confiança no que está falando e que está comprometido com os resultados. 

Mostre que você vai chegar de uma forma ou de outra ao 6 em 7, com ele ou com outro expert, porém, que gostaria que fosse com esse Expert, pois identificou um grande potencial nele. Tudo isso de forma desapegada.

4º Passo 

Aqui você vai falar como você chegou até esse expert, você vai dar procedência ao método de como conheceu e reforçar o porquê você acredita que esse especialista tem um grande potencial. Idealmente porque o método dele é um método diferenciado ou muito resultado comprovado. 

4 - CONTEÚDO

Aqui o objetivo é explicar como funciona o mercado digital, que existe uma possibilidade de  criar um produto escalável, isso é, um infoproduto, e que existe um método que ensina a escalar este produto, o Fórmula de Lançamento. 

Na hora da explicação você vai explicar os seguintes pontos:

· O que é um infoproduto
· Porque funciona 
· Porque permite escalar 

Em seguida você vai mostrar como os resultados foram gerados, ou seja, realizando lançamentos.

Liste as várias áreas de um lançamento, mostre que é mais complexo do que ele imagina. Explique brevemente toda a jornada do lead até virar cliente:
· Preparar uma Roma atrativa
· Gerar conteúdos alinhados com essa Roma
· Distribuir esses conteúdos de forma paga
· Com isso vamos construir um público quente
· Gravar criativos de convite
· Preparar toda a inscrição (página de inscrição, instalação dos pixels, configuração do email marketing, whatsapp, etc)
· Convidar esse público quente para uma aula gratuita
· Preparar somente a introdução do curso na Hotmart
· Testar todo o processo.

A ideia aqui é mostrar que Lançamento é algo que não é simples de se fazer sozinho, que existem vários passos até chegar o momento da venda no evento on-line e que o expert não precisaria se preocupar com absolutamente nada dessa parte “chata e operacional”.


5 - OFERTA

Aqui você começa a definir os papéis, as obrigações do Expert e as suas obrigações.
A ideia é mostrar que trabalhando junto as coisas são mais simples de serem executadas e que não irá sobrecarregar o especialista. 

Basicamente o lançador fica com a parte operacional do lançamento e o expert com a parte de conteúdo e criativos. 

Após definir isso, você deve ancorar o tipo de parceria que você quer propor. Neste primeiro lançamento sugerimos fortemente que você coloque “o seu na reta”. Sugerimos que você tire todas e quaisquer objeções que o expert ainda tenha. Segue uma ideia do que sugerimos:

· Proponha que você arque com 100% do investimento desse primeiro lançamento e que o expert fique com 100% do lucro. 

· Ou seja, o risco dele é praticamente zero 

· Após o primeiro lançamento, se der certo, se vocês tiverem uma identificação profissional, fecham uma sociedade de pelo menos 50/50. 

Passando por esse ponto, avise que, ao fecharem esse primeiro acordo, você vai preparar uma segunda reunião com os detalhes da execução do projeto e que em menos de 30 dias o projeto de vocês vai estar no ar. 

Observação: É possível que o expert não feche a parceria na hora. É muito importante que você dê um prazo para ele te dar essa resposta, de preferência menos de 5 dias. Esse prazo existe porque você precisa ir para outras abordagens caso ele não concorde. 

Se prepare bem, pois essa reunião pode literalmente mudar a sua vida.

