Guia de implementacao
para os pilares essenciais
do Marketing Médico

FORMAGCADO

MED
100K

Torme-se um estrategista em marketing médico que fatura 10k por més!



PILAR 1: 0 CONTEUDO

(» Identificar o “Porto” do médico (missao, valores, diferencial).
( Definir o avatar do paciente ideal.

(» Criar uma sequéncia de conteldos estratégicos
(Educacao, Conexao, e Convite).

Checklist:

& O conteldo é educativo e esta alinhado com
as normas do CFM?

e Existem séries planejadas para cada estagio do
funil (homeadas como definido anteriormente)?

O conteddo inclui “palavras magicas” que
conectam emocionalmente?
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PILAR 2: PATROCINADO

() Definir os objetivos das campanhas (ex.: alcance local, conversao).
(® Escolher a plataforma adequada (Google Ads, Instagram, Facebook).

(») Estruturar andncios baseados nas palavras-chave de interesse.

Checklist:

& As campanhas estdo otimizadas para palavras-chave locais?
(& Existe uma analise de conversao para ajustar anincios?

¥ Os anincios seguem as normas, evitando promessas
de resultados?
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PILAR 3: INFLUENCIA

(® Identificar microinfluenciadores locais e alinhados com
a especialidade do médico.

(») Estabelecer parcerias com influenciadores de salide/bem-estar.

(® Planejar conteldo colaborativo para mostrar a rotina de
atendimento e depoimentos.

Checklist:

e Os influenciadores estao familiarizados com as
diretrizes do CFM?

& Existe um roteiro para as parcerias que orienta o tom
educativo e ético?

e O conteldo é auténtico e evita qualquer tipo de
autopromocao explicita?
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PILAR 4: NEGOCIOS LOCAIS

() Otimizar o perfil do Google Meu Negdcio com
palavras-chave locais.

® Incentivar avaliacdes e responder comentarios de
maneira profissional.

(® Criar campanhas de retargeting para captar quem
visitou o site.

Checklist:

& 0 perfil no Google Meu Negécio esta atualizado e otimizado?
) Existe uma estratégia para gestao de comentarios e feedback?

& As campanhas de retargeting estdo ativas para captar leads?
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PILAR 5: CRM E PACIENTES

(® Configurar um sistema de CRM para organizar os pacientes
e o historico de consultas.

(® Implementar programas de acompanhamento p6s-consulta
e automacao de e-mails.

(» Monitorar a taxa de retorno e fidelizacdo de pacientes.

Checklist:

(& 0 CRM esta devidamente configurado para o
acompanhamento dos pacientes?

& Existem automacoes ativas para envio de conteddos
personalizados?

& A taxa de retorno dos pacientes &€ monitorada e os
dados sao analisados?
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=5 Torme-se um estrategista em marketing médico que fatura 10k por més!
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