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A estrutura VSL de 22 etapas

Uma introdu¢ao que chama a
atencao

Diga algo que chame a atencao do
espectador para que ele preste aten¢do
no restante do video.

Forneca a Solucgao

Deixe seu espectador saber que vocé
tem a solucdo para esse problema e
pretende compartilhar os detalhes sobre
essa solucdo em seu video.

Conte a historia de volta

Dé uma versao rapida de vocé e da
histéria do seu produto. Isso é feito
contando a histéria real que o levou a
criar o produto que vocé esta prestes a
vendé-los. Isso os ajuda a confiar ainda
mais em vocé e os ajuda a saber que
vocé sentiu a mesma dor.
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Identifique o Problema

Identifique o problema que seu
espectador esta tendo e que vocé
pretende resolver. Isso permite que seu
espectador saiba que vocé os entende e
os problemas com os quais eles estao
lidando.

Mostre suas credenciais

Compartilhe credenciais, como
depoimentos de clientes ou realizacfes,
para que seu espectador confie em vocé.

Explique o “mundo perfeito”

Pinte uma imagem de como seria a vida
sem o problema que eles estao
enfrentando agora. Faga-os imaginar
como a vida seria melhor se tivessem os
resultados que seu produto oferece. Isso
cria o desejo deles pelo seu produto.
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Transi¢do do sonho realizado

Agora eles estdo na ponta da cadeira
imaginando como a vida seria muito
melhor sem esse problema. E aqui que
vocé informa que a solugdo realmente
existe e que existe na forma de seu
produto.

Explique os grandes beneficios

Fale detalhadamente sobre os grandes
beneficios que seu produto oferece.

Revele sua oferta irresistivel

Mostre a eles sua oferta e certifique-se
de que eles ndo possam recusar.

Adicione bonus incriveis

Adicione bonus adicionais para que seja
ainda mais dificil para eles dizer nao.
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Apresente seu produto

Aqui vocé apresentara seu produto
pelo nome.

Elimine suas maiores objecdes

Elimine as maiores objecfes do seu
espectador que podem impedi-lo de
comprar.

Crie seu “eu futuro”

Pinte a imagem novamente de como
sera a vida assim que eles tiverem
acesso ao seu produto.

Empilhe o valor

Use bodnus, escassez e urgéncia para
acumular o valor dessa oferta. Torne a
oferta mais irresistivel acumulando valor.
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Revele sua oferta especial
o

Torne dificil para eles dizer nao,
revelando o preco especial que recebem

hoje.
‘R Faca uma chamada para acao
Faca sua primeira chamada para a¢ao,
gue é onde vocé diz exatamente como
fazer o pedido passo a passo.
Remocgao de Risco @

Remova todo o risco para que eles nao
fiqguem nervosos em agir (geralmente
com algum tipo de garantia).

R Faca uma chamada para
acao

Faca sua segunda chamada

para agao.
D& um lembrete Q
Lembre-os do negocio incrivel que
eles estdo recebendo hoje.
& Emitir um aviso

Avise-o0s que este acordo ndo vai durar
para sempre. Acionar FOMO (Medo de

. perder).
Faca uma chamada ?R
para acao
Faca sua terceira chamada a
acao.
@ Elimine quaisquer objecdes
restantes

Remova quaisquer razdes restantes
qgue possam ter para ndo comprar.
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