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CAOS – Inflação2022 Ray Dalio– Bridgewater 140Bi$

“ Compre qualquer coisa, mas não fique com dinheiro
na mão.” - 2020

Stocks + Bonds à Non Debit + Non Dolar
(ativos Reais)

https://braziljournal.com/compre-qualquer-coisa-mas-nao-fique-com-dinheiro-na-mao-diz-ray-dalio



Alocação

2021:  IPCA 10,42% - CPI 6,5%(últimos 12m 8,5%)
XLE +43%    DBC+40%  XLU +17%
VNQ +38%   BTC+46%
Msci World +20%



2021 Poupança +R$1Tri 2,94% 
Inflação 10,42%
Dólar 7,47%

CAOS – Reservas Internacionais



R$/USD – Custo de Vida

Paridade do Poder de Compra



Combustível– Custo de Vida



Rublo -40%
Ações Russas -99%

Desde 2018
Peso ARS/USD
20à 320
CCC+

Riscos Desconhecidos

S&P BB- : Bangladesh – Republica Dominicana – Azerbaijão – Guatemala – Honduras – Costa do Marfim

(+)  Botsuana - Paraguai – Romênia – Cazaquistão – Chipre – Trinidad e Tobago – Africa do Sul

Brasil x Russia
DESTRUIDORES DE RIQUEZA



VIESES

FINANÇAS COMPORTAMENTAIS (Irracionalidade do Investidor)

Heurísticas Comportamentais à Vieses comportamentais

ü Home Viés 

ü Ancoragem

ü Disponibilidade

ü Representatividade

ü Aversão a perda

ü Status Quo

ü Confirmação

ü Framing



ADEQUE SEU PRAZO DE ANÁLISE.

Peter Lynch - Fundo Magellan – 1977 a 1990 -29%aa,
mas a maioria obteve prejuízo!

(x) Viés da Disponibilidade
(x)Viés de Aversão a Perda

(x)Viés de Ancoragem
(X) ...excesso de confiança

TEMPO 

“The big money is not in the buying and selling,
but in the waiting” – Charlie Munger

1962-2021 – 2,1Bi – 19,8%aa



Evento do cisne negro é uma crise de extrema raridade e que provoca um impacto violento 
sobre o qual faz as pessoas tenderem a olhar em retrospecto.

Atentado Terroristas – Guerras – Pandemia – JoeslayDay – Facada – Greve dos Caminhoneiros – Crise SubPrime 2008 
– Barragem de Brumadinho - Terremotos

Cisne Negro – Nassim Taleb- 1960- Libanês, economista e professor emérito na Universidade 
de Nova York. Ele é conhecido por seu trabalho em problemas de aleatoriedade, probabilidade e 
incerteza, principalmente no mercado financeiro.

Cisne Negro
Bear Market



Objetivo 1 - Errar na fase de Planejamento
Objetivo 2 - Executar Rápido.

Setup de uma Fábrica
Demora, custa caro!

P.D.C.A.



Des-Controle Financeiro

Receita Despesas Ativo Passivo



Ambiente Hostil

CFP® (Certified Financial Planner), 
Planejar – Associação Brasileira de Planejadores Financeiros 
FPSB - 26 países no mundo.



CAOS



ESPECIALISTAS

Pronto 
Socorro

MEDICO

LaboratórioFarmácia

Fisio

Remédio Exames

CONSULTOR

Tapa buraco

Exercicios

PROBLEMA DE SAUDE

BANCO

RESEARCHCORRETORAS

AAI

Produtos Análises

PROBLEMA DE FINANÇAS

Corretor

Tapa Buraco



• Objetivo – Realização – Conquista....

• Materializaçãoà Quantia – Curso – Viagem – Bem Material – Bem imóvel 

+Informação
+Educação

SEU NORTE



SobreViver
Reagir

Frustação
Dor 

DESCONTROLE

Viver
Agir

Satisfação
Alegria

PLANEJAMENTO
X



Planejamento 
Financeiro

Aposentadoria

Seguros

Gestão do Caixa

Impacto da 
Inflação

Viabilidade 
Financeira

Contingência de 
Disponível

Investimentos 
Atrelados 
as Metas

Alcançar suas 
Metas

Por que precisamos de  
Planejamento Financeiro
Pessoal ou Familiar?



2004

203.312 CFP Professionals Worldwide

Associação americana, que regulamenta a  estrutura global para o profissionalismo do planejamento financeiro que
integra PROCESSOS, PADRÕES DE COMPETENCIA, ÉTICA E PRÁTICA PROFISSIONAL.



A certificação CFP® é um selo internacional de excelência em planejamento 

A Planejar é a única entidade autorizada no Brasil a conceder a certificação para profissionais que atendam 
padrões que incluem educação, aprovação no exame, experiência profissional na área e adesão ao Código de Ética.



Valores e Princípios Éticos

PENALIDADES
Advertência privada
Multa
Advertência  Publica
Suspenção temporária ou definitiva



Valores e Princípios Éticos
Objetividade + Competência

FINANCÊS =  Inglês + EGO

Derivativos Call x Put
Rubi Volatilidade
Risco Sharpe
Analise Gráfica Índice Sortino
DrawDown Budget
Retorno Boleta
Dividendos COE
TIR IPCA+ 
Stop                                             Rating

Tabela atuarial                           VAR.
Subscrição                                  Inflação implícita
..........



ETAPAS
Planejamento

Financeiro

Associação americana, que regulamenta a  
estrutura global para o profissionalismo do 
planejamento financeiro que integra  
PROCESSOS, padrões de competência, ética 
e prática profissional para planejamento 
financeiro,.



Análise Dados 
Suitability

1º Nível
Perfil de Investidor - API
Sistema de pontuação da Corretora

2º Nível - CONHECER CLIENTE
Idade, Costumes, Hábitos, Profissão ,Família, Histórico x 
Experiência, Patrimônio, Emocional, Conhecimento Técnico, 
Expectativa x Mercado



Risco x Retorno

Associação americana, que 
regulamenta a  estrutura global para o 
profissionalismo do planejamento 
financeiro que integra  processos, 
padrões de competência, ética e 
prática profissional para 
planejamento financeiro,.

FOFs Long-Biased LongOnly LongShort Estruturadas

LFT DI Credito LTN .-vol Macro	(J+$+RV) .+vol Fi i s Insti tucional Alavancado

DI	Simples Passivos Debentures RF.Ativa Juros Comodities Moedas BlueShips MiddleCaps Smal lCaps

CDB Lci,	Lca,Lig Cris/Cras Dividendos FIP	-	Equity

0% 0% 0% 0% 5% 10% 15% 20% 25% 30% 32% 34% 36% 38% 40% 50% Renda	Variável

Amadurecimento
Educação

34% 2026
32%

30% 2025
29%

28% 2024
26% 2023
23% Ajuste	Tatico
22%

21% 2022
19%

18%

17%

15%

13,75%

11,00% -- - CONSERVADOR + ++ -- - MODERADO + ++ -- - AGRESSIVO + .+R.V

.+R.F 80 90 100% 110 120 130 140 150% 170 190 210 230 250% 270 300 ...
CDI

ipca

API 0 35 52 54 66 72 84

ipca+1 ipca+3 ipca+5 ipca+8 ipca+15/20/30...

Prazo:0	a	6	meses.	Credito	Privado	12meses Prazo	medio	de	investimento	:+- 2anos Prazo:+-5	anos	(ciclos	economicos)

Volatilidade Baixa	-->0,5%-->2% VolatilidadeMedia	- 2%-->	5%-->8% VolatilidadeMedia	8%-->20%...30%

RISCO SISTEMICO  x  RISCO ESPECÍFICO
Risco de Credito

Risco de Liquidez
Risco Econômico

Risco Político
Risco  Atuarial
Risco Cambial

Risco Regulatório
Risco Climático

Risco Renda Variável
Risco Vacância

Risco de Desenvolvimento
...

SHARPE Ratio
Retorno ajustado ao Risco

Is = (Re-TLR)/Risco



Fator limitante

disposição

capacidade

CàAàS

CAPACIDADE DISPOSIÇÃO

Perfil Psicológico
Nível de Tolerância

Conhecimento
(estomago)

Perfil Financeira
Tipo de trabalho

(dinheiro)

Análise

Síntese

Coleta
Ponto de Partida Vantagens 

Restrições
Projeção

Estratégias



Pilares do Planejamento



Pilares do Planejamento

FOCO
AO MERCADO

FOCO
AO INVESTIDOR Maior Aderência ao Suitability e Objetivos

Aumenta a influência do Mercado  no psicológico e 
comportamento do Investidor.



1.Gestão de Ativos

Tesouro - Poupança – CDB – LCI- LCA – LF – LC
FIP – FIAGRO - FIDC  – Debentures
Venture Capital - ETF - Fundos Diversos 
Carteira Administrada – COE - Ações – BDR – FII

Reits – Hedge Funds – Commodities - Treasury

Derivativos: Proteção e/ou alavancagem

Dólar – Real – Euro - Crypto

Imóveis Físicos: Comerciais, Residenciais, Cotas

Produtos x Alocação x Suitability



1.Gestão de Ativos

Seleção de Fundos
História – Equipe – Processos – Resultados – Alinhamento ao cotista
Retorno JM3A, Drawdown, PainIndex, Ulcer Index, Sharpe, Sortino, Correlação,CWARP

Erros clássicos
Fundos Caixa Pós Fixado x Fundo Credito Privado.
Selecionar fundos pelo melhores 12 meses.
Fii como caixa de Reserva .
Duration longa em crise ( %Corretagem).
Marcação a mercado errada.
Escolher Fii pelo Dy.

Seleção x Eficiência



Diversificação x Risco x Alocação
1.Gestão de Ativos



2.Gestão Financeira

Metrificar para os Objetivos
1. Índice de Poupança.
2. Fundo de Emergência.
3. Fluxo de Caixa Projetado 5/10/20/30anos
4. Balanço Patrimonial

Quanto
GANHO?

Quanto
POUPO?

Quanto
PRECISO?

Quanto 
Gastar?

Orçamento pessoal

• Patrimônio liquido
• Divida./Patrimônio.
• Taxa de crescimento Patrimonial
• Balanço Patrimonial
• Ativo e Passivo circulante



2.Gestão Financeira

Análise de Investimentos e/ou Compras
1. Imóvel
2. Carro
3. Negócio
4. Ativos diversos

Eficiência Financeira

• TIR – Taxa interna de retorno
• VPL –Valor Presente Liquido
• Retorno Bruto – Retorno Liquido
• CET – Custo efetivo Total
• Payback
• Desconto

Crédito Eficiente
1. Cheque Especial e Rotativo!?
2. Imobiliário (SFH -baixa renda até 1,5mm)
3. CDC- Crédito direto ao consumidor (bens como garantia)
4. Leasing x Consórcio
5. Rural(custeio, investimento, comercialização, industrialização)
6. Educacional - Fies
7. Finame + Cartão BNDS
8. Colateralizado



3.Planejamento Fiscal

Brasil país dos Tributos
1. Impostos – fato gerador (FG)
2. Taxas – serviço do Estado
3. Contribuição de Melhoria – Obra Pública

Princípios
1. Legalidade à Lei
2. Irretroatividade à Fato gerador antes do exercício da Lei (Exceto II, IE, IPI, IOF)
3. Isonomia à Todos somos iguais, mesmo tabela do IR.
4. Competênciaà União, Estados, Municípios
5. Capacidade Contributivaà Proporcional a Renda 

Imunidade x Isenção: Diferença é o Fato Gerador

ITCMD – Imposto de Transmissão Causa Mortis e Doação – (x)Dinheiro – Estadual – SP 4%
ITBI – Imposto de Transmissão de Bens Imovéis – Municipal – São Paulo 3%.
IOF – Imposto sobre Operações Financeiras: Cambio, Empréstimos, Seguros, Renda fixa até 30 dias
I.R – Rendimentos e Ganhos de Capital – FG é a disponibilidade – Tabela progressiva

Fonte: salários, de alugueis e serviços de PJ, rendimentos...
Carne Leão: aluguel, investimentos no exterior, ganho de capital...

Tributação muito diferentes e complexas: CONSULTE UM PROFISSIONAL ESPECIALIZADO
Renda fixa  x  Ações  x  Fundos  x  Derivativos  x  BDR  x Ouro x FII
Compensações de Perdas, apenas na mesma classe.
Come-Cotas 



3.Planejamento Fiscal

ISENÇÕES - BENEFÍCIOS
1. Dividendos
2. Venda de até 20k/mês em ações, bdr ou Ouro.
3. Venda no exterior até 35k/mês
4. Ativos Isentos: FII, LCI, LCA, CRI, CRA, Debentures
5. PIC – Private Investment Company

6. Preferir Previdência x Come-Cotas
7. Alongar vencimentos da tabela regressiva
8. Previdência PGBL anual  (12%)

9. Ferramenta: MyCap, 

Ilícito
Após FG
Fraude
Multas

Evasão 

Legal

Antes do 
FG

Elisão

Imóveis: Holding Patrimonial  x PF
1. PF tabela progressiva até 27,5% – carne Leão
2. Atividade fins específicos de compra e venda à 32% Presunção de Lucro 

IR-GC 6,73% $venda
3. Sem fins específicosà IR-GC 34% e     Renda 11,33%

IR.PJ Simples  x  Lucro Presumido  x  Lucro Real
DAS                     IR-CSSL- PIS-COFINS  

IR.PF  Simples (dedução  -20%)  ou Completo (despesas dedutíveis)?  
Previdência: Regressivo ou Progressivo?

Sucessão  EUA – Estate Tax
*Isento até $60mil.
*Local do Bem: imóveis, ações, dinheiro, bens tangíveis.
*( X )à ADRs, Bonds, Previdência, Seguro, C.c., Fundos em paraísos fiscais*.



ETAPAS
Planejamento

Financeiro

4.Plano Previdenciário

GRANDE VANTAGENS TRIBUTÁRIAS
1. Menor tributação do Mundo – Tabela Regressiva até 10%.
2. VGBL livre de Inventário em até 30 dias. (x ITCMD)
3. PGBL até 12% da renda bruta tributável (IR completo).

Portabilidade 
1. Apenas entre mesmo plano  PGBLàPGBL..
2. Carência de 60 dias
3. Sem taxas , Não é um resgate.
4. Troca regime tributário só pode de Progressiva à Regressiva
5. Atenção a nova: Taxas, Tábua Atuarial, excedente financeiro e tipo de renda.

Previdência Privada: PGBL x VGBL. ,   Abertas  ou  Fechadas

Tipos de Renda
1. Vitalícia, até falecimento.
2. Mensal Temporária, ao participante até uma data
3. Mensal Vitalícia com Prazo mínimo garantido.
4. Mensal Vitalícia reversível ao beneficiário indicado, 2 vidas.
5. Mensal Vitalícia reversível ao conjugê com continuidade aos menores: 2 vidas mais filhos

Previdência Social: INSS
• Renda ou Auxílios nos casos de: doenças, invalidez, idade avançada, morte, desemprego, maternidade e reclusão;
• Aposentadorias: por idade, por tempo, especial, invalidez
• Teto 5.839,45



5.Gestão de Riscos e Seguros

Tipos mais comuns
Morte e Invalidez + Incapacidade + Doenças Graves 
Responsabilidade Civil + Saúde
Perda de Renda + Crédito + Prestamista + Garantias
Automóvel + Empresariais + Residenciais +D&O
Viagem – Educacional – Funeral
Rural

Nulidade – fraude ou atos ilícitos (2 seguros.)
Prescrição – término de prazos legais.

Impenhorável – previdência.
(x)Inventário – repasse imediato a qualquer beneficiário – (X) ITCMD - (X)IR
(x) Suicídio – apenas após 24meses.
(x)Lucrar – apenas reparar dano.

Seguros à MITIGAR RISCOS
1. Identificar o Risco
2. Avaliar o Risco
3. Avaliar Coberturas
4. Montar Planejamento de Seguros
5. Contratação



ETAPAS
Planejamento

Financeiro

OBJETIVO EVITAR LÍTIGIO
1. Atenção máxima a Coleta das Informações 
2. Projeção para cenário no momento da Sucessão 

6.Planejamento Sucessório

• Tamanho dos Ativos
• Liquidez para Inventário
• Controle dos Passivos
• Elisão Fiscal: Implicações Fiscais- ITCMD e outros tributos atrasados
• Doação no limite de isenção!
• Filantropia: Respeitando a legítima.

3. Definição dos Beneficiários – 50% Legítimos
4. Proteções de Incapazes, definir Tutor

ORDEM DE SUCESSÃO
1. Descendentesà Ascendentesà Cônjuge à Colaterais 4ºg
2. Sucessão Legítima = Herdeiro Necessários

I. Descendentes + Cônjuge*
II. Ascendentes +Cônjuge
III. Cônjuge
IV. Colaterais  até 4º

MEAÇÃO:  patrimônio comum
x

HERANÇA: conforme regime de união
(reserva min.25% Conjugê)

REGIMES DE UNIÃO
1. Separação Total de Bens:

2. Comunhão Parcial = União Estável
3. Comunhão Universal

• Voluntária: Pacto Antenupcial, incomunicável, sem Meação
• Obrigatória: Maiores 70ª e menores. Sumula 377STF(Comunhão dos Aquestos)



ETAPAS
Planejamento

Financeiro

DOAÇÃO
1. Instrumento Público. X Instr. Particular.  (Imóvel>30mm)

6.Planejamento Sucessório

A. Cláusula de inalienabilidade
B. Cláusula de impenhorabilidade
C. Cláusula de incomunicabilidade

COMPRA e VENDA  entre familiares – Art.496: É anulável, tem que ter anuência de todos.

TESTAMENTO: Efeito apenas após o falecimento. (Particular, Cerrado ou Publico)

HOLDING DE PARTICIPAÇAO : Poder de voto – Sucessão simplificada via ações.
HOLDING IMOBILIARIA: Vantagens Tributárias PJ, evita Propriedade direta– Sucessão simplificada via ações.
HOLDING PATRIMONIAL: Obj deter Bens – Sucessão simplificada via ações. (Empresas, bens , imóveis)

FII – FIP : Diferentes ativos – repartidos em conjunto por cotas.



ETAPAS
Planejamento

Financeiro

RESUMO

MOTIVOS PARA FAZER O PLANEJAMENTO

1. Controle de despesas.
2. Construção de um Processo de cumprimento de Objetivos e Alvo.
3. Pagamento eficiente de tributos.
4. Proteção patrimonial.
5. Mitiga Riscos.
6. Programação da Sucessão, sem letígio e desentendimentos.
7. Carteira de Investimento mais adequada.
8. Renda futura.
9. Visualização do Fluxo futuro

10. Por que não fazer?!

Navarro_CFP

Felipe Nv

Felipe Navarro, CFP

11 97152-5368



Navarro, CFP®
Financial Planner – 42 anos

Engenheiro de Produção– IMT
Especialista de Investimentos Anbima
Financial Planner
15 anos como Investidor Qualificado/Profissional

Navarro_CFP

Felipe Nv

11 97152-5368

Felipe Navarro, CFP


