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Carrosscéis contam historias

Os carrosseéls (posts com mails de uma Imagem ou
video) precisam ter comeco, meio e fim.

Porém, como o novo algortimo do Instagram,
precisamos ter uma estratégia um pouco diferente
nessa narrativa.

Qual é o algoritmo:

Ele estd entregando as 4 primeiras folhas, nao
entrega mais todas até a pessoa interagir. Entao, o
conteudo que chama atencao da pessoa precisa
estar nas 4 primeiras paginas.




Ou s¢ja;

Nao precisa fazer carrossel de 10 paginas, pois somente as 4 primeiras vao
decidir a performance desse post.

Pode ter mais paginas? Com certeza, mas foqgue em chamar atencao nas 4
primeiras. Ah, e precisamos lembrar que a pessoa chega no final sem lembrar o
comeco do post, entao relembre o que ela precisa fazer depois de ver o post.

A Ultima pagina precisa despertar o interesse para comentar, assim como a
primeilra pagina precisa despertar o interesse de ver o post.



Narraliva

E como fazer 1sso?
Agora que ja aprendemos a estratégia, vamos para a parte pratica:

e O titulo precisa ser bem direto e ter "tageamento" de publico. Ou seja:
precisa ter palavras-chave que interessam o publico.

Exemplos:
e Um advogado me ofereceu R$1600 para eu desistir de montar minha empresa
e Ler nao te torna uma boa social media
e Engravidar com DIU e lagueadura € possivel



Narraliva

Nao gosto e nao concordo com a estratégia barata de clickbait gue promete
uma colsa e entrega outra, so pelo cligue. Mas precisamos usar a inteligéncia
para criar uma chamada que gere cliques (no caso do Instagram, facam a
pessoa parar de rolar a tela) e seja realista.

Os titulos contraintuitivos sao os que mais funcionam atualmente. Funciona
assim: vocé afirma algo ao contrario do que acredita e, ao longo do carrossel, vai
construindo o raciocinio.

Outro formato gue val muito bem € nao completar a frase no primeiro card.

Exemplos no slide seguinte:



l.kxemplos

Priscila Zillo
- ¥ @priscila_zillo

Pare de tentar zerar

- a sua lista de tarefas.

~ Eu desejo que vocé ganhe
dinheiro... Mas "




Parte visual

Outra coisa que prende a atencao e performa muito bem sao posts com fotos.

Sorte Nnossa, porgue € o mails facil de fazer! hahahah So6 pegar uma foto sua (ou
do cliente, claro), colocar nos stories e escrever o conteudo por la. Faca isso com
cada pagina, salve na galeria do telefone e poste como publicacao depois.

Fica 0timo e essa agilidade ajuda a fazer posts de pauta quente, ou seja: de
assuntos em alta.



Narraliva

Seja qual for o formato: bloco de notas, stories, tweet, carrossel tradicional...

Todos eles precisam prender a atencao, que € justamente o tema da aula.
Entao, vocé precisa fazer um gancho em cada slide para que a pessoa quelra ler
O proximo. Uma estrutura de um carrossel com 5 paginas ficaria mais ou
Menos assim:

1.Chamada que prende atencao
2.Contexto

3.Informacao técnica

4.0Opiniao

5.CTA



Narraliva

Claro que cada etapa pode ter mais de 1slide,
Mas a base € essa:

Slide 1. chamar atencao e fazer a pessoa ter
vontade de ler o post.

nto -
fatura%gmw L @@ Pecrcebe que ela fala que vai ensinar algo, mas

Feuv fo)8! fe ensiie AT ~ j . .
nao fala o que? Porém, tem o desejo do cliente
dela all (tageamento): aumentar o faturamento.




A sua audiéncia esta cansada
dessa venda chata e sem vida,
com foco apenas no produto.

O jogo mudou e para conquistar

a atencao das pessoas,

E; PRECISO
VENDER UMA
IDEIA E NAO
UM PRODUTO,

Narraliva

Slide 2: contexto.

Porque ela vai ensinar aguilo que o titulo
promete? E porgue i1sso que ela vai ensinar
funciona?

AqQul, ela vai contextualizando a necessidade do
gue ela val ensinar.



Narraliva

Slide 3: finalizando o contexto e dando Inicio
a0 conteudo técnico.
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O seu cliente passa a

PRECISAR DO
SEU PRODUTO,

mais do que voce precisa
vender para ele.

[sso torna a venda muito
mais facil e prazerosa!

Narraliva

Depois de alguns slides, teve um resumo do
conteudo.

Lembra que falei sobre a importancia de lembrar
a pessoa sobre o que ela esta lendo? Em geral, as
Pessoas NAo prestam atencao nas coisas hoje em
dia, guerem tudo muito rapido, de mao beljada...
Sabendo disso, precisamos adaptar o conteudo.



Me fale seu nichoe

0 comentario mais
curtido vai ganhar
uma narrativa
personalizada!

Narraliva

E agora, no ultimo slide, ela da um motivo pra
pessoa comentar.



Desalio

I

e Criar 3 carrosseéls: um de cada tema
se for para nichos diferentes, ainda
melhor!
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