
Business Model Canvas com Cultura e Clareza

Fontes de Receita

Segmento de
consumidores

Value PropositionsAtividades ChaveParceiros Chave

Estrutura de Custos

Relação com o Consumidor

:Empresa:

Canais/DestribuiçãoRecursos Chave

MARCUS
MARQUES

Missão Visão

Valores

Posicionamento 
no Mercado

Vantagem 
Competitiva

Competências 
Essenciais

MAPA DO NEGÓCIO

"Conquistar clareza é conquistar direção"


