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Sejam bem-vindos!

Vai comegar aqui o nosso primeiro dia do Desafio.
Vamos mandar brasa nisso daqui!

Para aqueles que n&o me conhecem, eu me chamo icaro de Carvalho. Sou
redator publicitdrio, marketeiro, responsavel por campanhas na internet
como o Brasil Paralelo, Codigo da Riqueza, Portal do Trader, Liberta Global,
Avenue Securities e também criador da escola de marketing digital

O Novo Mercado.

Vocé estd aqui hoje porque nds vamos iniciar o nosso Desafio de O a 10 mil
reqis. Quem € que estava no primeiro Desafio? Foi em marco, se ndo me
engano, e eu tinha 23 mil pessoas nesse perfil. O Desafio foi magrinho...
tinha 100, 200 pessoas na aula, mas foi excelentel Eu tenho certeza que
um monte de gente nem me conhecia.

Esse perfil estava pequenininho, veio crescendo, as pessoas foram entran-
do e todo mundo gque entrava pedia para repetir o desafio.

O que é esse Desafio de 0 a 10 mil reais em 14 dias?

Nessas duas semanas, nds vamos realizando o passo a
passo de um pequeno langcamento, de uma peguena
oferta, de uma peguena acdo publicitaria. Isso para provar
para vocés gque e possivel fazer a primeira venda na inter-
net. Para provar que é possivel os primeiros 10 mil reais, 3
mil reais, mil reais, 100 reais ou 100 mil reais.



O primeiro ponto é: eu
acredito muito na micro ®
conquista.

“Quero mudar a minha
vida"

Eu falo muito sobre isso nos stories. As pessoas
vém até mim precisando de grandes mudancas “Quero comecar a ganhar

dinheiro”

E eu falo: cara, esses planos s@o todos muitos

"Quero ir para a internet”

grandes, ndo sdo?

O que eu acredito que as pessoas devam fazer?
Comecar por micro conquistas! Eu insisto nisso. S
Para quem n&o sabe o que sdo micro conquis-

tas, eu vou explicar para voce. "Minha cja néo

E provdvel que nos ultimos anos, meses, vocé
tenha se viciado em se comprometer e n&o
cumprir as coisas.

pulando sete ondinhas, comendo lentilha, vestindo calcinha
amarela. Tudo isso para ver se ganhava dinheiro, porque é
mais facil fazer tudo isso do que trabalhar.

O que acontece é que voceé se torna
viciado. Seu cérebro se prepara para
que vocé quebre promessas.

Entd&o vocé estd sempre prometendo coisas: "hoje vou acordar mais cedo,
comecar a academia, comecar meu hegocio novo, fazer stories, perder
medo do video, de botar a cara aqui, postar conteudo”. E vocé vai que-
brando essas promessas. Quebra porque é dificil, estd com a cabeca
cheiaq, o filho ficou doente, tem conta para pagar, tem de ir a farmacia...



Qual é a mensagem gue teu cerebro
comeca a passar para voce? "Cara, tudo
bem quebrar essa promessal ”

Quem aqui ja nGo atrasou conta trés, quatro vezes e via que 0s juros

eram pequenininhos? "Ah, mais dois, trés, quatro reais... ".
O cérebro fica falando que esta tudo OK. “Paga o jurinho. Chega mais

tarde. Avisa o gerente do banco que vocé vai atrasar mais 10 minutin-
hos. Fala para o cliente que estava no transito. Coloca a culpa no filho".

Nés temos 14 dias divididos em 2 lances. No dia 7 vocés terdo um produ-
to. Vocés ja devem ter desenvolvido um produto para que a gente
comece a desenvolver a campanha deles.

Vocés vao perceber que eu tenho algumas diferencas, profissionalmente
falando, dos influenciadores em geral. Eu n&do sou um cara muito moti-
vacional. De vez em quando, ndo que eu queira, mas vocés vao ver eu
me atrasar aqui. De vez em quando, eu ndo vou estar tdo motivado
assim. Mas eu sou um cara extremamente técnico e a minha proposta é
muito simples.

Se vocés querem se motivar, saber o seu valor e o seu propodsito, © que o
coracdio de vocés pede... Ndo é aquil Tem um monte de gente que faz
isso muito bem. O Joel Moraes estd aqui para isso. Agora, aqui a
proposta & simples! Vocé j& salbe o que quer ou ja sabe que quer.

“lcaro, eu ndo sei o que eu quero! “.

Beleza, nds temos 3 aulas so para vocé descobrir. Agora, vocé ja sabe
que vocé quer, nos temos 14 dias e vocé vai abrir esse carrinho e fazer a
sua oferta.

Se vocé tem produto fisico, uma loja: nés vamos fazer a landing page,
as campanhas do Google. Se vocé ¢ afiliado: vocé vai escolher o teu
produto, fazer teu lancamento. Se vocé tem medo de se comunicar aqui
no Instagram, vocé vai comecar.



Aqui é uma coisa a prova de descul-
pas. Essas s@o as palavrinhas mais
poderosas que eu conheco. Beleza?

O que eu quero falar hoje? Vamos comecar respondendo 3 perguntas que
vocés fazem muito para mim. Eu duvido que das 3.000 pessoas que estdo
aqgui pelo menos metade n&o tenha feito essa pergunta:

E para usar perfil pessoal ou perfil profissional?

Quem ja fez essa pergunta? Quem tem essa duvida?

As pessoas me fazem demais essa pergunta. E a minha posicdo € quase
sempre a mesma: faz perfil pessoal. Eu jd comeco o Desafio sem esconder
ouro nenhum e batendo nas perguntas gque mais me fazem.

Por que perfil pessoal? Porque certa vez eu ouvi de um cara que estd aqui
nessa live, o Joel Moraes, que os 3 Ps mais importantes do marketing sdo:

PESSOAS PRECISAM DE PESSOAS ‘

Olha os modelos bem-sucedidos de comunicacdo agui na internet. Eu
tenho muito orgulho de seguir alguns deles. Por exemplo, qual é o perfil da
empresa da nutricionista Lara Nesteruk? Qual é o perfil da empresa do
ltalo? Qual é o perfil de consultdrio do Dr. {talo Marsili? Ou do Dr. icaro Mar-
sili? Qual é o perfil da loja da Nati Vozza? E da Carol Cantelli? Qual é o
perfil desse pessoal de sobrenomes estrangeiros? O que essa turma toda
tem em comum?

Eles falam de ser humano para ser humano. De pessoa para
pessoa. E mais facil trabalhar assim.



"Eu tenho que apagar o perfil da minha empresa e ficar s6 no pessoal?
No pessoal tem a minha tia, meu irméo e eles me chamam de bloguei-
rinha! *. A gente vai come¢ar a combater isso amanhd. Vamos combater
esse monte de medinhos que vocé tem de dar certo, esse monte de sab-
otagem que vocé tem na cabeca. Vamos combater esse “tenho verg-
onha de gravar stories”

Preste ateng¢do nisso e comece a anotar nos papeizinhos:

a verdade € gue vocé ndo tem vergonha de gravar stories, vocé tem vergonha que as
pessoas te vejam gravando stories. Vocé tem vergonha de parecer idiota guando
pega a cdmera do celular e as pessoas veem que vocé estd tentando fazer alguma

Ccoisa.

Eu tenho certeza absoluta que as pessoas que mais te criticam sdo
aquelas que nd&o fazem PORRA NENHUMA. E aquele cara que é fodido no
trabalho, € agquele cara que ndo tem perspectiva, € aguele cara do “seu
sobrinho passou no Banco do Brasil, agora ele estd seguro e tem concur-
so publico!l”. E essa pessoa que vai tentar te desmotivar. E essa pessoa
gue vocé permite que tire a tua motivagdo.

E ai vem outro ponto: vocé olha
para cima e vé esses perfis todos
(Bruno, Joel) e vé& 100, 200, 300, 400
mil seguidores. E vocé pensa “eu

Nn&o vou conseguir”.

Fu hesitei. Eu, eu, icaro, hesitei de vir para o Instagram. Eu pensei assim: no
Instagram s6 tem gente bonita, sarada, trincada, comendo aquelas fruti-
nhas azuis, aguele povo que toma sorvete de iogurte azedo com
castanhas do But&o. Pensei que ndio era lugar para mim, que sou s6 um
redator, que soO sei escrever. Eu ndo t& no shape. Eu ndo vou tirar foto como
todo mundo, dando risada e olhando para o teto. Eu nem sei o que tem no
teto de t&o engracado assim.



O Bruno Perini estd comentando aqui que sofria com isso no quartel. A
historia dele é fantdstica porque é a sintese da histéria de muita gente
aqui.

Ninguem, ninguém quer que voceé fique muito bem. Essa foi a base da
primeira aula do nosso TPD (Transformando Palavras em Dinheiro). Presta
atencdo nisso aqui: as pessoas ndo tém inveja da riqueza do Donald
Trump, do Bill Gates. Eles s&io americanos. Estdo longe. Ele € o Bill Gates.

Agora, se vocé comeca a melhorar, ganhar uma grana, fazer negocios e
ter mais clientes, o teu primo tem inveja de vocé. As vezes até seu irmdo
Ou seu pai, teus amigos. O cara que estudou Nna mesma escola ou Na
mesma faculdade que vocé. Por qué? Porgue se vocé da certo e ele ndo,
significa que a culpa é do cara. E como se vocé gritasse na cara dele:

vocé comegou no mesmo lugar que eu
fez a mesma escolq, teve as mesmas professorinhas...
E eu estou indo, mas vocé ndo. Entende?

Comeca a perceber que vocé ndio faz as coisas. Talvez vocé ndo va até
o fim desse Desafio porque em algum momento alguém vai falar para

vocé fazer algo util, "esse pessoal so fica fazendo live, vai trabalhar! “.
Ent&o vocé ndo tem tanta vergonha de comecar, vocé tem vergonha

que as pessoas te vejam comecando. Vocé tem de ignorar as pessoas
que va&o te criticar, porque elas v&o mesmo. E vocé tem de se incentivar
e ser incentivado pelas pessoas que ja estdo |d em cima.

Tem um rapaz aqui no chat falando assim: “eu sou esse cara que tem
inveja”. Cara, o principal muro de um invejoso vocé j& transpds. O que o
invejoso faz? Ele morre, mas n&o admite a inveja.

A Inveja € vergonhosa. Eu posso ate me
orgulhar de tomar uma cerveja — ontem
eu pulei a dieta e tomei uma garrafinha



— ou de ter um pouquinho de preguica, mas admitir que € invejoso € muito
feio. Ele guarda & sete chaves. Tranca tudo e nega. Entdo esse rapaz que
admitiu fez a coisa mais dificil de todas: reconhecer que € esse cara que
tem inveja. E o primeiro passo.

Vocé percebe que justamente as pessoas que mais tiram a
sua motivacdo, que mais te sentenciam, que mais apontam os
dedos, s¢io as que menos fazem.

Eu nunca vou me esquecer quando tinha uma loja de construcdo. Isso ha
muito tempo. Tinha um vendedor que era assim: um cara gue ndo gostava
do trabalho, ndo se sentia realizado, fazia aquilo por grana, achava que
ndo era a vocacdo dele. O unico prazer que sentia era ndo fazer aquilo que
estava fazendo. E ai, guando o Neymar sofreu uma les@o, o cara virou e
falou "tomara que ele quebre a perna e acabe a carreira dele”. O cara
guer que os outros se fodam.

Quem aqui aprendeu sobre grana ou sobre

sucesso na escola? A escola nasceu para te foder.
Eu s6 me fodi na escola. Pode ter um monte de gente

que fez a escola e foi super legal. Olha, eu s6 me fodi.
Por qué? Me ensinavam prisma, mas ndo ensinavam a
preencher um cheque. Me ensinavam logaritmo. Até
hoje eu ndo sei o que é log. Log do qué? N&o ensina-
vam a diferenca entre um CDB e um CDI.

Quem aqui fez faculdade? Quem aqui pagou a faculdade inteira? Olha,
tem 4.000 pessoas e eu vou te fazer uma pergunta e vocé anota ai bonit-
inho para sua vida. Todo mundo fez faculdade de 2, 3, 4, 5, 6 anos. Olha a
Lara! Fez faculdade, se formou, pegou aqueles patinetes, pegou aquele
cara trincado e ficou t&o bem-sucedida que tem uma estatua que fica

girando queijinho para ela. Mas eu vou fazer essa pergunta para ela e
para todos voces.



Quem aqui aprendeu a vender e a captar cliente na faculdade?
Quem aprendeu a fazer dinheiro na faculdade?

Isso & muito maluco porque é um sistema feito para N@o funcionar. Vocé
vai la e entra na escola. Tem um monte de professor que estd odiando
aguela merda. Que nem sabe o porqué de estar ali, mas estd te dando
aula. Qualguer coisa que vocé levante a mdo e pergunte: "por que eu vou
aprender isso? ". Ele vai falar: "FODA=SE. Vocé vai aprender para passar
no vestibular, se ndo vocé vai ser um merda”. As criangas todas fodidas
porque elas acham gque se ndo passarem numa Federal aos 17 anos, a
vida deles acabou.

O cara acha de fato que se ndo passar
numa Federal aos 1/ anos, a vida acabou.
"Eu vou ser treineiro se nGo minha vida vai acabar”.

A gente vai aprender isso na aula 3. Vocés tém muito medo de tomar de-
cis®o. Vocés acham gue qualquer decisd@io errada arruina sua vida. “icaro,
tenho 18 anos, estou no primeiro semestre da faculdade, mas ndo estou
gostando. Serd que eu paro? “. A faculdade tem 5 anos, velho. Vocé tem 17
e ja estd com medo de tomar a decisdo.

E um sistema gue néo funciona. Vocé entra na escola e o cara fala que
vocé tem que aprender pra passar no vestibular. Ai, vocé vai la e passa no
maldito do vestibular. Ou entra naquelas que é so passar na frente que ja
estd aprovado. Passou. Isso vale para as melhores tambéem. S6 que
quando vocé entra na faculdade, comecga a viver um sistema muito
maluco. Comecam a te ensinar mais um monte de coisas, mais Uteis e

mais praticas até. Mas sabe o que é engracado?

Os caras ndo te ensinam a atender, a prospectar, a negociar, como fun-
ciona um contrato, a ganhar dinheiro, a perder a vergonha de pedir din-
heiro.



E engracado. A minha esposa ds vezes tem de conversar com
arquitetos, nutricionistas, terapeutas por causa dos tratamentos do
Matteo e tal. E toda essa galera tem vergonha de pedir dinheiro.
Vocé fala com o arquiteto, um artista, pede o orcamento e fica uma
enrolacgo. Cara, s da o orcamento, depois a gente vai negociar
para cacete e falar de dinheiro.

Entao assim, n@o te
ensinaram o bdsico.

O que eu falei? Pega o papelzinho e anota quantas vezes a faculdade te
ensinou a fazer coisas reais: captar cliente, cobrar, boleto, como fazer o
imposto de renda. Vocé paga 275% ou cria PJ? Qual é a diferenca?
Nunca, nunca, nunca.

"Al, vou para o Ministério do Trabalho fazer um relatdrio sobre a Audiéncia
da Dona Cleide que estd pedindo a comida porque o Edson fugiu e o
filho dele... ". Mas como & que eu consigo chegar na Dona Cleide? E
como €& que eu fago para o meu escritorio chegar na Dona Cleide? “Fo-
da-se. Te vira. Vocé entrou aqui para ser advogado, néo para virar vend-
edor, fazer propaganda e essas coisas vulgares”. Também vamos perder
o medo disso ao longo desse Desafio.

Entdo sdo diversas coisas que te ensinaram errado desde o comego e que a gente

vem quebrando ponto a ponto.

Uma coisa importante: ao final de cada aula, eu vou deixar para vocés
algumas coisas. Uma atividade que vocés devem cumprir para a proxi-
ma aula = cumpram de verdade! Eu mesmo sou desses caras que acha
atividade uma bobagem. N&o &, faca. A maioria delas ndo vai tomar
muito tempo. Vou deixar tambem uma recomendacdo de video que
complementa o conteudo.
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Quando essa live acabar ndo vai ficar gravada aqui no Instagram. Eu vou
fazer o download dela e subir na pagina do desafio. Assim vocés podem
ver em outros dispositivos, com as recomendacdes. E mais tarde vocés vao
entender isso, porque a gente pde pixel ali e conseguimos ver quem as-
sistiu a mais ou menos aulas.

Também vou deixar uma recomendacdo de livro. Vou tentar os 14 dias, ne?
Sempre seguindo uma ordem légica, do mais simples ao mais complexo.
Obvio que vocés n&o vé&o ler, mas depois com as gravagdes, vocés podem
ver a aula e ler o livro. Basicamente vocés tém um lancamentinho do
comeco ao fim aqui

Aqui o primeiro livro. Vocés v&io comecgar por esse: Nocaute. O livro é desse
senhor com nome de rico, Gary Vaynerchuk. Na verdade, € nome de
Republica Soviética, mas... olha, eu trabalhei esse livro. Rabisco mesmo! Eu
ndo vendo meus livros, eu fico acumulando que nem aqueles caras de

programa de gente acumuladora, acha até gato morto embaixo dos livros.

Esse € o primeiro livro porque ele € um manualzinho. Vai te ensinar exata-
mente como é que vocé faz o que a Lara, o Perini, a Malu e o Joel fazem
naturalmente.

Vocés vao entender que as
pessoas se interessam pela vida,
pelo pensamento, pela comuni-
cacdo das outras pessoas.

Qual foi a ultima vez que vocé entrou num Instagram de ferragens e ficou
vendo umas propagandas assim: “olha a promocdo desses tubos de

aluminio 20mm! Curte aqui se vocé quer esse tubo!”?
Enfia o tubo, meu velho! Ninguém quer um tubo
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As pessoas querem ver coisas, falar com pessoas, as pessoas querem
acompanhar a conquista das pessoas. As pessodas gquerem acompanhar
conteudo. Na proxima aula eu vou explicar o porqué do Clube dos 50 e
como utiliza-lo corretamente.

—=1] Entdao, primeiro livro: Nocaute -Gary Vaynerchuk.

@ Primeiro video: Abundancia é o Nosso Futuro do Peter Diamandis. Nele vocés
vao aprender porque que nunca a internet foi tdo lucrativa. E porque essa é a
grande vitrine do mundo. Em qualquer lugar que vocé esteja hoje, vocé olha ao

redor, e as pessoas sé6 olham para a tela de um celular. Simples assim.

Essa € a grande vitrine do mundo. Tem 4.400 pessoas assistindo a isso
aqui. Cada uma na sua casa. Detalhe: as 8 da manhd. N&o € nagueles
hordrios onde ninguém foi trabalhar. Tem um monte de gente aqui a
caminho do trabalho ou chegando no trabalho. E nesse hordrio porque eu
n&io acordo das 5 da manhd, eu acordo as 8 da manhd. E uma hora que o
Matteo ndo comegou a destruir tudo por aqui

Essa & a grande vitrine do mundo. O meu pai tem um consultério. Estd
sempre chapado de gente. Talvez o meu pai ndo atenda 4.000 pessoas
pOor més.

Essa é a grande vitrine!

As vezes as pessoas falam que isso é coisa de blogueirinha, que n&o da
certo, que € bobagem. Em 99% das vezes elas nunca tentaram e cagam
de medo de tentar. Por qué? Porque é exposicdo.

Quando o [talo faz o Pancadé&o e revoluciona a maneira de se comunicar
— O cara vai num estudio, contrata decoracdo, pega trés equipamentos,

pega um slider fodido, chama uma menina linda para cantar, chama en-
trevistado, bota plateia. Ai, no meio do programa, ele chama um link com
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Maringd. O link da delay. O que o cretino faz? Goza. Néo olha tudo que
estd sendo feito. Olha para o erro que teve ali. E sabe o que é engraca-
do? ? O italo comegou aqui fazendo live para 40 pessoas, agora estd 1d
no estudio. E olha, v&o continuar acontecendo erros, problemas e impre-
vistos. Como aqui: pode cair a internet! Mas no ano que vem, ele vai
estar em outro lugar, porque ele continua fazendo, tentando e apren-
dendo.

O filho da puta gque so fica encontrando erro continua No mesmo canto.
Eu aposto que vocés conhecem pessoas que soé reclamam, gue sdo
negativas. Vocé volta ano apds ano e sua vida vai mudando: casa, filhos,
vai tudo mudando. E o cara continua Id, no mesmo canto.

O Raul esta aqui e traduz livros do Chesterton, que diz que o orgulho é o pior de
todos os pecados capitais. De todas as nossas falhas, o orgulho é o pior, porque o

orgulho é o Unico pecado que torna todos os outros insuportdveis.

E o unico lancamento de marketing digital que fala de literatura nessa
porral E quem nd&o |é vai aprender a ler. Vai parar de ler esses livrinhos de
“ai, eu sou muito fodido”. Vai ler livro de verdade. Aumenta o imagindrio,
aprende a pensar e falar com mais clareza, aumentar o vocabuldario.
Parar de falar tipo e foda para tudo. Parar de falar que nem crianca.
Falar como um adulto.

Vocés tém algumas batalhas nesses
oroximos 14 dias.Essa aula € um pouco

maior porgue estamos explicando as
regras disso tudo.
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Mas as principais batalhas sé&o sobre as pessoas que vdo te julgar. Sabe o
que é engracado? No primeiro Desafio, havia pessoas que estavam perto
de mim. Essas pessoas nos olharam e falaram “Ah! Isso ai € desafio de
Instagram”. Os caras me viram com 20 mil pessoas. Hoje o perfil tem 150
mil. Ai os caras querem fazer o tal desafio de Instagram. Por qué? Porque
VOCé&S nunca fazem no comeco, ne? So fazem quando ndo d& mais tempo.

Um monte de gente vem aqui e fala que esta fodido, sem grana, acabado,
td foda. Ai pergunta: “posso empreender no marketing digital? ”. Porra...
ninguéem vem pelo amor, ndo €? Vem todo mundo pela dor. Todo mundo
comeca a pensar em fazer alguma coisa quando estd sem grana. Quan-
tos amigos meus falaram: “icaro eu tenho emprego, foda-se! . Caralho,
tua vida inteira, tua familia inteira, tudo teu se sustenta solbre esse Unico
empreguinho que teu chefe nem gosta de vocé e vocé estda tranquilo? Ta
dormindo tranquilo, né?

Eu tenho seis fontes de receita e todo dia eu estou: pd, eu podia fazer mais alguma
coisa. Entdo comega a pensar nisso. Comega a melhorar o ambiente a tua volta.
Comecga a parar de compartilhar teus sonhos com esses fodidos ai dos seus amigos.

Eles podem ser muito bons, o papo pode ser bom.

Pode ser engracado lembrar daquelas piadinhas da quarta série: "eu
peguei uma tinta e o professor sentou nela”. Cara, tem quarenta anos essa

merda ai. Pode ser legal, a companhia dos caras pode ser legal,
mas para de compartilhar teus sonhos, para de compartilhar teus projetos,

nem fala que vocé estd no Desafio.

Vai fazendo, caraq, vai fazendo.

Al tem outra pergunta que me fazem muito aqui no stories: “icaro, a minha
esposa n&o acredita em mim! icaro, meu marido n&o acredita em mim! ”. E
porgue vocé ndo produz resultado, cara. Porque vocé estd hd dois anos
falando que vai enriquecer.
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Porque vocé é o cara que conta a quinze anos a mesma piadinha de que
vai ganha na Mega Sena. Vocé ndo vai ganhar a porra da Mega Sena,
cara. Vocé vai ser um fodido a vida toda. Tem trés vezes mais chance de
vocé morrer atingido por um raio enquanto vai fazer o joguinho do que
vocé ganhar, de fato, na Mega Sena.

Para de pedir opinido pra fodido. Todo mundo pede opinido para pobre
sobre dinheiro. E € sempre assim: “Ah, ndo vai dar certo! “. N&o sabe de
porra nenhumal Nunca ganhou dinheiro nenhum! O que estd falando da
vida dos outros? Comece a focar em poucas opinides que de fato impor-
tam. N&o desista de uma carreira, ndo desista de uma atividade, ndo
desista de um ramo sem falar com trés pessoas bem-sucedidas desse
ramo.

Porque o cara fala: “da para ganhar dinheiro como esteticista? “. Eu ndo sei! Eu tenho
uma grande impressdo de que dq, agora, fale com trés esteticistas que ganham
granq, e ai voceé desiste se elas te falarem: “minha filha, ndo da mais, foi na sorte”. Da
para ganhar dinheiro no Instagram? Fala com trés caras, ou trés mogas, que mudaram
a carreira, mudaram a vitrine, mudaram também de pessoas que conhecem ela
através do Instagram. Ai vocé desiste se eles falarem que no Instagram é sorte, sé se o

cara tiver um abdémen trincado igual ao do icaro que vocé vai dar certo.

Para de falar de grana com quem esta fodido.

Para de falar de planos e projetos com quem estd insatisfeito.

Para de querer desistir das coisas porque ndo dda dinheiro antes de falar
com trés pessoas que ganharam dinheiro e que ganham dinheiro com
essas atividades. Beleza?

Quando nds acabarmaos, o que Nos vamos aprender? Como € que Nosso

Desafio esta divido? E ai eu encerro hoje e vocés ficam felizes da vida! Nos
temos aqui nosso Desafio dividido em dois blocos. Da primeira & segunda

semana. Na primeira semana eu vou comegar com as regras bdsicas de
como funciona a Internet e como vocé monetiza nela. E ndo € como fun-
ciona a Internet para abrir o navegador do Google, n&o. Vamos fazer
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E nés vamos até a aula 6. Na
aula 6, vocés vao ter uma
proposta unica de vendas.
Vocés vao ter sua big idea.

Quem ¢é aluno do novo mercado ja sabe, pela aula 154, como construir o
profile do Instagram da melhor maneira possivel. Vocés fazem esse
negocio erradol

E as vezes o cara estd na pos-graduacdo, no mestrado e fala: "eu ndo
sei como fazer dinheiro, icaro”. Cara, vocé ndo sabe fazer dinheiro? Vocés
j& viram eu responder isso algumas vezes. Vocé ndo sabe fazer dinheiro,
cara? Vocé estd no mestrado. Vocé passou pela escola. Ai te falaram na
escola que vocé tinha que fazer faculdade para ter uma posicéo social
melhor e mais grana. Al vocé foi para a faculdade. Fez a faculdade intei-
ra e te disseram que vocé tinha que fazer todos os exercicios de Ini-
ciacdo Cientifica. Falaram para fazer todos os TCCs. Fazer todas as
atividades extracurriculares para ter grana. Ai vocé saiu e ndo tem

grana. Ai v&o te mandar para a pos-graduacdo.

Hd& uns dez dias atrds veio um cara e falou que estava fazendo doutora-
do e ndo tinha dinheiro. Cara, vocé é doutor. Sei lal O cara vé o prisma
que vai para o buraco da lua para ver o cu do ET. que ta Ia na lua, mas
o cara ndo sabe fazer o minimo para ele ganhar uma graninha. Doutor
em Fisica? D& aula de Fisica!l Ensina as pessoas a passarem no ENEM. Aj
vocé continua sendo doutor e se preparando para fazer suas pesquisas.

Mas, pelo amor de Deus, caral Se vocé
NAO sabe viver, se nQo sabe pagar as tuas
contas, © que vocé vai ensinar?
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N&o sabe qual a diferenca de um cheque especial que vocé usa achando
gue é tua conta. Vocé ndo sabe quanto ele custa. O que vocé vai ensinar
para alguém, cara? Entéo na aula 6 vocés vao saber exatamente aquilo
gue vocés v&o vender. Exatamente aquilo que vocés v&o ofertar.

A aula 7 é a mais importante. Ea
espinha dorsal, por isso ela esta
em vermelhinho aqui.

Na aula 7 vocés ter&io um produto, uma oferta. O preco. Um bdnus. Uma

garantia. Uma situac&o de escassez. E isso que vocés v&o ter.
Daqui a sete dias, todos vocés que assistirem isso do comeco ao fim

ter&o esses 5 elementos que séo os elementos fundamentais para a
gente fazer uma primeira oferta.

E a partir dai nés vemos: o que ¢ landing page, como é que gque captu-
ra um lead, como faz uma pdgina de vendas, como faz o teu convite.
Vamos falar um pouquinho de trafego também. Talvez eu arranje uns
bdnus legais para vocés verem as primeiras campanhas minhas de
trafego. Também vamos falar de evento, como faz webndario, como faz

live, como transmite isso aqui, qual o sentido de fazer isso daqui.
N&o € so pegar 4000 e tantas pessoas e depois apagar e tchau! Existe
um motivo para fazer isso.

E ai, meu caro, no 14° dia, para aqueles
que resistirem, vocés todos estardo
prontos para abrir um carrinho!



Olhaq, o Joel esta falando que aplicou o
método e faturou multiplos 6 digitos!

Eu fiz esse Desafio numa aula so. Num tiro sé. Por umas 2 ou 3 horas. Na
mentoria que o Joel me convidou. Havia 100 pessoas na mentoria. Preste
atencdo. A diferenca € que eu vou dividir, vocés v&o ter mais tempo para
digerir. Enquanto eu falava, as pessoas mexiam no celular ou tiravam foto.
O Joel incorporou o Chico Xavier. Ele estava comendo o livro, estuprando o
livro. Maria da Penha no livro!

Quando acabei minha aulq, ele disse: “cara, anotei tudo e vou colocar em pratica”. No
outro dia ele comegou a fazer um Desafio -- que é isso que vocés estdo fazendo,
lembra? O Joel foi o primeiro. Porque eu expliquei o Desafio na mentoria. Expliquei a
Iégica, mas nunca tinha feito. Meu perfil era pequeno. O Joel foi la e colocou. O
primeiro Desafio do Instagram, do mundo, foi o desse cara: Joel Moraes. Ele foi la e
meteu multiplos 6 digitos em 21 dias, se ndo me engano. Em 21 dias! O cara passou de

100 mil reais piscando.

E ai gue vem uma coisa muito engracada. Eu voltei depois desse Desafio
pra falar com a turma do Joel. E eu falei assim: “de 100 pessoas que es-
tavam aqui so 1 colocou em pratica. O que vocés fizeram? Em 21 dias, o
que fizeram?" Nada. Ouviram e foram embora.

Vocés vao acabar essa live e ndo vao atrds do livro. Vocés sabem que ndo
v&o. Metade n&o vai atras dessa merda! J& tinham esquecido que eu
recomendei um livro, né? E 20% vai atrds do video Abundance, do Peter
Diamondis. Dagui a pouco vai estar gravado e bonitinho ali. Clica no link e
assista.

Ent&o apliquem! Apliquem! Porqgue assim

daqui a 14 dias, vocés estardo prontos para apertar um
bot&ozinho e comecar a acdo de vocés. Fechado?
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Amanhd& eu vou falar sobre como a internet funciona. O filet mignon do
perfil vai ficar pra amanhd porque € um adiantamento de aula. Amanhdé
eu vou ensinar como fazer um profile decente. Bem feito. Vou falar o
porqué de vocés fazerem errado. Qual a diferenca de postar no feed e
nos stories. Quais as técnicas que vocé usa para cada um. Porque eu
criei aquele padr&o de post textual que hoje em dia tem um monte de
gente usando. Como é que ele foi a consequéncia natural de uma fra-
queza minha. Entendeu?

Fiquem ligados que amanha as 8 horas da manhé a gente comega. Isso daqui vai
ficar gravado em www.onovomercado.com.br/desafio. Depois eu posto nos stories.

Beleza?

O Joel que fala: para o campedio, ndo tem surpresa. O cara gue ganha
uma medalha de ouro néo comecga a se rasgar, chorar e virar cambalho-
ta. O cara da medalha olimpica comemora firme. Ele sabe a merda dos

10, 15 anos em que ele teve que se foder para ganhar aguela medalha.
Dai, qual & a diferenca entre quem faz 5 mil reais e de quem faz 1 milh&o

de reais na internet?

Quem faz 5 mil reais grita: “caralho! E possivell . Eu gritei quando fiz os
meus primeiros 5 mil reais. Vocé passa a piroca na cara de todo mundo
que te zoou. Agora, quando vocé faz o teu primeiro 7 em /, a sensacdo &
de: “ah, legall Show! Trabalhei para caralho e assumi um monte de riscos
pra chegar até aqui”. Comemora firme e volta ao trabalho. Beleza?

O Desafio comecou. N&o vou ficar dando parabéns para ninguem. SO
vou parabenizar quem chegar até o final. Muita gente vai ver s6 essa
primeira aula e ndo verd as outras. Que se fodal SO vou parabenizar
quem chegar até o final. Beleza?

Comecgou agora esse negocio!
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