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Engajamento baixo:
0 que fazer?

Maravilhosa Ltda.



lTempo + Lustrategia

Tudo que eu vou falar nessa aula se resume na
juncao dessas duas coisas: tempo e estrategia.

empo: Nao é do dia pra noite gue teremos um
engajamento nas alturas, € preciso construir um
relacionamento.

Estratégia: também nao é sé esperar o engajamento
calr do céu, temos que fazer conteudos estratégicos,
OU seja: Utels para a audiéncia. E vamos falar sobre
1ISSO ao longo da aula.
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Tempo

Tudo o gue vamos falar na aula serve tanto para o seu perfil guanto para o perfil dos
clientes, ta? Entao apligue no perfil que esta precisando melhorar o engajamento.

Se vocé comecou a postar agora, ndo tem como ter um super engajamento. E normal
demorar de 3 a 6 meses para furar essa bolha e construir um engajamento legal.

Agora, se VOCé ja posta ha mais tempo e ninguém interage, precisa melhorar o conteudo.
Pergunte pra audiéncia o gue eles qguerem ver e tente se abrir mais, porgue se VOCé Nnao se

abrir primeiro, Ninguém vai se abrir com VOcCeé.

Ser Util para a audiéncia € o primeiro passo para ter um bom engajamento.



O que ¢ util?

Mas como a gente descobre o que a audiéncia quer se ela ainda nao comenta, nao manda
perguntas na caixinha? E mais dificil mesmo, mas ndo é impossivel.

Vocé pode tentar facilitar a resposta colocando enquetes (€ mais facil de responder do que
uma caixinha que a pessoa precisa pensar para formular uma pergunta) ou dar algum
presente (template, consultoria gratis de 30min) para guem responder um formulario.

Outras alternativas excelentes: perguntar para pessoas proximas que poderiam te
contratar o que elas guerem saber e ler os comentarios e caixinhas no perfil dos seus
concorrentes.



Conleudos eslralégicos

Claro gue voceé val pesquisar conteudos especificos para cada perfil, mas tem alguns temas
gerals que voceé pode adaptar pro seu nicho:

e Polémicas, coisas que as pessoas hao conseguem ficar sem dar palpite. Exemplo do
print que mostrel No comeco da aula: o que falar guando as pessoas dizem que
gquerem conhecer seu bebé RN?

e Pedir pra pessoa completar o post. Exemplo: conselhos que eu daria pra uma mae de
primeira viagem - € VOC€&, qualis conselhos daria?

e HistoOria pessoal e conquistas. Assim, VOCé deixa o seguidor te conhecer um pouco mais
e ele se sente mais a vontade pra te contar um pouco Mmais sobre ele.



Tralego pago

Sou 100% a favor de usar trafego pago, mas ele sozinho nao faz milagre. Antes de
patrocinar algum post, vocé precisa ter um volume de conteudo sobre o mesmo tema pra
gquem chegar ter mais posts pra ler e videos pra assistir.

Exemplo: seu cliente tinha um perfil pessoal e comecou a falar de trabalho hoje. Se ele
comecar a fazer trafego no mesmo dia, pode até trazer pessoas novas - s6 que quem ficar
no perfil &€ porgue se interessou pelo que viu. Ou seja: pela vida pessoal.

Espere ter 1 més de conteudo de trabalho para patrocinar. E sempre sempre sempre
preocupe-se em vender e atender quem ja esta no perfil antes de se preocupar em trazer
milhares de pessoas novas.



1 estes

Apesar de conseguir dar alguns direcionamentos de testes ja validados que eu fiz, vocé val
precisar fazer seus proprios testes também. Gostaria muito que tivesse uma receita de
bolo pra todo perfil, mas nao tem.

E isso que € o legal né? Cada um cria de acordo com sua personalidade e atral pessoas
parecidas. Entao nao tenha medo de testar, mas saiba avaliar os resultados e manter o que

funciona pra nao viver sé na base do teste eternamente.

Ah, e uma ultima coisa:



Comece o engajamenlo

Comece 0 engajamento VOCE mesmo: envie perguntas na sua caixinha em vez de ficar
apenas sofrendo pelo fato de nao ter perguntas chegando.

Vocé ensina pelo exemplo, igual crianca mesmo, guando mostra o gue as pessoas podem
fazer (ex: te mandar perguntas).

E mude a forma que vai criando as sequéncias pra perguntas também, a gente fez i1sso
com uma cliente e deu muito certo. Antes de nos contratar, ela mesma cuidava do perfil e
Nao recebia muitas perguntas, sO mais de familia e amigas. Quando comecamos, logo na

primeira semana ja teve mais perguntas na caixinha. Isso aconteceu porgue a gente fez

uma sequéncia antes de abirir.

Isso mostra qgue a falta de engajamento as vezes pode ser uma falta de contexto: a pessoa
Nnao entendeu o que é pra fazer.



Desalio

e Fazer uma sequéncia de stories por
semana.

e Contar mais da sua vida.

e Perguntar mais a opiniao dos
seguidores, incentivar a participacao.




