
2. Defina quem você quer atingir? São novos consumidores? Ou antigos? Que idades estas pessoas têm e o que elas costumam 
consumir em termos de ent2. retenimento e produtos do cotidiano. 

1. Qual mensagem você quer passar ao seu consumidor? 

Empresa:______________________

Equipe:________________________

Observações:

_________________________
_________________________
_________________________
_________________________
_________________________
_________________________
_________________________
_________________________
_________________________
_________________________
_________________________

2. Quem é o seu consumidor? 

3. Quais são os gostos e hábitos destas pessoas e também qual o tipo 
de negócio da empresa? 

4. Qual a experiência que você quer promover ao seu consumidor? 


