Nicho de mercadq

Aprenda como
identificar nichos
de mercados de
sucesso e saiba
como fazer muito
dinheiro com isso.
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Apresentaccio

E ai galera, tranks? Peter aqui.

Se eu te perguntasse por que algumas pessoas
ndo empreendem, qual seria sua resposta? Talvez
alguns de vocés digam que € porque ndo querem
se arriscar e preferem ter uma carteira de trabalho
assinada. Outros diriom que € porgue muitos Ndo
tém o conhecimento necessdrrio para empreender.

Mass a experiéncia me mostra que a maioria dos
meus seguidores sentem o desejo de empreender,
mas néo empreendem por néo saberem o que
podem fazer de negdcio. Néio conseguem decidir
o nicho para dar esse passo iniciall Néo sabem
quiaiis séio os problemas que iréio encontrar, se
dard algum resultado financeiro ou se serd uma
grande cilada. Por isso que muitos nunca tomam
a decis@io de comegar um negocio.

A mesma coisa acontece com quem tem o desejo
de ter um canal no YouTube e transformar esse
canal em uma empresa.
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Transformar em um empreendimento rentdvel!
Muitos néo comegam o canal por ndo saberem o
melhor nicho.

Escolher o nicho pode parecer uma decisdo fécil
para alguns, mas para outros nédo € téo simples
assim. Primeiro, porque é uma questéo de paixdio,
habilidade e demanda.

Imagine que vocé € alucinado por jogar gamdéio.
Essa é sua paixdio e vocé é muito bom nisso. Serd
que daria para comegar um canal de gamdo e
transformar esse canal em uma marca de sucesso
com milhées de seguidores?

Se sua resposta for: “eu nem sei 0 que é esse jogo
gomdio’, isso jé responde a minha pergunta.
Quantas pessoas se interessam por esse tema e
s@io apaixonados por gaméo? E assim comega a
dificuldade de muitos em relagéio & escolha do
nicho do seu canal.

Se vocé tem um canal pessoal que sé amigos
acompanham e vocé ndo tem nenhum interesse
em transformar esse canal em um negdcio, a
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escolha do nicho ndo é um problema e vocé
pode fazer o que quiser. Mas a escolha do nicho
passa a ser crucial quando falomos em
transformar o canal em uma empresa.

Alguns tem indmeras paixdes e habilidades e
ficam em duvida qual € o melhor nicho. Outros
ndo sabem identificar a sua paixdo e habilidade e
optam por um nicho que seja lucrativo (mesmo
néio gostando do nichol). Serd que escolher um
nicho apenas por ser lucrativo serd o bastante
para ter sucesso? Qual é a melhor maneira para
identificar o nicho certo para comegar um candl,
para comegar uma empresa?

E para responder estas questdes que este e-book
foi elaborado. Foi pensando em te ajudar a escolher
o nicho certo para vocé comegar a empreender.

Boa leitural!

Peten, Jordaw.
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+ >Mercado,

|nt|‘0dugﬁo * segmento, nicho

e subnicho

Quando decidimos comegar uma empresa, a
primeira coisa que fazemos € analisar o mercado
e definir um nicho.

Para entendermos melhor isso, preciso te falar o
que é mercado, segmento do mercado, o nicho e
o subnicho. No passado bem distante (e néo, néio
Vivi nessa épocq!), falar emn mercado era falar de
um Unico estabelecimento para venda e compra
de produtos e insumos diversos.

Hoje, quando falamos de mercado néo falamos
mais de umai loja fisica, mas de um conceito mais
ampilo, pois mercado € tudo! Mercado é um
conjunto de pessoas interessadas em comprarr,
trocar ou alugar algo. Este algo pode ser um
produto fisico, um produto digital ou um servigo.
Eu diria até que o mundo como um todo é o
mercado!

Dd para vender para o mundo todo? Fica dificil,
ndo &€? Por isso precisamos escolher um nicho.
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Aquela parcela de clientes que possuem um
mesmo interesse. Pessoas que possuem
necessidades e desejos em comum.

O mercado como um todo pode ser segmentado
em vdrios interesses comuns. Imagine que
estejomos falando de um mercado que gosta de
tecnologia. Séio pessoas que possuem interesse
em produtos tecnolégicos, estes podem ser
computadores, smartphones, games entre outros.

Isso significa que smartphones & um nicho de
mercado. Mas esse nicho também possui
algumas particularidades que podem te ajudar a
criar estratégias de marketing mais assertivas.

Pense no nicho de smartphones e responda: 0
que exatamente a pessoa busca em um
aparelho? Quais sdo os interesses desses
consumidores? Quem estd comprando? O que
esté comprando? Por que estd comprando?

Normalmente, quando falamos em estratégias
de marketing estudamos o mercado para
identificar alguns critérios importantes, o que
inclui: dados geogrdficos (onde eles moram); de
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perfil (como eles s&o); de estilo de vida (o que eles
fazem); e de personalidade (como eles agem).

Todos esses critérios também séio estudados
quando pensamos em avatar, em definigéio da
persona.

Quem compra o celular € sempre o mesmo tipo
de avatar? Serd que néio tem aquela pessoa que
decide pela compra entre A e B pelo custo? Serd
que ndo tem aquela pessoa que prefere um
smartphone com uma cdmera top? N&o tenho
davidas também que algumas pessoas compram
seus smartphones ndo pelas suas funcionalidades,
mass pelo status de ter um determinado modelo de
aparelho.

Sdo personas diferentes dentro de um mesmo
nicho. Percebe? Por isso que, quando estamos
comegando uma empresa, quando estamos
comegando um canal no YouTube j& com o
objetivo de transformé-lo em uma marca,
precisamos estudar o mercado, o segmento, o
nicho, os subnichos e o avatar.
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Agora vou fazer um teste com vocé para saber se
entendeu bem. Quais seriam os nichos dentro do
mercado voltado para a sadde? Pense um pouco
antes de continuar a leitura. Pensou? Provavelmente
vocé listou vdrios nichos dentro desse mercado,
néo é?

Quando falamos em sadide, j& podemos dividir logo
de cara entre satide mental e sadde fisica. Dentro
da satide fisica temos o segmento fitness e o nicho
de emagrecimento, por exemplo. Mas seré que
todas as pessoas que buscam emagrecer néo
podem ser divididas ainda em subnichos?

Subnicho sdio grupos menores de pessods que
possuem um mesmo interesse em comum. Por
exemplo, sabemos que homens e mulheres
possuem metalbolismos diferentes, néio €7 Isso
significa que o nicho de emagrecer ja pode ser
dividido por metabolismos.

Mass serd que todos os homens tém os mesmos
interesses de formas de emagrecer? Serd que
todas as mulheres séo iguais, com hdbitos e
necessidades iguais? Serd que s existe uma
Unica forma para todas as mulheres
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emagrecerem? Claro que héo! Por isso € preciso
subnichar. Entender quem é realmente o publico e
as particularidades que o diferencia de outros
subnichos.

E neste sentido que comegamos a entrar no
universo do subnicho. E € aqui que o bicho pega
quando falamos de um canal de YouTube. O
grande erro das pessoas € subnichar demais ou
subnichar de menos.

Comegar um canal falando do nicho de
emagrecimento de uma forma geral pode ser
uma estratégia dificil, pois € um mercado muito
amplo com pessodas com necessidades
diferentes. Emagrecimento para cardiacos é a
mesma pegada de emagrecimento depois da
gravidez? Por isso € interessante vocé iniciar o seu
canal pensando em subnicho e néo
necessaricmente em um nicho. Mas a dica de
ouro é:
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Quais sdo as vantagens
desta estratégia?

E O vallor investido seré menor do que se
quiser atingir uma audiéncia maior em
um segmento mais abrangente.

E Vocé consegue direcionar a sua conversa
e ter maior engajamento com sua
audiéncia.

| Vocé sai do aspecto de generalista para
ser um especialista.

Quando sua audiéncia te vé como um especialista
em emagrecimento apods a gravidez, por exemplo,
isso gera mais autoridade.

Mas Peter, emagrecimento apds a gravidez néo
possui um ndimero menor de pessoas? Sim, porém
sdio pessoas com um interesse em comum e que
podem engajar maiis.
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Quanto maior for o engajamento, maior a retengéio
do seu video, maior serd o watch time (tempo
assistido) e isso faz o pessoa procurar mais videos
do seu canal, o que aumentard a CTR (a taxa de
cliques de impressées). E esse conjunto de RETENGAO
+ CTR + WATCH TIME, quando ficam todos altos, faz o
algoritmo do YouTube perceber relevéincia no seu
canal e o prioriza em relagéo & sua concorréncio.
Esse é o segredo de crescimento de qualquer canall

Mas tome muito cuidado para néo subnichar
demaiis. Vocé precisa ficar atento para néio
subnichar para um ndimero muito inexpressivo
de audiéncia. A légica é comegar pegueno, mas
pensando grande (preparando terreno):
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Quer mais um exemplo? Pense em um canal de
tutorial. Serd que se eu subnichar meu canal para
manutengdo de ar-condicionado ndo ficard
muito subnichado? Pode ser que sim e que vocé
néo consiga criar muitos contetidos para fazer
videos didrios durante anos!

Mas e se vocé cria um canal de tutoriais voltados
para manutengdio de uma forma geral ou voltado
para cursos profissionalizantes e dentro desses
cursos tiver o de ar-condicionado? Af j& comega a
ser um nicho mais fdcil para crescer.

Tenha em mente que nada te impede de
comegar com o ar-condicionado e depois ir
aumentando. Mas tudo depende da forma que
vocé trabalha a sua audiéncia, para que néio haja
uma resisténcia quando vocé comegar a ampliar
0 seu leque de contelido dentro do seu canall.

Meu canal Ei Nerd, por exemplo, fala de universo
geek, cultura pop entre outras coisas. Estou

no ramo de entretenimento, mas esses topicos
ndo sdio as Unicas formas de entretenimento.
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Eu poderia falar de hobbies

de uma forma geral no

meu canal? Poderia, mas

serd que se eu falar de +

hobbies como colecionador

de selos a audiéncia iria

gostar? Haveria milhares de

views e likes? +

Talvez se os selos forem de animes,

pode até ser que tenha uma super aceitagdo, do
contrdrrio pode ndo fazer sentido para a minha
audiéncia e eles véo pular fora do meu canal.
Entdio pense no seu nicho como uma empresa e
em uma esteira de produtos que pode ser tanto
como dfiliado quanto como produtor. Por exemplo:

Comeco meu canal fazendo videos sobre

emagrecimento apés a gravidez (trabalhando
o meu marketing de contetido, construindo e
engajando com minha audiéncia);

Ofereco um produto para a audiéncia (como
dfiliado ou como produtor). Aqui posso jé
fazer uma oferta de um produto pago ou ofertar
umaisca digital (amostra grétis). Caso eu ofereca
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uma amostra grdtis, farei isso em uma landing
page (pégina de captura de dados de potenciais
clientes, tal como: nome, e-maiil e telefone).

Fago uma campanha direcionada. Com os
dados desses leads (potenciais clientes)
posso fazer uma campanha direcionada para
ofertar algum produto posteriormente. A
probabilidade de conseguir fechar vendas com
leads é muito maior, pois sdo potenciais clientes
que jé mostraram interesse no seu produto.

+ + + + +
+ > Descubra

Exemplos de nichos  * osnichos
de sucesso

Quando estamos falando de nichos para canais
de YouTube, precisamos lembrar que o publico
procura dois tipos de contetido: informagdio ou
entretenimento. Todos os nichos do YouTube
podem ser divididos nestas duas categorias. Mas
dentro delas existem alguns mercados que podem
ser mais promissores, tais como:
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INFORMAGOES
- Dinheiro e finangas; - Sadde e beleza;
- Amor e relacionamentos.

Vamos analisar o mercado voltado para dinheiro e
finangas? Dentro desta drea temos algumas opgoes,
tais como:

- Ganhar dinheiro com marketing digital;

- Ganhar dinheiro como investidor;

- Ganhar dinheiro como trader;

- Ganhar dinheiro fazendo carreira;

- Ganhar dinheiro passando em concursos publicos.

ENTRETENIMENTO

Estilo de vida (hobbies, games, cultura pop,
musica, esporte, idiomas, pets, desenvolvimento
pessoal, comédia, etc.).

Esses scio alguns dos grupos dentro da drea “dinheiro’,
mas vocé conseguiria identificar outros subgrupos
dentro de cada um desses listados acima? Analise o
marketing digital e liste quais séio os subgrupos que
podem ter. Talvez vocé tenha listado alguns desses aqui:
- Ganhar dinheiro como dfiliado;

- Ganhar dinheiro como social mediia;

- Ganhar dinheiro com produtor,

- Ganhar dinheiro como freelancer;

- Ganhar dinheiro como copywriter;

- Ganhar dinheiro como conteudista e roteirista.
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Qual é a concluséo que podemos chegar? A
verdade é que todo mundo quer ganhar dinheiro,
mas nem todo mundo escolhe a mesma forma
para ganhar dinheiro!

O que eu preciso que vocé entenda para escolher
0 nicho do seu canal, o nicho da sua empresa, é
que ndo hd necessidade de vocé se prender dis
nomenclaturas “mercado’, “segmento’, “nicho” e
“subnicho’. A nomenclatura néio faz diferenca
para o sucesso da sua empresa. O que foz total
diferenga é vocé saber analisar se estd falando

com uma audiéncia certa.

Ent&o analise o seu hicho com base no seu
potencial para gerar retorno financeiro. Né&o deixe
grande demais ou pequeno demdaiis.

Em sadde, por exemplo, temos vdirias opgdes em
que o retorno financeiro é promissor, isso inclui:
cura de doencas, nutrigéio, emagrecimento,
atividade fisica, bem-estar, beleza entre outros.
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J& em amor e relacionamentos, os campedes de
audiéncia séio os que djudam a solucionar dores,
solucionar problemas. Isso pode estar relacionado
0o amor, casamento, divércio, filhos, a amizade, ao
trabalho e até mesmo autoajuda.

E a pergunta que muitos me fazem: tem um passo
a passo ideal para eu escolher meu nicho?

Tem sim!
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+ > Escolhendo

Passoa passo o nicho ideall

TRABALHE COM O QUE VOCE GOSTA

Trabalhar com algo que a gente detesta pode ser
uma puni¢do. Mas se trabalhamos com algo que
nos interessa, algo que somos apaixonados e que
somos muito bons? Isso deixa o trabalho muito
mais fécil e prozeroso.

Por isso, quando falamos de escolher um nicho,
vocé pode escolher com base na sua paixdo e
habilidade, mas lembre-se que sua paixdo precisa
trazer dinheiro também.

Alégica é simples: se vocé gasta muito com esta
sua paixdo, provavelmente hé mais pessoas que
também estejom dispostas a gastar. Entéio lembre-
se da férmula mdgica:

+ -

Pense na sua paixéo e habilidade como um
negdcio e depois vocé poderd afunilar ou expandir
conforme a sua necessidade. Comece pequeno,
mas pensando grande!

E bem provdvel que nesta pesquisa vocé encontre
vdrias opgdes. Liste cada uma das opgdes e siga
0S Préximos pPassos.
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ENCONTRE UM MERCADO PAGADOR

E possivel que dentre as vdrias opgdes que vocé
listou no passo anterior, algumas ndo tenham um
mercado pagador. E no que se trata de um canal
do YouTube como uma marca (como uma
empresa) o segredo para encontrar o sUcesso &
encontrar um mercado pagador. Existem uma
infinidade de nichos populares para vocé escolher,
mas hem todos seréio altamente lucrativos.

Encontre um mercado pagante e oferega um
produto para esse mercado. Lembre-se:

Engaije ao ponto de criar clientes ndo apenas felizes,
mas leais. Daqueles que ficam dispostos a comprar
todos os produtos que vocé ofertar.

Eu tenho alguns clientes assim. Alguns que ndio
perdem nenhuma maratona e adquirem varios
cursos. Vocé também pode ter clientes assim, mas
antes precisa seguir 0 préximo passo.
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PESQUISE E ESTUDE O MERCADO

Este € o momento para vocé separar os mercados
que vocé gosta, que tem maiores possibilidades de
ter audiéncia pagante e fazer uma boa pesquisa e
um bom estudo deste mercado. Onde a maioria
dos canais erram e por isso ndo conseguem um
bom nivel de engajomento? N&o fazem uma
pesquisa inicial adequada. Escolhem um nicho sem
analisar o mercado. Sem andlisar a viabilidade do
canal como uma empresa.

Se vocé é um empreendedor inteligente, vocé ird
comegar o seu canal voltado para clientes de nicho
e fard antes uma pesquisa de mercado detalhadal.
Andlisard néio apenas a concorréncia, mas também
0 comportamento da sua audiéncia antes mesmo
de comegar o seu canal. A medida que vocé
comegar a publicar contelidos, vocé andlisard seus
dados estatisticos e o comportamento de sua
audiéncia para aprimorar mais os seus resultados
e possibilidades de ganhos. N&o se esqueca de
considerar na sua pesquisa que hd produtos que
s@o maiis faceis de vender do que outros.
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Isso impactard também na procura de anuncicntes
para o seu canal. Se o seu canal ndo oferece nada
que possa atrelar a uma venda, o anunciante néio
vai te procurar para fozer uma publicidade no seu
canal. Identifique dentro do seu nicho produtos que
sejom mais lucrativos para vocé e que sua
audiéncia compraria. E quando falamos de vendas,
a melhor estratégia para quem guer comegar sem
gastar muito € vender como dfiliado. Estude nas
principais plataformas quais produtos podem ser
ofertados para a sua audiéncia. Anadlise néio apenas
uma plataforma, mas todas as que vocé puder
ofertar algo. Entéio pesquise plataformas como
Hotmart, Eduzz, Amaizon, eBay entre outras.
Lembre-se de pesquisar e levantar o maior niimero
de informagdes e dados ndio apenas sobre o
mercado, mas também sobre a sua audiéncia.

DEFINA UM NICHO OU SUBNICHO

O que nds fizemos até agora?

- Identificamos nichos que gostamos e listamos
todos eles.

- Analisamos as possibilidades de ganho em cada
um dos nichos e eliminamos da lista os que néo
hd possibilidades de ganhos financeiros.
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- Pesquisamos e analisamos cada um dos nichos
listados.

Agora é o momento de definir o seu nicho ou o
seu subnicho com base no maior potencial de
mercado. Isso significa maiores possibilidades de
vendas!

Lembre-se que mesmo que vocé comece com
um subnicho, nada impedird que com o tempo
vocé expanda os seus hegoécios. Comece
pequeno, mas pensando grande!

E como dica final, preciso te falar que existem
duas categorias para nichos e duas categorias
para clientes.

Em nichos temos os perpétuos (aquele nicho que
vocé consegue vender continuamente o mesmo
produto ou vdrios produtos para o seu cliente) e
os de oportunidades (aquele nicho que vocé faz
uma venda e dificilmente conseguird vender
novamente).

Jé em cliente nés temos os desesperados (que
precisam solucionar um problema imediatamente)
e os apaixonados (que possuem alto grau de
interesse por afinidade, como hobby ou
entretenimento).

NERDS DE
NEGOCIOS



Saber combinar as possibilidades te dard maiores
oportunidades de ganhos financeiros.

NICHO DE
OPORTUNIDADE
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CLIENTE DESESPERADO

Aqui vocé poderd atuar em
segmentos como tutoriaiis,
Jpor exemplo. Séio pessoas que
visitam o seu canal para
solucionar um problema
imediato e podem ndio voltar
acomprar nada.
Possibiliclade de ganho: $.

Aqui vocé poderd atuar no
mercado de dinheiro e sadde.
Séo pessoas que buscam uma
solugéio imediata para um
problema e podem continuar
comprando os seus produtos.
Possibilidade de ganho: $$$$.

CLIENTE APAIXONADO

Aqui vocé poderd atuar
reviews, unboxing,
eletrénicos entre outros. S&io
pessoas que gostam do
contetido e podem comprar
maiis produtos que
voceé oferta.
Possibilidade de ganho: $$.

Aqui vocé atuar no ramo
de entretenimento
como mercado pet,
aeromodelismo,
games entre outros.
Possibilidade de ganho: $$$.




Como voceé pode ver, cada combinagdo de

nicho e cliente lhe trard possibilidades de ganhos
financeiros, mas alguns séio mais promissores do
que outros. Entéio estude muito bem o seu mercado
e a sua audiéncia. Defina seu nicho ou subnicho e
mantenha-se firme no foco! Ei Nerd ja foi pequeno
uma vez e hoje.. bom, vocé sabe o que € hoje!
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Peter Jordan - | MILIONARIO |

Velho e Sébio que muitos acham que é apenas

um Youtuber, mas ele vive de Internet desde

1999 e possui diversos negécios online,

entre os mais famosos sdio o site Cifras

e os candais Ei Nerd, Peter aqui e Nerds [einerdity
de Negdcios.

(@peterjordani00

@petjordan

@petjordan
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