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E-COMMERCE, NEGOCIOS
LOCAIS OU INFOPRODUTOS
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Antes de definir se vocé vai trabalhar com e-commerce, negoécios locais ou
infoprodutos, é necessario entender qual é a sua afinidade em relacao aos
nichos.

Se vocé se interessa por determinado nicho de mercado, talvez seja mais
inteligente comecar por ele. Caso vocé nao tenha afinidade com nenhum
nicho, avalie as oportunidades no mercado.

Atualmente, existem mais negdcios locais do que e-commerces e existem
mais e-commerces do que infoprodutos. Logo, a sua chance de fechar um
contrato com um infoprodutor é menor.

Além disso, avalie quanto o cliente pode te pagar. Se o cliente investe muito
em trafego pago, certamente ele vai poder te pagar mais. Geralmente,
infoprodutos investem muitos mais que as outras duas opc¢des.

Se voceé quiser trabalhar com as trés opc¢des é possivel, mas ndo se esqueca
de cronometrar o tempo que vocé gastara com cada cliente. Dessa forma,
sua performance sera muito melhor.
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