
T I A G O  T E S S M A N N

COMO EU CRIO OS
MEUS CONTEÚDOS

Licensed to WELTON DOS SANTOS NOGUEIRA - weltoncnn@gmail.com - 023.616.825-83



Esse é um material complementar à live #20: 

Como eu crio os meus conteúdos.

COMO EU CRIO OS
MEUS CONTEÚDOS
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Quero começar essa aula dizendo o seguinte:

Conteúdo compra tempo e atenção… Tudo o que você precisa da pessoa é 

o tempo dela. 

Gere conteúdo infinito, não se preocupe se está bom ou ruim, apenas 

faça. Não se preocupe em entregar demais, quanto mais conteúdo de 

valor você produzir e entregar, mais você venderá no futuro.

 

Conteúdo:

 

1. Gerar valor;

2. Comprar Tempo;

3. Quem tem o tempo da pessoa, vende.

Coisas importantes que você precisa saber sobre Marketing de Conteúdo:

 

Nós vivemos na era do conteúdo. Quem não produz conteúdo, deixa muito 

dinheiro na mesa. 

 

Já quem faz conteúdo, vende mais e mais fácil - na maioria dos casos.

Como prova disso, temos as redes sociais (Instagram, Youtube, Twitter etc). 

Enquanto muitas pessoas passam horas nas redes sociais apenas nave-

gando, outras ganham dinheiro e você pode ser uma delas.

 

O foco da geração de conteúdo é criar um valor infinito para a pessoa que 

está assistindo, a ponto de ela querer comprar algo de você, de tão bom 

que é o conteúdo gratuito que você gera.

 E deixa eu te falar algo muito importante: serve para qualquer tipo de ne-

gócio.

 

E digo mais, anunciar na internet é muito mais barato do que anunciar na 

TV, isso não tem comparação. Além disso, você tem controle total de quem 

vê seus conteúdos e na TV, por exemplo, você não tem. 

 

E tem outra né… a TV, virou a internet.

 

"...Tiago, o que eu preciso fazer para começar, então…?"

 

 1. Vontade;

 2. Um celular com câmera.

 

Só.
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Qualquer formato de conteúdo que gere valor para pessoa. 

 

 - Vídeos;

 - Fotos e imagens;

 - Entretenimento;

 - Educação;

 - Informação.

 

Existem vários formatos desses conteúdos, como eu citei aqui em cima. 

Esses são apenas alguns exemplos.

 

O que Marketing de Conteúdo tem a ver com tráfego pago?

 

Tudo. 

 

Eles estão diretamente ligados, um caminha junto com outro. 

 

Quem tem conteúdo gera base e quem tem base, vende muito mais, pa-

gando menos.

 

 • Criação de conteúdo = geração de base;

 • Tráfego pago = distribuição de conteúdos em massa e aumento de 

base;

 

Marketing
de conteúdo.

"...Mas Tiago, posso ter sucesso sem gerar conteúdo…?"

 A resposta é: sim, depende e por partes.

 

Imagine comigo:

 

Um carro tem um tanque de 100 litros… O tráfego pago enche 50% da capa-

cidade desse tanque e os outros 50% o Marketing de Conteúdo que é o 

responsável.

 

Por isso, ali em cima eu falei que eles andam diretamente ligados.

 

Como eu falei, há a possibilidade de ter sucesso sem conteúdo, porém se 

você utilizar a estratégia correta o seu resultado virá muito mais rápido 

com a geração de conteúdo e distribuição através dos anúncios.

 

#encheotanque

 

Por que gerar conteúdo?

 1. Criar demanda;

 2. Criar consciência;

 3. Branding;

 4. Criar base tráfego pago (rmkt);

 5. Vendas.

 

Fórmula do sucesso:

 

1. Crie conteúdo;

2. Distribua esse conteúdo;

3. Vende seu produto ou serviço.

 

Pense que 80% das pessoas é consumindo algum tipo de conteúdo... Filmes, 

livros, vídeos no Youtube, lives etc

 

Isso já é motivo suficiente para você iniciar o quanto antes.

 

Outro detalhe, antes de começar é importante você saber também dos 

tipos de tráfego (fontes de anúncios, ou não), que existem:

 

1. Tráfego Pago (Google Ads, Facebook Ads, anúncios em geral);

2. Tráfego Orgânico (Google pesquisa);

3. Tráfego Social (redes Sociais, Youtube, Instagram, Facebook etc);

4. Tráfego de Referência (portal de notícias, recomendou seu site etc);

5. Tráfego Direto (quando a pessoa entra direto no seu site).
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5 dicas pra quem está começando do zero:

 

1. Instagram e Youtube (um tem que ser o principal);

2. Faça conteúdo ruim, sem medo.

3. Frequência é melhor que excelência. Faça algo e nunca mais pare;

4. Conteúdo é igual investimento renda fixa, você começa agora pra ver o 

seu dinheiro daqui 1 ano;

5. Do que eu vou falar falar? Do que você faz no dia a dia. Documentação é 

o poder.

 

Viva. 

 

Fala do que vive.

 

Como eu faço meus conteúdos

 

Antes de eu iniciar essa parte, é importante você ter uma inspiração… e a 

minha é uma pessoa chamada "Gary Vee". Você pode pesquisar aí e dar 

uma olhada no que ele faz, é sensacional.

 

Agora sim, vamos lá…

 

 

Começando
do zero.
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Imagine essa situação:
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Conteúdo pilar
Conteúdo longo: palestras, vlogs, imersões, entrevistas e áudios.

Formatação de conteúdos
Adequamos o conteúdo para cada mídia: micro, artigo, áudio, slide.

Distribuição

1  Documentação

2 Formatação

3 Distribuição

4 Feedback

5 Promoção

6 Repost

Distribuímos nas redes: FB, Instagram, YouTube, Podcasts, etc.
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Imagine essa situação:
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1. Documentação:

 - Gravação de palestras;

 - Aulas;

 - Eventos.

2. Formatação:

  - Vídeo inteiro;

 - Micro vídeos;

 - Áudio inteiro;

 - Micro Áudios;

 - Texto;

 - Slides;

 - Frases.
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3. Distribuição:

Distribuir os conteúdos do ponto nº2 em todas as redes possíveis. Não 

esqueça que cada mídia tem um formato específico de conteúdo.

O objetivo é fazer o usuário consumir o seu conteúdo na mídia que ele 

está, jamais tirá-lo de lá.

• Qualidade: nível máximo do jogo;

• Distribuição: insira em todas as mídias possíveis;

• Frequência: o máximo que puder;

• Feedback: descubra os melhores para anunciar, respostas e criar;

• Promoção: promova os melhores para mais alcance e vendas.

A estrela do marketing
extremo de conteúdo.

B Ô N U S  1

NÍVEL 1

NÍVEL 2

NÍVEL 3

Qualidade

Distribuição

Feedback

Frequência

Promoção
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Criação de micro conteúdo em vídeo

Preste atenção:

 1. Vídeo;

 2. Headline;

 3. Legenda;

 4. Cores;

 51. Formatos;

 6. Teste A/B

Conteúdo raíz x
Conteúdo Nutella

B Ô N U S  2

Headline

Vídeo curto

Legenda

Licensed to WELTON DOS SANTOS NOGUEIRA - weltoncnn@gmail.com - 023.616.825-83



LIVE #20 13

A explicação da sacada ficou clara em poucos minutos? 

 

Lembre-se que é mais importante o conteúdo escolhido do que a própria 

edição. Não tem uma regra clara, mas o foco é passar a sacada de forma 

rápida, então podemos dizer que ao vídeo em média poderá ter de 1 

minuto a 3 minutos… pode haver exceções dependendo do vídeo.

 

Outro detalhe muito importante é o "punchline", que nada mais é do que o 

ápice do vídeo, não é obrigatório, mas se tiver é melhor.

Vídeo:

 

Tudo começa com uma sacada, retirada de um vídeo longo, palestras, 

aulas etc…

Licensed to WELTON DOS SANTOS NOGUEIRA - weltoncnn@gmail.com - 023.616.825-83



 1 . Utilize barra de reprodução;

 2. Torne o seu vídeo dinâmico, coloque analogias (se possível);

 3. Finalize o seu vídeo com uma mensagem para compartilhar ou 

sua assinatura.

Extra:

Headline: 80% do sucesso do nuggets vem daqui, por isso, invista seu 

tempo aqui.;

 • Destaque palavras ou frases mais importantes;

 • Utilize emojis e imagens na headline, isso chama atenção;

 • Tudo letras maiúsculas.

Legendas:

 • Ajuda a reter o usuário;

 • Avisos e informações importantes;

 • Utilize emojis e imagens na headline, isso chama atenção.

Cores:

 • Utilize apenas cores da sua paleta;

 • Destaque bem as cores (fundo e título). Tem que ser fácil de ler;

 • De preferência para fundos brancos ou pretos.

Nunca copie! Deixe a criatividade tomar conta de você, só assim você 

terá os melhores conteúdos.

Dicas para criar um 
conteúdo que chama a 
atenção das pessoas:

LIVE #20 14
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4. Feedback: 

Sua missão nesta etapa é descobrir quais os conteúdos estão tendo um 

feedback positivo, são eles que você vai distribuir.

Analise as métricas das suas postagens e tire suas próprias conclusões.

LIVE #20 15
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Promoçãos focadas em conversão:

5. Promoção:

Chegou a hora de distribuir os conteúdos…

LIVE #20 17
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Promoção focada em visualização:
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6. Repost:

Ufa… último passo.

Se fosse fácil, todos fariam     .

Agora é a hora de você postar novamente os seus melhores conteúdos.

LIVE #20 19
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Fechando o chiqueiro…

Se você curtiu, poste um stories da live monstra no seu instagram com a 

#encheotanque. (Só os fortes entenderão).

Para finalizar vou contar um segredo…. 

Tudo isso que eu expliquei até agora é para um simples fato acontecer…

"...Tessmann, que fato é esse…?"”

Efeito colateral.

Criação > Distribuição > Vendas.

Isso é um efeito colateral, uma bola de neve, siga esse três passos e nunca 

mais pare de ver o seu negócio crescer.

MUITO OBRIGADO POR ME OUVIR POR 2 HORAS!

LIVE #20 20
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GOOGLE ADS PARA NEGÓCIOS LOCAIS - LIVE #17 11

Em fevereiro de 2010, eu e meus dois irmãos, Ramon e Cristine, 

recebemos uma das piores notícias das nossas vidas, dada pelos 

nossos próprios pais em nossa casa aqui em Criciúma – Santa 

Catarina.

“Estamos falidos, temos que fechar a porta da nossa empresa o mais 

rápido possível, pois cada dia que a porta está aberta, maior fica 

nossa dívida.”

Entrei em estado de choque, meus irmãos ficaram calados por alguns 

minutos… eu nunca me esquecerei que o silêncio da falência é uma 

das coisas mais tristes na vida de alguém.

Felizmente eu tive a oportunidade de conhecer o poder do marketing 

na internet e hoje montei 3 empresas que juntas faturam pelo menos 

7x mais do que os melhores anos da empresa do meu pai nos anos 90, 

simplesmente porque eu aprendi a usar a ferramenta número #1 de 

vendas da internet, o Google.

Conquistar clientes não é mais um desafio complicado pra mim e 

meu pai, e vou orientar você, de uma forma simples e prática, a usar 

essa mesma ferramenta para aumentar suas vendas também, sem 

precisar aumentar equipe ou contratar agências, assim como eu e 

mais de 1200 alunos fizemos em todo Brasil. Vamos crescer juntos?

Quem sou eu?
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Ele é o meu herói, meu orgulho e que me ensina muito sobre negó-

cios até hoje. Pra mim ele nunca fracassou, ele apenas aprendeu. 

Hoje, meu pai é um membro indispensável do nosso time aqui no 

Conversão Extrema.

E meu pai?

O Conversão Extrema é um treinamento 100% online que 

mostra o passo a passo detalhado para você atrair clientes 

e aumentar suas vendas através da ferramenta número #1 

de vendas da internet. Conquistar novos clientes não será 

mais um desafio complicado pra você.

Saiba mais sobre o Conversão Extrema

O que é o Conversão 
Extrema?
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conversaoextrema.com


Acesse mais de 50 aulas práticas de anúncios Google, 
do zero ao avançado: http://bit.ly/yt-aulas-google

Participe do meu Telegram: 
https://tiagotessmann.com.br/grupo-extremo

Cadastre-se aqui para ser avisado das aulas ao vivo:
https://conversaoextrema.com/live

Podcast Extremo: O melhor conteúdo de anúncios Google 
em áudio:  https://bit.ly/Podcast-Extremo

Ebook Grátis + Aula "Como Anunciar no Google com 
Orçamento Baixo": http://bit.ly/GoogleAds-

Tiago Tessmann

Conecte-se comigo:

Instagram: https://www.instagram.com/tiagotessmann
Youtube: https://www.youtube.com/tiagotessmann
Linkedin: https://linkedin.com/in/tiagobtessmann
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