i3 COMUNIDADE SOBRAL DE TRAFEGO

Moduio 1
Trafego organico:
amigo ou inimigo?
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Introducao - 00'02"

O trafego organico € o melhor amigo do trafego pago. Um dos motivos
para essa afirmacao € o fato de que podemos reciclar boas postagens

organicas como anuncios, por exemplo.

Além disso, o trafego organico auxilia muito na hora de fortalecer o
branding, ou seja, o quanto determinada marca é forte. O branding bem
feito € aquele que inspira confianca, autoridade e que, consequentemente,

consegue vender consistentemente.

O trafego organico também é responsavel por criar publicos que serao
usados nas estratégias de trafego pago. Na hora da venda, o conteudo
organico pode quebrar objecdes e aumentar o nivel de consciéncia da sua

audiéncia.

E sim, ao contrario do que muitos pensam, vocé consegue vender através

do trafego organico também. Um perfil poderoso vende muito, acredite.
Técnica RETINA - 07'00"

A RETINA é um acrénimo para a producao de conteudo organico:

Relacionamento: pessoas se conectam com pessoas



Engajamento: conteddos com potencial de engajamento

Transformacao: conteddos que ensinam e que geram valor

Interacao: conteudos que incentivam a sua marca

Niveis de consciéncia: conteudos que aumentem a consciéncia sobre o seu
produto

Alcance: conteudos com potencial viral (alcang¢ar novos publicos)

Essa € uma técnica para producao dentro de uma linha editorial que pode
alavancar sua marca no mercado digital. Consequentemente, suas

estratégias de trafego organico serao facilitadas.

Tipos de distribuicao de conteudo - 11'50"

Existem 3 tipos de distribuicao:

e Distribuicao organica: vocé publica e a propria ferramenta leva o seu
conteudo até as pessoas.

e No dedo: vocé publica e leva seu conteddo para as pessoas
(responder seus seguidores no direct € um exemplo dessa estratégia.
Mas cuidado: nao seja um mendigo de likes).

e Distribuicao paga: quando vocé gasta dinheiro em anuncios online

para aparecer.

Se vocé usar a técnica da RETINA todas essas trés formas de distribuicao
podem ser usadas. Nos proximos modulos vocé vai aprender a fazer
campanhas de branding tanto no YouTube quanto no Instagram, mas

agora eu quero que vocé entenda a importancia do trafego organico.
“Mas, Pedro, é possivel vender sem produzir conteudo?”

Sim, é possivel, mas as maiores marcas investem muito na producao de

conteudo e trafego organico porque entendem que ele € um aliado.



Lembre-se que existe o paradoxo do conteudo: quanto mais pessoas
aprendem trafego pago comigo gratuitamente, mais pessoas compram o
meu produto. Isso significa que meus esforcos em produzir um bom

conteudo organico sao recompensados.

“Pedro, com qual frequéncia eu devo fazer esses conteudos da técnica

RETINA?”

O desenho da linha editorial deve ser feito de acordo com a sua estratégia,
mas se vocé podar cada dia um tipo de conteudo descrito na técnica, pode
funcionar muito bem.

Nao se esqueca que vocé pode usar o ChatGPT para criar esses conteudos
como ja falamos no PDF 9. Ele é seu estagiario na hora de otimizar essa
producao.

Fechou?

Se for necessario, leia este material quantas vezes vocé quiser e continue

sua jornada de estudos.

Tamo junto!



