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COMO COMECAR DO ZERO NO MARKETING
DIGITAL

IMERSAO DOS GESTORES DE TRAFEGO E
CONVERSAO

https://www.conversaoextrema.com/imersao-qtc/

Como comecgar do zero no marketing digital = PE
DIREITO

O que é marketing digital? E a forma de vocé
conquistar clientes no mundo online.

2018 sofreu uma REVOLUCAO = internet

MILIONARIOS = quem aprender a fazer negécios na
internet

EU PRECISO DOMINAR O MARKETING DIGITAL!!!

#1 Em qual nicho quero atuar e pra quem quero
vender?


https://www.conversaoextrema.com/imersao-gtc/

- Escolha o seu nicho;

- Publico-alvo e resolve o problema o deles;

- Foco + consisténcia = Masterizacgao.

- Vocé precisa virar expert neste nicho (dores,
produtos que mais vendem, ler livros sobre o tema) =
masterizagao.

- Benchmarking: Liste empresas, concorrentes,
redes sociais, etc.. como os outros vendem para
esse publico.

Nicho Tiago Tessmann: Anuncios Online/Trafego
Pago

Thiago: Semi Jéias

Nicho: Marketing Digital

Subnicho: Trafego

Subnicho 2: Trafego pago

Subnicho 3: Google Ads = ESPECIALISTA EM
GOOGLE ADS

No que vocé é especialista?: Eu sou especialista em
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Eu entendi o #1

#2 O que vender?

- Produto digital: cursos, ebooks, comunidade etc
- Produto fisico

- Servigco: mao na massa, consultoria, mentoria etc

O foco é resolver o problema do seu publico-alvo.



O foco nao é o seu produto, é o que o cliente precisa
comprar.

Personal Trainer:

- Acompanhamento um a um;

- Curso online;

- Plano alimentar (nutricionista);

- Plano de suplementos (nutrélogo);
- Academia mensal;

- Produtos fisicos esportes.

Venda o que o cliente quer comprar.

E MELHOR RESOLVER O PROBLEMA DO SEU
PUBLICO-ALVO.

Obvio: Venda o que inicialmente seja de extrema
importancia para a pessoa com um preg¢o acessivel,
no inicio o foco é ter o pao do mercado para vocé
entender todo o processo de vendas, isso é mais
importante que o dinheiro si.

TODO LEAD E QUALIFICADO, EU SO PRECISO
OFERECER PRA ELE O QUE CABE NO SEU BOLSO.

- Produto digital: curso Conversao Extrema
- Produto fisico: camiseta porco, caneca
- Servigo: Blueberry Marketing Digital

Como decidir o que vender para o meu publico?
Veja a quantidade de buscas que tem no planejador
de palavras-chave do Google.



Se tiver buscas é um bom indice para criar um
produto que resolva o problema.

Servico, produto digital e produto fisico:

1. Planejador de palavras-chave (quantidade de
buscas no Google)

2. Visualizacao no Youtube

3. Pesquisa com os clientes é 6timo.

Produtos fisicos bons para vender:
- Amazon

- Ali Express

- Mercado Livre

- Shark Tank

Pesquise quais os produtos mais vendidos nessas
plataformas.

Tenha um produto principal e depois agrega outros
produtos para aumentar seu faturamento e lucro.

Empresarios: servigos de trafego pago, sites, curso
de trafego pago.

#3 Como vender?

Marketing digital.

2 pilares do marketing digital:

Trafego: habilidade de trazer pessoas para o seu site;

Conversao: habilidade de fazer essas pessoas
comprarem.



Gestor de trafego e conversao
Como escalar no Marketing Digital?

1. Primeiro valide suas campanhas e depois invista
mais dinheiro.

2. Comece investindo no Google e Facebook e
invista mais conforme o retorno.

Tipos de trafego:

Trafego organico: aparece nas primeiras posi¢goées no
Google sem pagar nada;

Trafego social: redes sociais (Facebook, instagram
etc);

Trafego de referéncia: quando alguém recomenda o
seu site;

Trafego direto: digita o seu site direto.

Trafego pago: anuncios, paga para trazer pessoas
pro site. (Google, Youtube, Facebook, Instagram).

Qual é o melhor trafego. No que vocé precisa ser
BOM.

Trafego Pago, ele é melhor?
- Nao depende de ninguém;
- O resultado rapido;

- Facil escala;

- Pode fazer testes;

- Mais barato (menor valor).

Curtida nao paga boleto. Seguidor nao é cliente.



No marketing digital vocé precisar ser bom
VENDEDOR, trafego e conversao.

Eu preciso ser um especialista em trafego e
conversao.

Trafego pago é a minha prioridade.

Quer ser bom em marketing digital?

DOMINE AS MAIORES FERRAMENTAS DE VENDAS
DA INTERNET

GOOGLE ADS E FACEBOOK ADS.

TRANSFORMAR ESSAS FERRAMENTAS EM
MAQUINAS DE VENDAS.

Como gerar resultado com trafego pago?

ANEShding Pageldealtalconversao! para fazer as

pessoas comprarem,

2iPromessaloulofertalSedutora: para fazer as

pessoas comprarem,

8.'Segmentacao: para receber cliques qualificados;
4YAntncio'chamativo: para receber o clique e levar a

pessoa pro seu site.
Entendi tudo.

Qual é o melhor caminho para o crescimento
acelerado no marketing digital:

E criar o meu proprio negoécio.



EPAHIEESE ¢ uma pessoa que vende um produto
terceiro e ganha uma comissao, um representante.

Nao construa sua casa no terreno alugado.
Para ser bom afiliado, vocé precisa ser bom em
trafego.

F2IDFOPSHIPBIRGE ¢ quando vocé vende produtos

fisicos mas nao se preocupa com a entrega. (Eu nao
tenho controle)

#3 Loja virtual: quando vocé cria um produto com
estoque proprio. Mix de produtos reduzidos e vender
em escala o seu principal produto.

#4 Infoprodutor: vende informacao, curso digital etc
(expert e ser bom na criagcao de conteudo)

#5 Servico: Vocé prestar servigo de preferéncia
online. (O melhor iniciar).

Gestao de trafego = é um servigco

Nao sé para ganhar dinheiro mas principalmente
para ganhar experiéncia.

O que mais aprende é aquele que ensina.

Habilidades necessarias para ser um bom
profissional de marketing digital:

1. Trafego pago;

2. Site (landing page);



3. Copy (comunicagéao persuasiva);
4. Langamento; (campanha de venda em massa);
5. Conteudo.

Porque nada acontece na internet sem o trafego.

Trafego é a principal habilidade do mercado digital.

FAZ SENTIDO!!!!

Um dor que vocé tem, pode virar um negécio.

Hiperidrose = suor excessivo = 10% da populacao =
22 milhoes de pessoas

#1 Nicho: Suor excessivo

#2 Publico-alvo: Pessoas que suam, 25 a 55 anos etc
#3 O que vender? Descobre os melhores produtos,
entre em contato com fornecedores. MEI.

Pao de cada dia: Desodorante anti-suor;
Camiseta anti-suor: Representante;
Ebook: Dicas para evitar suar em excesso.

#4 Como Vender

1. Site

2. Trafego pago: Anunciaria no Google e Facebook.
3. Trafego organico e social: Conteudo mostrando os
produtos;



Cria campanhas mostra a solucao da dor delas.
Vende pra elas.

O marketing digital € GIGANTE e ha muito mais
AMADORES do que profissionais.

O MARKETING DIGITAL NEM COMECOU!!!!
Ser bom em trafego e conversao.

Se tornar um gestor de trafego e conversao,
enquanto vocé presta servigos, vocé ganha mais
experiéncia nas ferramentas e domina ainda mais os
anuncios online.

Dia 06 de JUNHO, segunda-feira, vai comecar a
IMERSAO DOS GESTOR DE TRAFEGO E
CONVERSAO.



