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Script slide a slide

Copy completo para
Lancamento Possuido
de 4 (OU 5)
Aulas(tradicional)

Slide por slide, copy completa e detalhada
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Detalhes fundamentais para criacao dos Slides:

Tempo de criagdo dos slides aproximadamente 70% do seu tempo total de
preparacao do conteudo.Tempo de revisdo aproximadamente 30% do seu
tempo total de preparacao do conteudo.

Recomendamos que numa primeira vez a aula 5 seja uma surpresa anunciada
apenas na aula 4.Entdo se no seu caso a aula 5 encaixar bem, depois disso
vOocé passa a anunciar como possuido de 5 dias, sem mudar nada o pitch no
quarto dia.

O Ideal é entrar uma vinheta antes de comecar a exibicédo oficial com as
sugestdes de acdes que o publico precisa fazer (curtir, baixar o presente,
participar do desafio) com isso a hora que entrar a aula o pessoal esta
mais aquecido. Isso para que se possa entrar de uma vez no assunto e
nao ficar pedindo CTA durante a aula. Essa entrada precisa ter um
contador regressivo

Trabalhe muito sobre duas ou trés frases de impacto o tempo todo. No
comego desenvolver o sentido e a razao e entdo convencer os alunos a
replicar. Frases de impacto sem contexto costumam perder a forga,
porém as que fazem sentido com o tema, normalmente explodem. Peca
para que o publico cite nas redes sociais. Exemplos nosso do Luz da
Serra: A Expectativa Positiva é a Semente da Prosperidade, criada para
a Maratona da Riqueza.

Cuidado para nao criar uma frase que a pessoa acha que ja ouviu antes.
Precisa ser forte e conectada com a maratona. Como as frases precisam
ser fortes, se perceber que ndo conectaram, entdo as abandone sem
medo e parta para outras.

Trabalhar sobre uma #hashtag forte que as pessoas gostem de replicar,
que elas se sintam representadas, exemplo #souhorteld usada na
Fitoenergética .
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e E também podemos usar #hashtags de celebragdo que indicam que deu
resultado que veio do Possuido, exemplo #alivioimediado da Maratona
Aura Master. Usar o N.2 e N.3 com bastante dedicacdo pode fazer a
diferenca.

e O tempo todo desperte 0 desejo para a aula 4 que deve ser o
"Granfinalle" e o despertar do desejo do préximo passo acontece
suavemente na demonstracao da escada com todos os niveis de cursos.

e Garanta que o comeco da aula ndo seja s6 de recados, que tenha
dindmica. Muitas vezes os experts demoram 40 minutos para entrar no
tema e isso € terrivel. Por isso revise muito o script depois de pronto,
ainda antes de fazer os slides. E depois dos slides prontos, revise mais
uma vez. Se for preciso, dé recados no meio do tema no formato conta
gotas, aos poucos, para nao perder o engajamento e para nao perder o
efeito "lango lango"

e As orientacbes abaixo foram feitas para que o expert possa anotar
livremente o que tem que ter nos slides e que possa fazer marcacdes
pessoas sobre o que ndo pode esquecer de falar naquele slider. Ha
também o campo para orientacdo a pessoa que for fazer o slide, sobre
qual é texto, imagem ou elementos que devem ser usados.

e Lembre-se da revisdo. Se vocé perceber que algum slide em excesso
deixou sua aula truncada, delete! Ou em ultima instancia pule ele na hora
da aula sem qualquer culpa. Lembre-se que "possuido” € sindnimo de
intensidade e dinamica.

Importante:
Se vocé fez a concepcao, pode comemorar porque vai ser muito mais facil .
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##tHHHH COMEGO DA AULA 5 #iii

Atencao
Aula sem presente
Aula sem atragao como radio
Nao tire o foco do seu
unico objetivo: vender

*kkkkkhkkkkkhkkhkkhkkhkhhkkhkkkhkkhkkhkkkkkkkkkkkkkkkkhkkkkkhkkkkkkk

Slide 0 (Logo da Imersao)

Orientacao para o slide:
(slide que aparece enquanto ndo comega)
A Imersao ja vai comegar...

Exemplos:

Alivio
'Mepat©

AJUDAR 3
linclusive

A Imersdo ja vai comecar...

Observacao dos Professores:
Bem vindos (alunos do curso que esta aberto)
Boas vindas animada fazendo com quem comprou se sinta foda

Objetivo do slide
Quebra gelo inicial animado e rapido,
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Usar uma #doaluno #nomedocurso . Pedir para quem entrou colocar a hashtag
e elogiar todos. Tratar como familia. Se tiver muitos alunos ja, pega muitas
vezes para eles comentarem assim, muitos vao ver que € um grande grupo e
que estao de fora. "Pertencimento, escassez"

kkkkkkkkkkkkkhkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkk

Slide (Atracoes Especiais)
Designer:

Atracdes Especiais

Exemplo:

HOJE TEM:

e SESSAO AURA MASTER VISAO AMPLA
e RESUMAO DAS AULAS

s INSCRICOES AURA' MASTER

e SESSAO AURA MASTER PESO PERFEITO
s REGRAS DE OURO

e DUVIDAS RESPONDIDAS

Professores:
Nesse slide deixar a pessoa babando de vontade de assistir até o fim

Tem que ter promessas muito fortes. Um conteudo que mostre que valeu a
pena esperar.

Objetivo do slide
Mostrar que tem muita coisa ainda pra ver. Que a turma do novo nivel ta se
formando mas o nivel atual ainda tem que encerrar.
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Slide (0 que mudou na sua vida?)
Exatamente igual a aula 4
Designer:

O que mudou na sua vida?

Exemplo:
O QUE JA
MUDOU EM SUA
VIDA DESDE A
AULA 1? ﬁ _
fﬁ [ ]
- onde vece
B C0%. cnesar
estavas agoma?
Professores:

Colocar audios que as pessoas enviaram que ainda ndo tinham sido
mostrados. Um atras do outro para provar que a maratona funcionou.

De preferéncia procurar audios que provem cada um dos itens do slide de
tangibilizacao.

Aqui recomendo vocé cruzar as transformacbdes da galera com o slide de
tangibilizagdo com as promessas de possiveis mudangas, e entdo vocé vai
provando. "Viu, eu disse que vocé iria ter surpresas sobre dinheiro, a Ana, o
Pedro e o Jodo conseguiram, ou¢gam o audio (ou print)"

E vai confrontando cada promessa da maratona com a prova.

s

E um momento de uns 10 min de energia alta.

Objetivo do slide
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Ler prints de tela que seu time pegou na aula 3. Sim, antecipe e use nos slides

B

ou mesmo mostre ao vivo. Vai criando a energia que funcionou demais, celebre

cada caso. Deixar a energia alta

*hkkkkkkhkkkkkkkkkkkkkhkkkkkkhkkkkkkhkkkkkhkkkkkkhkkkkkkkkkkkkkkkkk

Designer:
Mostrar a ponte:

Exemplo:
onde
voceé
esta
1
|
Professores:

=7

MARATOMA
A RICYLUELA

Slide (A ponte)

_onde
voce quer
chegar

Situar o aluno para ele saber onde ele estava , quanto que ele avancou com a
imersao, mas fazer ele dizer quanto ainda falta.

Obijetivo do slide

Mostrar progresso causado pelo possuido, mas fazer eles verem que ainda

falta muito
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Pratica(Pratica de empoderamento)

Designer:
Nome da técnica/Pratica diferente da aula 4

Exemplo:
TECNICA
ALIVIO IMEDIATO DO
EU PERSONAGEM
Professores:

Fique longe de técnicas que acalmam
Vocé precisa motivar, incendiar, antes de continuar a aula
Nao demore mais do que 12 min.

Obijetivo do slide

Subir a energia mas sem ser idiota e sem fazer algo que ndao combina com
vocé. Pode contar historia emocionante também, seja sua ou de alguém(de
preferéncia de aluno transformado do curso que quer vender)
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Slide (Frase de Impacto)

Designer:
Escrever
Frase de impacto pertinente com o momento
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Exemplo:

"Todo Grande Salto na Vida
acontece apenas com um Grande
salto de esforco na direcao certa”

Professores:

Botar mais lenha na fogueira

Objetivo do slide
Energizar a causa, o movimento ou manifesto

*hkkkkkkhkkkkkkhkkkkkkhkkkkkkhhkkkkkhkkkkkhkkkkkkhkkkkkkkkkkkkkkkkkx

Slide (Convocacao contra o Inimigo)

Sim, igual a aula 4

Designer:

Escrever
Imagem + Frase que resuma sua convocagao. Exemplo:

,_’A”“. .

Eu acordei
#alivioimediato

e 30|
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Professores:

Relembrar o inimigo em comum revelado na aula 1 suas artimanhas e erros
Agora vocé enxergar

Agora vocé vé e entende que tem algo errado

Alguém ta lucrando muito em cima de nosso sofrimento e de nossa ignorancia
Temos que assumir parte da culpa e dizer que isso também foi negligéncia
nossa e agora € hora de mudar

Objetivo do slide
Sempre reconectar ao inimigo para que saiba quem eles tém que combater.
Lembrar que agora ele foi revelado e eles podem enfrentar!

*kkhkkhkkhkkhkkhkkhkkhkkhkkhkkkhkkkkkhkkkkkkkkkkkhkkkkhkkkkkhkkkkkkk

Slide (Provas que o inimigo é cruel)

Sim, igual a aula 4

Designer:
Escrever
Prints de matérias, relatos cientificos, videos, etc que provam que o Vildo ta
fazendo muito mal. Exemplo:

Brasileiros estdo menos felizes em 2019,
diz pesquisa da Ipsos

Inadimpléncia atinge 62
milhdes de brasileiros e
afeta 3% do crédito

Professores:
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Agravar o problema, mostrar que estamos perdendo para o vilao que
estamos fracassando e precisamos fazer algo para mudar.

Objetivo do slide

Rapidamente trazer para a raz&o que o inimigo nao foi combatido e que precisa

de acao!

kkkkkkhkkkkkhkkhkkhkkkkkkkkkkhhkkhkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkk

Transicao Clara para o Pitch

*kkkkkhkkkkkhkkhkkhkkhkkhkkhkkkhkkkkkhkkkkkhkkkkkkkkkkhkkkkkhkkkkkkk

Slide (Sua histéria - Heréi )
Tudo igual ao pitch da aula 4

Designer:
Escrever
Sua histdria retratada em quantos slides quiser
Mas como € aula 5 € bem mais curto...
Professores:

Bem mais rapido por ser aula 5

A histdrias tem que ser simples e emocionante, impactante e nao pode
demorar muito. S6 conte a sua histéria relacionada ao produto que quer
vender.

Fale do seu chamado, das suas descobertas, dos seus investimentos e
sofrimentos.

Fale da grande virada até o nascimento do método
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Apresente provas de autoridade que hoje vocé evolui e 0 método € um dos
responsaveis por isso.

Objetivo do slide

Conectar tudo que vocé fez desde a aula 1 com a emocao certa para o cliente
dizer sim para sua oferta

kkkkkhkkkkkhkkkkhhkkkkhhkkkkkhkkhkkkkkkkhkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkk

Slide (Subir de Nivel)

Bem mais rapido por ser aula 5 mas ainda sim bem feito

Designer:
Escrever
Quem quer subir de nivel comigo?

Exemplo:

WORKSHOP Fgﬁmggo

Vocé estéa/qui!\‘ %E‘E]f}% RS 3.500\.
REROOT
A
R$ 997
QUEM QUER SUBIR DE NIVEL ?

Professores:

Mostrar a escada do avatar e explicar as vantagens de ir para o proximo
nivel, e entdo perguntar quem gostaria de ir com vocé.
Aguardar a resposta e entdo comecar a falar da oferta nos préximos slides

Objetivo do slide
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Aqui € a segunda vez que vocé vai usar a escada para convida-los para subir

de nivel. E preciso ativar a ganancia de subir de nivel e o poder do
pertencimento e da exclusividade de quem vai conseguir fazer parte.

*hkkkkkkhkkkkkkhkhkkkkkhkkkkkkhkkkkkkkkkkkkhkkkkkkhkkkkkkkkkkkkkkkkk

Multiplos Slides (Apresentar a oferta)

Bem mais rapido por ser aula 5 mas ainda sim bem feito

Designer:
Escrever
Logo do produto ou curso no slide 1

Professores:

Apresentar a oportunidade e as promessas em varios slides. Tudo que tem,
tudo que a pessoa vai ganhar, bénus, etc.

Normalmente fazemos o exato pitch da aula 3 com inclusdo de alguma
surpresa como desconto maior e um bdénus extra.

IMPORTANTE DEMAIS:

Enquanto vai desenvolvendo o tema lembrar que tem a técnica xyz e que ja
vai fazer logo. Depois em outro momento lembrar que vai haver resumé&o.
Ou seja, durante o pitch vocé os lembra dos conteudos da aula para que a
retencao nao baixe.

Apresentar o programa

Apresentar as promessas e beneficios

Explicar tudo que a pessoa vai receber (detalhes do que tem)
Revelar béonus

REvelar top bénus

REvelar bonus de primeiros inscritos

Ancorar com a soma do Boénus

Somar ao precgo cheio do Produto

Bruno Gimenes e José Vinagre - Mentoria de Lancamento Possuido - Todos os direitos reservados 13



i)
Primeira quebra de preco
Segunda quebra de preco
Oferta final
Take away ( desatachamento, compra quem quer, ndo ¢é pra todos)
Mostrar garantias
Urgéncia ( escassez da oferta bem clara)
Dar detalhes de como comprar, como pedir ajudar, dar seguranga na
forma de pagamento, dar contatos do suporte
e Dar link amigavel na tela, no chat e na descrigdo, ndo apenas em um
dos lugares.

Sobre o Pitch

Para o pitch reduzido responda essas perguntas detalhadamente:
1-Por que eu preciso disso?
2-Por que eu preciso disso agora?

3-Por que vou me dar mal (eu vou perder) se nao aproveitar essa
oportunidade?

4-Por que eu devo confiar em vocé? (todos os elementos de seguranga,
autoridade e garantia)

5-Porque essa é uma oferta que vale a pena? (mostrar que vale muito mais
do que estamos oferecendo e que no empilhamento da oferta ela ficou
irresistivel)

Para o pitch mais completo, frequentemente no Luz da Serra, usamos a
referéncia do Livro "A Carta de Vendas de 16 Palavras” de Evaldo
Albuquerque.

Nesse caso respondemos as seguintes perguntas:

1- Como isso é diferente de tudo que eu ja vi?
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2-Por que devo me importar?
3-Como sei que isso € verdade?
4-Por que nao estou tendo sucesso?

5-Quem ou o que é culpado?
6-Por que agora?

7-Por que eu deveria confiar em vocé?
8-Como funciona?
9-Como posso comecar?

10-O que eu tenho a perder?

*hkkkkkkkkkkkkkhkkkkkkhkkkkkkkkkkkkkkkkkkkhkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkkk

Slide (X Motivos)

Designer:

X Motivos pelo qual vocé deveria se concentram em (conquistar o beneficio do
produto) ainda esse ano ou nos proximos anos, proximos meses

Exemplo: 5 motivos escancarados que provam que vocé deveria estar com o
ImC em x% nos proximos 3 meses

7 Motivos Brutais que provam que vocé esta mosqueando ao nao falar inglés
ainda este ano

ATENCAO:
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1 slide com o titulo e depois faca um slide para cada motivo. Trabalhe bem
cada razao ou beneficio apresentando argumentos fortes, alternando entre
racionais(cientificos) e emocionais.

Professores:
Fazer o publico sentir como seria se a meta fosse realizada.

Objetivo do slide
Viagem subliminar, sentir a meta que o produto seu ajuda a conquistar.
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Slide (Técnica ou Dica Final)

Designer:
Nome de uma pratica, técnica ou dica final.

Exemplo:

TECNICA

ATENGAO:

1 slide com o titulo e depois faga um slide para cada motivo. Trabalhe bem
cada razao ou beneficio apresentando argumentos fortes, alternando entre
racionais(cientificos) e emocionais.

Professores:
Fazer o publico sentir como seria se a meta fosse realizada.
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Objetivo do slide
Viagem subliminar, sentir a meta que o produto seu ajuda a conquistar.
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Slide (Fim)

Designer:
Sua Causa! Exempilo:
££ Minha prosperidade
brilha quando sou quem
nasci para ser e
sonho grande 17
;.-‘«_-‘_ N . e A T
Professores:

Mais uma vez boas vindas aos alunos

Escassez: ndo perca a oferta ou bonus

Avisar que muitas perguntas ficaram sem resposta e que provavelmente
faremos uma aula extra porque o publico estava muito comprometido. E que
vamos avisar pelo whatsapp. Se ja tiver a data certa, ja avisa o dia e hora.

Objetivo do slide

Nao terminar

Lembrar da escassez para gerar urgéncia de se inscrever na hora.

Acolher quem ¢é aluno e trata-los especialmente para quem n&o entrou sinta
que vao perder voceé!
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