(CAIXA PRETA)

NARRATIVAS 1K no dia




INTRODUCAO

LEIA ATENTAMENTE PARA ENTENDER
COMO FUNCIONA A APLICACAO DAS

NARRATIVAS.

APRENDA A ADAPTAR E EXERCITE

SUA CRIATIVIDADE
As narrativas a seguir, vao seguir com

fidelidade ao que foi publicado no meu
Instagram. é
entenda que ela podera ser adaptada a
qualquer nicho, desde que vocé
consiga compreender a sua estrutura e
como replicar. Esse exercicio serd
extremamente importante, pois, quero
que vocé consiga compreender como
criar suas proprias COPYS, e dessa
forma, ter criatividade infinita para
prosseguir com suas vendas. Volte a
aula de “adapte ao seu nicho” caso
necessario.

importante que vocé

COMO ALTERAR PRO SEU NICHO COM IA

Caso vocé queira mudar essa mesma
estrutura para o seu nicho, vocé podera
transcrever a narrativa desejada e
entregar o COMANDO para o chat gpt,
pedindo para que ele te entregue a
mesma narrativa porém para o nicho que
voceé trabalha.

Exemplo de comando:

“Recrie a seguinte narrativa com o
NICHO X”

Dessa forma, vocé terd informacgdes
mais variadas e formas diferentes de

como fazer a criagdo das suas
narrativas ao seu nicho
correspondente.

E importante salientar que as

narrativas seguintes foram criadas a
mao, por mim, LORENA. Sem uso de
inteligéncias artificiais, portanto, o
conteudo que vocé estd consumindo é
100% autoral e “artesanal” visto que
nenhuma tecnologia foi utilizada para a
criacao do contetdo a seguir.

Faca bom wuso, respeitando a
propriedade intelectual e termos de
uso.

Com carinho, sua mentora, Lorena
Mota.
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. L . Na verdade, eu resolvi que meu
Vou abrir o jogo com vocé instagram seria meu funciondrio.
sobre os meus funis.

Pense bem, em uma empresa
funciondrios sao treinados p
fazerem vendas todos os dias.

Entdo eu resolvi que também f:

Qual funil v usa?

E serio, vou mesmo.

Na verdade, eu resolvi que meu
instagram seria meu funciondrio.

Pense bem, em uma empresa
funcionirios sao treinados |
fazerem vendas todos os dia

Simples de entender.
Entdo cu resolvi que também faria todos os .I'rﬂg(ﬂ'{‘.'.' deverdo
l{‘v(”' [ f.'().fﬁl)!ﬂ.

Pensei comigo mesma: A fungio desse
instagram ¢ vender mesmo que eu esteja
completamente off.

A construgio desses funis, foram feitos
através do padrio de comportamento
do meu seguidor portanto, tudo aqui
segue o modelo: ¢ I
CONVE




ANOTACOES

Ativagdo de gatilho de curiosidade + fazer seu
cliente entender que é simples a compreenséo,
e mais fécil do que ele imagina.

SUAS ANOTACOES:




Sendo que naverdade
seu cliente precisa s
propositalmente induzidg
a tomar aquela decisdo ou
isso nao vai adiantar de
nada.

Se seu perfil ndo estiver
completamente estruturado e
perfeito para vender
automaticamente, vo

05 meu pu%t

levariam a ¢
pra voce




ANOTACOES

Adicione um erro comum + solu¢do. Em seguida
aborde o problema, e mostre de forma pratica
como resolver através do seu método.

SUAS ANOTACOES:




inun
Diiminui a qu:

E depois... foi isso que
mudou pra mim.

Ainda estamos em fevereiro, pos
carnaval, acredito que
metas ¢ sonhos para rea

trabalhando para realizd-las.




ANOTACOES

Em seguida, mostre resultado, e o que mudou
na sua vida, ou na vida do seu cliente no
momento em que vocé vive seu método + CTA
para compra.

SUAS ANOTACOES:
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* Minha aluna vendeu +3 mil em
30 dias no automatico, sem
aparecer aplicands funis

i Lorese, cuers ie contir scbre
o Utk 3 motedcige b
e janesrs & conmegul vender high

Sem agavecs v i o

Funis que nunca param, até
mesmo na madrugada.

Se seu objetive é vender
enquanto dorme, independente
do_valor do ticket, vocé vai

aprender como agora...

Sfunis automaticos
E exatamente o que
falta para que vocé
venda todos os dias

de forma constante.

Independente do seu
nicho.

Primeiro, saiba que
existemn 3 pontes cruciais
gue vocé deve manter
com perfeigao:

Encantamento, funil
e copy.




ANOTACOES

Demonstre resultado logo no primeiro story com
feedback de cliente e em seguida mostre que
seu método funciona a longo prazo, e de forma
constante.

SUAS ANOTACOES:




Se esses itens ndio estiverem

equilibrados, as estratégias P erc e be ?

NAO funcionam.
Se qualquer um desses

itens estiverem em

* Se vocé ndo encanta, ndo
fisga seu cliente. desequilibrio, vocé
perde a janela de

* Se ndo tem funil, ele te oportunidade de venda.

ignora e segue a vida.

* Se ndo tem copy, ele ndo

Por isso que quando
naliza a compra.

vocé constréi um perfil
solido, néo tem como

dar errado.

Sem tempo, irmdo

Ficar o dia tode de
conversinha no direct e no
whatsapp explicando
repetidas vezes sobre seu
produto, 6 faz sentide pra

guem tem time comercial.

0 seu perfil é seu ) e
3 ~ Meu negécio é vender no
Juncionario. by -

automatico.

E ele deve se
vender SOZINHO.




ANOTACOES

Mostre pilares de equilibrio que seu cliente
deverd ter, e mostre o que DEVE ser feito de
verdade, e ndo o que dizem, em seguida, fale
sobre otimizar o tempo.

SUAS ANOTACOES:




E se vocé se identifica,
ta na hora de parar com
produgdes excessivas e

construir um perfil
INTELIGENTE que se

vende sozinho.

* Eu ndo quero ficar

aparecendo.

Afinal, a tecnologia

* N&o quero postar todo serve pra isso.

dia.

Vocé se identifica?

Foi cbedecendo esses pontos,
que a Vanessa vende tickets
acima de R$ 500 em um perfil
que elo SEQUER aparece.

Encante

Capte

Dashboard

Converia




ANOTACOES

Acentue que seu metodo funciona para que
vocé viva da forma que quer, mostre resultado
novamente e logo apds insira os 3 pilares ditos
anteriormente.

SUAS ANOTACOES:




Se o basico bem feito for
aplicado, qualquer

estratégia funciona, a

venda se torna mais
simples.




ANOTACOES

Logo apds, encerre com conclus&o de que seu
método é unico + CTA para compra.

SUAS ANOTACOES:
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Enguanto vocé tem medo de ofertar Enguanto vocé tem medo de ofertar
o seu produto, esta deixando o seu produto, estd deixando
dinheiro na mesa para sua dinheiro na a

concorréncia pegar. concorréncia pega

Sabe o que vocé perde
quando tem medo de
ofertar?

vocé alil o medo di
"ndo ser boa o suficiente” tem
gente que sabe menos que vocé
captando os clientes que poderiam
Ser seus.

. Dashboard




ANOTACOES

Utilize gatilhos de competitividade para ativar
movimento e escassez, e em seguida mostre de
forma clara o que seu cliente DEIXA DE
GANHAR sem se mover.

SUAS ANOTACOES:




vocé alil omedo di
"ndo ser boa o suficiente” tem
gente que sabe menos que vocé
captando os clientes que poderiam
Ser seus.

Eu também tinha esse medo, sabe?
De ser chata, inconveniente... mas
iss0 é ridiculo. Eu deixaria de nder
2 mil em algumas horas se eu tivesse

medo.

IL§S8ad S€mana

T

= b Y ALUNAS BASIUM Y ¢

COMO?

Usando as palavras certas, o
I
gancho certo e estratégia, mas
antes de tudo... perfil
ESTRUTURAIL )

—
. COMUNIDADE BASIUM

Central de Nat*icogdes

Fowity




ANOTACOES

Demonstre que o que ele sente é normal para
quebrar obje¢do + demonstrar resultado com
prova social logo em seguida.

SUAS ANOTACOES:




Quando foi que vocé
pensou que precisa de
PERMISSAO dos outros
para oferecer o seu
produto todos os dias?

Esse ¢ o meu t
meu pro s s &
Vocé néo é chata,

aqui, n: el SO ndo .mf;('j('.*:,('{'n beistco

> : - , -
Eu sou uma lider de movimento, e estou bem 2 feito.
aberta a ter todos os dias novas pessoas




ANOTACOES

Use em seguida, elementos de realizagdo +
independéncia. Seu cliente precisa sentir que é
forte. Doutrine com repeticdo e em seguida
traga uma frase de acolhimento + CTA.

SUAS ANOTACOES:




Ou vocé entra pro game, ou

continua no mesmo lUgEI'.I'
- L] nw

B > (UERO UM PERFIL QUE VENDE NO AUTOMATICO &'
: LS Py S0 A Da .
Para infoprodutores ;

Para venda de servigos
- Torne seu perfil um funil infinito de vendas
- Atualizado constantemente com minhas
estratégias validadas
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Vender nio te impede de
criar conexoes reais.

Vi é incrivel, e a prova
disso & que eu td viciada
na seu perfil.

Recentemente, eu vium
reels com esse contetdo
L

"nem que eu me odiasse
eu faria sequéncias de
venda"

ou

"vocé deve produzir o
conteddo ¢ seu cliente
deve sentir vontade de
comprar”




ANOTACOES

Traga um medo evidente do seu publico e o
desmistifique trazendo a tfona, o quéo
RIDICULO é acreditar nisso, e que n&o faz
sentido.

SUAS ANOTACOES:




S6 acha sequencia de venda
ruim, quem nio entende de

“Os clientes nao AGEM, a
ncia de venda ___menos que sejam
s entends de. ESTIMULADOS

.

para isso’

T oy

alando que é chat

sy,
Oy
E além disso, é burrice :"‘"“m.“;':";:-
achar que seu cliente vai * B
tomar a deci CONVIDE ELE A AGIR.

compra sozinho sem que
vocé o induza.

o liveo STORYBRAND:




ANOTACOES

Traga provas de que isso ndo é verdade,
inclusive é um momento para trazer também
exemplos na literatura.

SUAS ANOTACOES:




Quanto mais vocé se afasta
dessa responsabilidade, e
acredita que isso é uma
atitude que ele vai tomar
sozinho, vocé vai continuar
pelejando por ai esperando
um milagre.

nl;&ods Imrosoguidnrao
~ carrinho e fechar a compra é SUA.

PERDA DE TEMPO. Vocé nio é chata por
vender.
Vocé quer seruma

$6 ndo entende COPY.|




ANOTACOES

Acentue o que seu cliente deveré fazer, e como
ele é responsdvel pelas a¢des dele quando ele
toma determinada atitude, dessa forma ele se
sentird no controle.

SUAS ANOTACOES:




Mas dominar a narrativa é algo que
vai te levar a outro patamar.

As pessoas comegario a enxergar
seu produto como NECESSIDADE
ou ITEM DE DESEJO.

Domine a narrativa, e vera o que vai
acontecer.

Agui estd o melhor caminho pra vocé
conduzir o seu cliente a comprar de vocé.

2 QUERD AUMENTAR MINHAS CONVERSOES

\




ANOTACOES

Solugdo + cta.

SUAS ANOTACOES:
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Eu apliquei uma estratégia no
meu perfil no meio da semana

Vocés lembram quando cu i
e esse foi o resultado em 24h.

digo que a st 1 N30
funciona se a estrutura nao Dashboard
tiver bem feita?

Eu apliquei uma estratégia no
meu perfil no meio da semana
e esse foi o resultado em 24h
D plicar a mesma
m um perfil
struturadeo e

Mas nesse perfil funciona, porque a

e: foram vendas de

produtos de 5




ANOTACOES

Enquete que leva ao interesse do que vocé
aborda + resultado logo em seguida.

SUAS ANOTACOES:




SE IDENTIFICA?
E é por isso que a BASE vem il S
primeiro ¢ ESTRATEGIAS

depois.

Nio ¢ sobre a estratégia
que vocé aplica, € sobre
sua cstrutura.

Nio cometa mais o erro
de comegar a semana sem
f‘él/.t‘]' a ('[]i.‘aii certa.

Vendendo MIL
em LM DIA




ANOTACOES

Traga objetividade + identificagdo, esta
narrativa precisa ser para o publico quente.
Use-a como um remarketing, menos narrativa
emocional e mais prética.

SUAS ANOTACOES:




