MÓDULO 1 – AULA REUNIÃO DE PROPOSTA
· Como é a apresentação que mostro para o cliente na reunião de proposta?
Essa apresentação realmente é muito simples, eu foco no cliente, só compartilho a tela no final para mostrar um caderno de projeto executivo como contei na aula (que varia conforme o que o cliente busca) e na sequência a proposta, ela é assim:
1 - Capa com nome do cliente
2 - Descritivo da proposta (basicamente, o que é o Levantamento, EP, AP, EX)
3 - Uma "linha do tempo" básica pra ele entender a ordem que as fases acontecem (o mapeamento de processos beeem mais simplificado, ou seja, somente levantamento + briefing + EP + reunião EP + AP + EX + reuniao EX)
4 - Prazos de cada fase
5 - Valores e condições de pagamento
6 - Validade da proposta + nossos contatos

· Que valor cobrar pela reunião de proposta?
Sugiro que calcule um valor coerente com sua hora de trabalho (considerando o tempo da reunião + os preparativos de cálculos), então cada escritório terá um valor diferente. Quando comecei a cobrar, colocava um valor menor do que meu custo para testar, na época era R$90,00. Depois, fui aumentando gradativamente. Conheço profissionais que cobram de R$100 a R$300 por essa reunião de proposta.

