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Para saber mais: Abordagem Comercial

Visite o artigo como vender por telefone (https://meetime.com.br/blog/vendas/como-vender-por-telefone/) no blog Meetime,

escolha um dos tipos de planejamento de ligação/call plan (descoberta, pós demo ou follow up).

https://meetime.com.br/blog/vendas/como-vender-por-telefone/

