
ESTRATÉGIAS
em VENDAS
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Funil 1
50% de eficiência

⇨ Negociação:         6              13
⇨ Proposta:              12              22
⇨ Levantamento:      25                      36

⇨ Pós-venda:         3               7
⇨ Fechamento:          3                         7

⇨ Abordagem:        50                      60                                        
⇨ Prospecção:          100                   100

Análise de Funil de Vendas

Funil 2
60% de eficiência

3% 7%



Funil de ________

Passo 1

Passo 5

Passo 2

Passo 3

Passo 4



Técnicas de Alavancagem em Vendas

Cross sellUp sell

1. Fritas + refrigerante 
grande

2. Internet + Telefone
3. Seguro extra/adicional
4. Sobremesa
5. Smartphones/Iphone

O que é muito importante?
• Boa composição do portfólio
• Estratégia bem desenhada
• Disciplina no uso


